
拼多多代运营怎样优化商品信息

产品名称 拼多多代运营怎样优化商品信息

公司名称 新乡市云烁网络技术有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 河南省新乡市红旗区洪门镇平原路与新二街交叉
口西北角大景城20号楼2单元1202室(107以西)

联系电话  13023686605

产品详情

第一关，检测自己商品的标题，很多小伙伴会存在一个误区，标题设置好了不能动，其实这是不完全正
确的，怎么说，打个比方，拿目前最热的一个词来讲“七夕礼物”

这个词在半个月前是没有任何热度的，但是如果你是做礼品类目或者与之有相关性的产品时，这个词的
流量你要不要？你要不要加到你的标题里？当然有很多小伙伴说我不是这种产品，跟节日没关系，其他
类目一样，热搜词的热度不会是一成不变的，那么每个月你是不是要看一下你行业的热搜词的变化，从
而去调整一下你的标题，把流量最大化。调整标题不是叫你一下子把整个标题都删除了重新写，而且根
据热搜词的去替换那些热度下降的词，标题的前12个字是影响流量最大的地方，这前面的词根据个人情
况是要去调整的，标题一次调节4-6个字节是没问题的，有小伙伴会说那我改了标题了流量下滑了，检查
一下你是不是把你自己的流量词给删掉了（有不同意见欢迎讨论，反正我改了是啥事没有）

第二关：标题做好了没问题之后，主图的优化，这里就不举例子了，各个店铺不同类目不同，没有可比
性。说几个比较重要的点，大家理解就好

主图是客户第一眼看到你产品的东西，主图足够吸引人，才会让客户有点进来一探究竟的兴趣，就像你
嘿嘿嘿一样，长得丑你还愿意去脱她的衣服吗（好羞涩，不要教坏小朋友，大家都是成年人，有什么问
题冲我来）。主图一定要清晰，清晰，清晰，重要的事情说三遍，有些小伙伴没有自己的美工，没有自
己的图片，就去盗图，关键是盗过来的还是糊的。扪心自问，你怕是自己看着都恼火。第二，主图一定
突出自己的卖点，如果是同款竞争，突出自己的差异化，例如都是牛仔裤，主观上没差别，那就从赠品
上下手等等，第三不要有过多的文案，画龙点睛提一笔就好，不要整张图除了产品就是文案，真的看得
脑壳痛，眼睛都看花了，又杂又乱。

第三关：详情，详情第一张有历史好评截图的放历史好评截图，有产品资质的放产品资质，为啥，增加
客户信任度呀，不需要你个人去诠释这个产品有多么多好，详情更多的去做带入感，让买家看到我买了
你这个产品，我用起来是这个样子啊，我穿上是这个样子的，那样她就会多一份下单的可能。

第四关：评价，评价是最最影响客户下单的东西了，一旦有一个差评置顶，哦豁，你的转化率绝对会下
降很多，所以我们日常每天需要做的就是检查一下自己的评价，中差评做好解释，好评做好维护和感谢



，如果有差评置顶了，教你们一个小办法，叫自己亲戚朋友买，然后5星好评嗮图6张，然后追评再嗮图
，这个评价一下子就占了手机端的一大半页面了而且还会被置顶。
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