
女装进货渠道地址列表哥芙妮单排扣羊毛毛呢外套女

产品名称 女装进货渠道地址列表哥芙妮单排扣羊毛毛呢外
套女

公司名称 武汉爱弗瑞服饰有限公司

价格 .00/件

规格参数 品牌:哥芙妮
库存:10000
份数:100

公司地址 武汉市东西湖区九通路15号爱弗瑞服饰批发中心

联系电话  15902751355

产品详情

女装进货渠道地址列表哥芙妮单排扣羊毛毛呢外套女

爱弗瑞服饰主要经营各卖女装进货得多少钱,服装店服装进货渠道，品牌服装进货流程

遇到节假日，店内要保持一定的备货量，店内有三万的货品，你能做5000元的营业额，但是如果只有500

0元的货品对是不可能一天能有5000的营业额。做

折中女装

，不要把件数和金额的概念混淆了，同等的营业额你卖的件数比人家多，人家专卖店铺货300件，你也铺

货300件，哪营业额肯定是上不去!作为从业者，我们只有理解了这些最基本的行业特征，才敢拍着胸脯

对别人说，我是资深服装人。也只有理解了这些基本特性，我们才能够看到数据背后更深层次的业务逻

辑。做到知其然并知其所以然。一般来说，每个行业都会有行业明显的特质，比如有资源型、有管理型

、有时尚型、有营销型。开服装店卖女装一定要鼓励顾客进行试穿，让顾客亲身感受穿出来的效果，顾

http://nz.efu.com.cn/


客没试，成交量几乎为零，试了以后就有50%的成交率，有可能顾客当时没买，但下次还会回来，属于

潜在客户。多品牌的集合荟萃多种风格，百种款式，让你一站式购物，不用担心一家店根本满足不了你

的购物欲望，爱弗瑞女装品牌折扣店不会出现这样的感觉，让你感受一家店逛逛就够了，还省了不少时

间。服装店主拿货的时候，都会考虑到款式和品类的搭配，搭配没别的目的，只为好卖、多卖，并保持

安全库存水平。有不少店主是凭直觉和经验来拿货的，卖的也不错。开品牌服装折扣店找到自己服装店

的定位，确定目标人群之后，有目的性的去做活动。促销是带动人气的重要方式，但没有经过专业训练

的老板们，往往就以为促销就是降价或打折。不错，价格对于消费者来说是具有很大的吸引力的，但是

降价谁都会用，已经是基本用烂的招数。对于消费者来说，降价也是司空见惯，而且普通的降价对他们

来说吸引力是越来越小。促销的威力在于对消费心理研究的基础上，组合运用各种促销手段。
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