
女装进货调换艾普玛新款双面尼羊绒大衣

产品名称 女装进货调换艾普玛新款双面尼羊绒大衣

公司名称 武汉爱弗瑞服饰有限公司

价格 .00/件

规格参数 品牌:艾普玛
库存:10000
份数:100

公司地址 武汉市东西湖区九通路15号爱弗瑞服饰批发中心

联系电话  15902751355

产品详情

女装进货调换艾普玛新款双面尼羊绒大衣

爱弗瑞服饰主要经营各潮流女装进货,服装拿货源,拿货网服装

马上就要圣诞节了，接下去就是元旦，春节等各种传统节日接连而来，这个时候对于服装上级阿莱说是

开心的时候了，因为销售旺季店内业绩做的好可以地上其他三个季度的总和哦！对服装商家来说店铺经

营有很多难题，如果解决不好，势必会影响到业绩，那么如何解决呢？服装折扣店销售学会倾听客户的

谈话。

拿货价多少;怎么拿;这个怎么批啊;拿多少还能优惠等等，尽量多了解一些进货的行话，这样才能获得更

多的优惠。要根据自己开店的情况，明确每次服装进货或补货的资金、种类、数量，这样哪怕超支也做

到心里有数。每个城市大大小小的批发市场都不少，所以想好进货种类后，就选择几家综合指数靠前的

批发市场开始调研吧。开一家服装店后，很多人会出现这样的一些情况，有的人也很纳闷：自己店铺位

置，装修、店员素质和别人一样，又一起进货，为什么有的赚得笑哈哈，有的赔个惨稀稀，如果不明白

其中奥妙，希望爱弗瑞的开店进货经验能给你个参考。对于货品的进货，我们自然也就要注意它进入我



们店铺有哪些渠道，倘若我们生意太忙，最后我们想要的货品能够让我们不用亲自进货就能够到店的优

势。人们常对越是得不到、买不到的东西，越想得到它、买到它。推销员可利用这种“怕买不到”的心

理，来促成订单。譬如说，推销员可对准顾客说：“这种产品只剩最后一个了，短期内不再服装进货，

你不买就没有了。”或说：“今天是优惠价的截止日，请把握良机，明天你就买不到这种折扣价了”。

很多人觉得诧异，难道开一个服装店衣服摆放每一年也不一样吗？我的回答是肯定的，服装行业是一个

竞争激烈的行业，同时也是潮流不断更新的行业，每年的流行色和款式不同，那么衣服摆放也自然不一

样。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

