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产品详情

拼多多运营流量是关键 拼多多店铺怎么获取自然流量

这篇文章将明明白白的告诉大家自然流量怎么获取，因为赚钱是我们最终的目的，那么自然流量就不可
以忽视，可是很多新手包括老手都不知道自然流量怎么来，今天我来帮你们解析一下。

其实获取自然力量不难，是你们没有弄明白应该怎么弄。?

大家先扪心自问，自己有关注过店铺的自然流量么？还是说一开始就猛刷猛开车呢？为什么我们做电商
一直强调，要测款，是因为在相同时间内，款式好的A更加容易达到系统判定的自然流量门槛标准，款
式差的B，可能是遥遥无期。

这个自然流量门槛的线呢，主体是由一定时间内累计的GMV（单品销售额），当然还包括别的一些数据
，来判定这个产品给不给于自然流量，过了给，不过不给。

那有些朋友就会直接问，那我直接S就行了，不行。。因为是有阙值范围的，你的真实GMV要达到多少
后，你才可以人工补产值。是有个百分比的，要不然我直接S就行了。。管他的对不对。。

自己算一下就很容易就看出来，需要在一定时间内达到一定的GMV（由真实和人工两部分组成），系统
才会判定你为有潜力的产品，才会给于自然流量，这就总结出几点了。

① 款式好，在一定时间内才可以达到系统要求（测款）

② 直通车（这个是一定要开的，你纯靠自然流量很难达到GMV）要求你有技术，而且最近有很多朋友说



我的自然流量跌得厉害，我直接就问一句---你是不是不开车的，他说是。

大家自己想吧，很多商家遇到的很多问题，我很早就说，不可能避开直通车的

希望对大家有帮助，有什么问题也可留言能解答的我尽量解答，哈哈

专营项目：产品定位、市场分析、店铺诊断、出具方案、标签打造、风格设计、人群定位、竞品打压、
爆款打造、活动策划、粉丝维护！ 我们是专门做拼多多全托管的运营公司，公司在杭州成立有4年，一
直秉承做多不如做精的理念，所以公司只做拼多多店铺运营。目前公司有53个人，全部都是运营团队，
一共16支运营团队，目前我们手上的店铺月销100万以上的可以拿出3家，月销50万的店铺可以拿出12家
，月销30万的可以拿出28家，我们是服务型公司，目前服务的客户做到了0差评，在客户体验跟服务效果
上面我们公司一向都是以客户为中心，以结果为导向，所以现在公司的老客户续费跟转介绍是非常高的
！
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