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红包墙活动产品亮点  

经常使用微信的人，对于微信红包的存在相信大家都不陌生。在大多数人眼里，微信红包只有发红包、
抢红包这两个功能。但是在自媒体人眼里，微信红包要是使用得好，就能够使微信营销达到事半功倍的
效果。在自媒体营销时代下，利用微信给别人发红包，表面上看 是一件傻傻的事情，但是对于想要将产
品推广、进行营销的人来说，是一个吸引粉丝、加深用户对自己印象的重要方法。  

企业如何利用微信红包玩出营销新花样?  1.用微信红包作为见面礼：  在中国这个人情社会中，从陌生
到熟悉其实往往只要一个小小的馈赠，就好像两个不认识的男人碰在一起第一个动作肯定是掏烟，有事
没事先点一根。那接下去的交流就变得非常顺畅。  “微信红包”充当的角色就相当于你给刚认识的朋
友的那一根烟。先通过一个事物进行沟通的铺垫。而在移动互联网时代，我们见不到这些人，也有些人
不抽烟。  我们就可以通过一个小小的微信红包，哪怕就是1块钱的红包，这种有创意且新潮的方式拉
近人与人之间的感情，同时增加信赖感。  2.微信红包作为代金券  每个人都是我们的潜在客户，不要
因为是刚认识就觉得不好意思去推广你自己或者你的产品。你把一种“稀缺”、“专享”、“身份感”
的理念植入了对方心里，对方如果刚好有类似的需求，那就意味着你成功地转化了一个流量。 
3.激活微友：  加了很多微友，但从来就没有聊过，也不知道彼此是做什么的，时间一长也就渐渐忘记
了，仅仅是擦肩而过。给这些微友发个红包，一方面增进感情，另一方面可以通过微信红包里填写的信
息来介绍自己的业务，潜在客户对这种充满创意的方式会比较容易接受。如果具 有相同兴趣爱好的人
可以以抢红包的名义邀请进入群抢红包，通过这样的方式激活微友，增加互动。刺激沉睡的朋友，给他
们一个惊喜，重新激活你们之间的联系。与朋同乐，最大限度的将你的微信朋友们聚集起来。既可以重
新建立联系，又可以获得更多的曝光机会。  4.用微信红包唤醒微群：  真正的营销高手，总会时不时
往群里扔个红包，过10分钟查看微信红包领取情况，他就会发现哪些人是真正关注这个群的铁杆成员，
将这些铁杆成员拉入一个小群开小灶，然后一起唤醒整个群。只要有人在群里发红包，出于本能，人们
都会说几句话，一旦有人说话或发 表情，微信信息数字就会增加，潜水的人看到数字增加会无意识的
去看看，群里什么事情，也就是成功激活了潜水者。  5. 微信好友的“裂变”  大家都明白一个道理，
你的好友的好友就是你的潜在消费者。在当今消费，几乎玩微信的人通讯录里都会有着大几十个好友，
好友又会有者很多好友，这些对于自媒体营销者来说，只要运用得好，都会是你的消费群体。因此，当
你把自己朋友圈的活跃性调动起来之后， 就可以发布一条已经让别人成功领取红包的截图，得到大家



的信任，才能产生接下来的交易。接下来就是开始微信好友“裂变”，同样是通过发送红包的方式来实
现。  6.用微信红包收款：  把微信红包当作收款工具，减少因转到支付宝或网银转账等付款环节而流
失掉的客户。很多时候，客户流失只是因为付款环节过于复杂。如果客户去支付宝或者网银转账，需要
几个步骤。第一步：打开支付宝钱包或网银APP;第二步：输入或者复制你给的账号;第三步：再 截图汇款
凭证给你，况且很多人是不会截屏的。整个付款过程中，客户在任何一个环节都有可能取消订单。 利用
微信来做自媒体，本身就是一项长期的工程，且见效慢。要想得到更多的人的关注，并成为自己的粉丝
，在最开始的时候必须加以利益驱动，而微信红包就是一个最为快速的方法。因此，开展微信红包营销
是自媒体时代下，用微信来打造超级人脉和钱脉的一个重要 方法，也是必要的前期投入
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