
消防器材怎样办理企业奖项

产品名称 消防器材怎样办理企业奖项

公司名称 广州月盛企业管理咨询有限公司

价格 100.00/套

规格参数 消防器材:企业奖项
30X40:包邮
广东广州:价格透明

公司地址 广州市天河区东站路1号东站综合楼3楼

联系电话  13609099530

产品详情

 消防器材怎样办理企业奖项

本公司是专业帮助企业申请办理企业荣誉资质认证的, 一个企业无论规模有多大还是多小，都应要一些
认证、一一些荣誉，那样能更好的促进企业的发展，品牌的发展。 一、企业荣誉的好处以及说明 1.
【在公司参与竞标和招标活动中会得额外加分、参加展会企业必备，吸引客户，可印在画册上面宣传】
 2.【争抢产品在市场上的竞争力、提高公司和品牌的知名度】 3.【吸引经销商代理商的加盟、巩固代
理商对公司的信息】 4.【把牌匾复制给代理商挂在店面展示墙上吸引消费者取得他们的信赖】 5.【增
强品牌效应、增加投资者的信心、激励公司员工】 6.【争抢产品在市场上的竞争力，提高公司和品牌
的知名度，吸引客户】 7.【牌匾一套，有限期两年《时间长》】 据统计75﹪企业都有荣誉未申办企
业要抓紧机会申报了。提高企业知名度，提升企业形象，提高产品档次，提高产品卖点，吸引消费者眼
球！有了它，你就是经销商代理商消费者的可以选择]！认证官网可查。 荣誉申报项目： 针对企业：
【质量-服务-诚信AAA企业】 针对企业：【中国____行业30强】 针对品牌：【全国工程建设可以选
择]品牌】 针对品牌：【全国____十大著名品牌】 针对品牌：【全国____行业市场用户可以选择]品
牌】 针对品牌：【全国____行业十大名优品牌】 针对品牌：【全国消费者放心满意品牌】 针对企
业：【中国____行业具影响力十大优秀企业】 针对品牌：【中国____行业驰名品牌】 针对企业：【
质量-信誉双保障示范单位】 针对企业：【中国具社会责任感企业】 针对产品：【中国节能环保产品
】 针对企业：【推动绿色低碳节能环保产业发展杰出贡献企业】 针对企业：【中国____行业优秀示
范企业】 针对企业：【中国____行业先进企业】 针对企业：【中国诚信无投诉企业】 针对产品：
【中国低碳产品】 针对企业：【中国*诚信企业】 针对品牌：【安全放心购物-用户可以选择]品牌】
 针对产品：【中国*消费者可信赖产品】 针对企业：【中国____行业特色加盟连锁企业】 针对企业
：【中国百佳改革创新示范企业】 针对品牌：【全国产品质量过硬-信誉保证放心品牌】 针对品牌：
【中国____行业畅销品牌】 针对产品：【绿色环保推广产品】 针对品牌：【全国产品质量公证十佳
品牌】 针对产品：【中国自主创新产品】 针对产品：【中国____行业可以选择]产品】 针对企业：
【全国____行业十佳诚信连锁企业】 针对产品：【质量信得过产品】 针对品牌：【中国____行业特
色加盟品牌】 针对企业：【____省创新,创优质量品牌双承诺单位】 针对产品：【工程建设推荐产品
】 针对企业：【质量检验-标准合格产品】 针对品牌：【中国____行业十大品牌】 针对品牌：【全
国____行业十佳诚信连锁品牌】 针对产品：【中国名优产品】 针对品牌：【中国____行业具影响力



品牌】 针对产品：【全国____行业十佳名优产品】 针对产品：【中国节能建材可以选择]产品】 针
对企业：【中国____行业信用AAA级单位】 针对品牌：【中国自主创新具影响力品牌】 针对企业：
【中国百强优秀企业】 针对品牌：【全国____行业十佳优质品牌】 针对品牌：【全国创新领导先锋
品牌】 针对品牌：【中国著名品牌】 针对品牌 【中国行业畅销品牌】 针对品牌：【中国行业品牌
】 其它荣誉:《中国行业畅销品牌》《中国自主创新品牌/产品》《知名品牌》《中国*诚信品牌》等 
服务内容：受理批下来有原件证一铜牌送到企业，机构官网公告查询两年，入选成员单位。 1:提高产
品卖点（同样的商品如果附带这样一些荣誉推广，我相信这就可以体现贵公司的竞争力） 2：吸引消费
者眼球（消费者每天都会到不同的商场，看着这些某某品牌的某某产品，实在是眼花缭乱，相信如果企
业附带这些《中国著名品牌》亦或是《行业十大品牌》我相信消费者肯定会先去这些店 里选购，很多
客户都说没用、没用，能不能买您的产品还是得看您们的质量和服务） 3：增强经销商信心（企业的发
展离不开经销商、加盟商的支持，相信企业申请像《著名品牌》荣誉再给自己的经销商、加盟商送一些
这些字样的牌匾，您企业的支持者也会觉得公司有实力又比较重 视经销商的发展，这样就无形中给企
业的发展奠定

24 小时手机：13609099530 微信：13609099530 

咨 询 Q Q: 1700760030    经办人： 邓经理 

电 子 邮 件： 1700760030@qq.com 
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