
房地产营销渠道

产品名称 房地产营销渠道

公司名称 河南青睐实业有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 河南自贸试验区郑州片区（郑东）商务外环路13
号9层904号

联系电话  16638101768

产品详情

说起来房地产的营销渠道，可能每个人都能够娓娓道来。无非就是线上推广和线下推广两种。这种模式
下，往往需要投入更大的资金，但是从现阶段效果来看并不理想。并且老带新和全员营销后期的转化率
都不高，一直是房地产置业顾问头疼的根源。新客户通过老客户分享置业顾问联系方式或者朋友圈的海
报获得所需楼盘的信息。但随着骚扰电话和微信朋友圈广告，很多人加微信不是很乐意，而且就算加了
以后，由于直接微信获取信息不充分且竞争比较多，客户到售楼部的到访率也比较低。针对这一难题有
没有什么解决办法呢？青睐网络售房部通过实地走访多地多家房地产公司，结合大数据的分析，做出一
套专一解决这一难题的网络售房部。每个人可以生成自己的海报和网络售房部二维码，如果是客户通过
社交工具分享网络售房部二维码，则能更多的了解优势信息和名家直播互动，也不会产生骚扰，而且还
能记录分享人是谁，给予一定的奖励。更令人惊喜的的是青睐网络售房部的微信公众号粉丝裂变功能，
真是房地产界营销渠道的福音。微信公众号问世7年，累计开设了2000万个公众号，已经是每个企业的标
配。外拓引导客户关注公众号成为我们公众号的粉丝的难度远低于我们直接获取客户电话和联系方式的
成本。而且能让公司的海量信息和服务传递给海量客户，并且能降低销售人员离职造成的客户流失。但
是一款优秀的销售工具却因为缺乏有效的营销而不被重视，往往很多时候成为我们发文章的工具，成为
摆设！粉丝少、加粉难、老粉丝零互动等是造成这一现象的主要原因，而我们网上售房部上面的微信号
裂变功能可以很好的解决这个问题。一键生成分享裂变海报，通过合适的噱头吸引点击关注（点击打开
过程可以自动授权微信添加关注公众号），全员营销加奖励刺激每个人都能一键生成自己的专属海报进
行分享，使每个人都能参与到我们信息传播和获取的过程，从而信息快速传递、形成爆炸式传播，并且
后台能统计到通过每个专属分享海报吸引多少的点击和关注，方便考核。降低我们获得粉丝的成本。并
且能打破公众号与客户之间的互动限制，一键群发信息，强制聊天等，很好的解决公众号吸粉、留粉和
公众号粉丝互动营销的问题。青睐网络售房部能够很好地解决房地产营销难、推广难、转化率低及公众
号吸粉留粉难的问题，房地产行业的朋友们，一起携手并进，共同迈向美好的明天吧！
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