
2022北京特许加盟展：教你如何开店！

产品名称 2022北京特许加盟展：教你如何开店！

公司名称 北京西西木国际展览有限公司

价格 16000.00/个

规格参数 品牌:北京特许加盟展

公司地址 北京市朝阳区朝阳路69号财满街1-1-304

联系电话 13466724050 13466724050

产品详情

如今想开店的人越来越多，但是几乎都面临着一个问题，什么样的品牌适合自己，如何选择加盟品牌呢
？通常大家得到的答案都是：有相关行业经验，且有成熟理念的人，可以选择独立开店，否则还是加盟
开店比较靠谱。有数据显示，在美国和日本，所有新开张的独立店铺中超过60%在5年内倒闭，而连锁加
盟经营店在开张的5年内倒闭的只占10%。

CRFE|2022北京国际餐饮美食加盟展览会

时间：4月8-10日

地点：北京中国国际展览中心

涉及主题：餐饮加盟，连锁开店，健康食材、外卖产业大会

下面我们结合以往投资者现场提出的问题，结合各届展会参展经验，给来到现场的投资者们提出三个实
用建议：

1、提前准备好咨询问题，不要被招商话术带跑、忘记咨询目的。

关于项目的回本时间、盈利能力，不要一味听招商经理介绍。有条件的投资者，在展会前先去实体店进
行考察，亲自看看经营情况，或与加盟店主攀谈了解一下回本时间。没有提前考察品牌的，可以询问一
下加盟店的位置，以便之后考察。

投资者千万不要头脑发热，被“现场签约交费加盟费减免/打折”的优惠手段忽悠——这就像商场促销一
样，为了促进签约和转化率的。如果因为一点折扣而投资了自己没仔细考察的品牌，岂不是因小失大的
行为？因此，提前考察品牌直营店、加盟店的经营情况，将感兴趣的问题整理好，理清思路、确认自己
想要获得的答案，能够在咨询时保持客观理性，不被干扰。



2、关注盈利之外品牌能提供的支持服务、警惕口头承诺。

一些品牌在展会现场的招商团队，是由外聘的招商公司人员组成的。这些招商经理对品牌的了解或许并
不比你多多少（参展前会背品牌资料），但由于一直在做同类项目的招商工作，他们对话术的使用是非
常纯熟的。一旦投资者问到详细的关于项目的问题，他们又不甚了解，就会将你的注意力转向投入成本
、盈利预期、回本时间等更容易让你感兴趣的问题。

另外，签约数量会决定招商经理的提成，因此为了促进成单（签约），一些责任心不强的招商经理会做
出过度承诺，如加盟后设备费打折、物料进货包运费等等，但这些口头承诺不具备任何法律效力，导致
日后加盟者与总部产生纠纷。

因此，如果投资者缺乏创业经验，那么提前问好这些问题没有坏处：选址怎么进行，总部是否派人陪同
实地考察；装修方案是否由总部出图纸，修改是否需要收费；物料可否自行采购，如果从总部进货，物
价是否符合市场价；人员招聘工作由谁来进行，培训是否额外收取费用；市场营销活动总部会给什么程
度的支持；是否有定期的新品研发、产品迭代；总部如何进行督导工作，是否有奖惩措施⋯⋯等等。此
外，所有口头承诺都要落实到签约合同上才具有效力

3、签字一道保险，99%的加盟者都不知道的加盟签约“冷静期”。

《商业特许经营管理条例》第十二条规定，被特许人在一定期限内，可以单方解除加盟合同。但是，由
于《商业特许经营管理条例》并没有对冷静期的长短作出明确规定，因此很多企业都会刻意“忘记”告
诉加盟者，甚至将冷静期缩短到1天，以避免投资者解约。

因此，如果投资者认为了解的品牌符合自己的投资期望，又被展会上热烈的签约成交气氛感染，在大笔
一挥签下了自己名字之前，还是先翻到合同，看看冷静期的时间，给自己上一道保险比较好。
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