
2022北京加盟展览会：企业招商加盟开店优选

产品名称 2022北京加盟展览会：企业招商加盟开店优选

公司名称 北京西西木国际展览有限公司

价格 16000.00/个

规格参数 品牌:2021北京加盟展览会

公司地址 北京市朝阳区朝阳路69号财满街1-1-304

联系电话 13466724050 13466724050

产品详情

企业招商都会有这样的烦恼：线上广告没有停，电话不停打可签单率真的太低了，创业者不相信我们的
话，又不肯过来公司实地考察怎么办？参加展览会真的有用吗？展会对企业招商有哪些好处？针对这些
问题，展会运营专家贾红老师在期课程中为大家作出了详细的解答。

CRFE|2022北京国际餐饮美食加盟展览会

时间：4月8-10日

地点：北京中国国际展览中心

涉及主题：餐饮加盟，连锁开店，健康食材、外卖产业大会

以下为贾红老师讲课程内容：

展览会以其费用低、曝光高、成单率高成为很多企业招商的。

谈到展会，很多人都会想到农展馆的农副产品展或者春妮代言的皮衣展，这种现场展示现场销卖的方式
叫做展销会。我们要讲的是展览会，企业为什么要去参展？为什么展会是企业推广及招商的必要渠道？

这是我们展会招商微课节要讲的内容：参加展览会对企业有哪些好处？展览会顾名思义——展览展示，
这是企业参展的个好处。在展会现场，企业把自己的产品、的服务展现在客户面前，获取大家对产品的
好感，进而达成合作。

同时，展会为同行之间学习以及上下游达成合作提供了平台和机会。一般展会的现场都会有很多的同行
和竞争对手，同行的产品包装、招商模式、店面空间设计等各个方面，都是企业向同行学习的好机会。



因为在展会现场，所有的企业都会把项目的一面展示出来，参展企业即可取其精华、去其糟粕，进而把
自己的产品做得更好、更有利于迎合市场的需求。

第三个好处是有利于新产品的开发以及市场的调研。我们如果想要开发一个新的产品或者对原有产品需
要做改进，那么首先要做一个市场调研。展会就是一个很好的调研渠道，来自全国各地不同区域的客户
对于产品有着不同的需求。通过对他们的需求进行初步的了解，这对于新产品顺利迎合市场走向有很大
的帮助。

第四、有机会接触到很多的媒体资源。很多企业在做广告宣传的时候都希望结识更多的媒体人士，而一
般的展会现场都会有很多的媒体去做采访和报道。企业可以通过展会带来的媒体资源，找到适合自己项
目的媒体推广。借助不同的媒体曝光，对自己的项目品牌做进一步的提升和推广。

一个好处，当然就是参展的终目的——成交。展会为企业带来了大量的准客户资源，这些客户资源都是
企业平时半年内都接触不到的，而且像展会这样面对面的直接接触更是少之又少。大家都知道，面谈成
交几率远远高于其他的沟通方式，而展会在短短几天内接触到的客户是平时的几十倍。

按照我们招商行业的规律：每100人中感兴趣的目标客户有70人，在这70人中，能够得到面谈的机会占30
%，而在面谈的客户中，终成交的几率又达到30%。也就是说，每100人，终成功签单的有6-7个人。我们
来计算一下，一场展会一个企业平均可以接触到700-800个客户，终签单的客户有多少?和传统的招商模式
相比，展会招商是不是一个低成本高收益的营销模式呢？

在媒体资源方面，除了我们刚刚提到的广告媒体，客户的朋友圈、微博等二次传播也是扩大企业影响一
个很重要的媒介。

由此可见，展览会对于企业的重大意义可以的概括为：成本低、曝光高、收益高，为中小型项目招商以
及扩大行业影响力提供了一个很好的展示平台。

在我们认识了参加展会对企业的好处之后，企业就开始准备参展了。在参展过程中，企业究竟有哪些细
节需要特别注意？展台怎样搭建可以地引起客户的关注和媒体的曝光?这些问题是我们下节课要着重讲解
的。
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