
微商起盘模式策划-结合产品出落地之软件开发方案

产品名称 微商起盘模式策划-
结合产品出落地之软件开发方案

公司名称 王华彬软件开发

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广州市天河区御富科贸园

联系电话  15217445774

产品详情

微商起盘模式开发详询吴经理：180-2235-5560可微或电，微商启盘运营软件，微商起盘代理商模式定制
（悦丹系统开发）。为微商品牌提供运营系统搭建、品牌形象塑造、培训教育输出、网络传播推广、平
台技术系统等五大服务内容。通过组建项目运营团队协助品牌完成每一个步骤的铺排落地执行，解决品
牌缺乏的有力资源、团队执行人员、行业操盘经验、渠道曝光等各种存在的问题，让品牌能在激烈的市
场竞争中尽快找到适合的运营模式，从而脱颖而出抢夺市场份额。做任何行业都一样，尤其是微商，短
期内你可以通过快速吸粉来达到一定的销量，但是如果要长期稳定发展或要形成品牌，你肯定是需要依
赖老客户的，微商不仅要依靠个人品牌同时也要建立产品品牌，这样才能长久发展。

一、微商起盘模式先选品招商

对于新微商起盘模式来说，建议寻找一款传播性强，复购率高的产品，做为引流产品，先去打市场，起
盘首先要有人，人聚财来。人，在互联网的时代理解为流量，漏斗式原理告诉我们，流量基数越大，在
比例不变的情况下，筛选到的购买力消费者数量才能更多。

潜在的代理商种子用户集中在哪个层级的消费力，微商起盘模式就做设置对应的代理商政策。特别是对
于种子用户来说，精准代理代团队，是人脉资源，更是微商起盘模式最关键的条件。互联网大数据时代
，想要精确找寻目标客户群体去代言产品，本质还是在于利益。利益动人心，利益源自于代理商奖励政
策。

二、微商起盘模式裂变代理商渠道资源有何意义？

1.微商起盘模式在前期可以选择卡位招商、限时抢购前排占位。微商起盘模式通过代理商裂变的铺建拓
宽销售渠道，即增强了品牌曝光率，同时也增强了品牌在网络惹群众中的认可度，是企业品牌战略重要
组成部分；

2.微商起盘模式借助固有覆盖广泛的7亿用户渠道，可在短时间内全面覆盖市场，提升产品销售量，加快
进入移动电商市场的步伐；



3.微商起盘模式能帮助微商企业提高销售量，广大市场份额，对于创业者来说刚开始负担起市场推广，
活动策划等品牌市场宣传活动等消耗大量的人力物力，通过微商分佣返利系统能大大减低商品单位销售
成本；

4.微商起盘模式可以通过线下启动会、招商会、沙龙会等途径具体讲解代理商制度和规则，在会场的氛
围下宣导也是作为品牌正式启动的造势。

三、微商起盘模式策划+开发+代运营

微商起盘模式开发详询吴经理，微商启盘运营软件，微商起盘模式定制（悦丹系统开发）。确实，一个
想法能实际去落地，再到落地的过程中，时时更新升级新需求并非易事。正品有实力做到在品牌萌芽时
做策划，定稿更合适的方案，有能力独立自主技术开发，再到贴合实际陪同品牌要推广去落地的运营。
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