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产品详情

新手们在开淘宝店铺时往往都不太清楚怎么去进行精准测款，更加不知道到底要通过什么样的方式去进
行这个操作，今天云联百纳就来为大家分享一些淘宝新店的精准测款经验，希望对大家有用!

1、关键词的选择

如果我们是小卖家，并不是首要打造一个热款的话，只是先测测款，我们直通车可以少开点，关键词的
付费推广可以不用投太多，50个词左右就好了，然后进行开车测词，通过观察点击率、收藏率、加购率
的数据来观察关键词的好坏，看哪些词表现好，找出给自己直通车加权的词好好利用，找出给自己直通
车降权的词替换掉，从而达到标题优化。

一个词或者一个字只有在顾客进来的时候满足到他的标签才是重点，其实他搜索你关键词里的任何一个
标签进来都可以，所以你的关键词要做好，只有测好了关键词你的宝贝后期在自然搜索中才能占优势。

2、主图选择

主图方面的选择我们需要根据我们的产品的实际情况来选择，还有整个市场的行情，什么样的主图更吸
引人，如果我们开直通车测款的时候，主图的好坏直接影响了你开车的好坏，我们可以观察下其他的那
些类目内的大卖家他们的主图的样式风格，然后我们在供货商拿货的时候，将我们的产品抠图换背景，
然后做主图。

3、按地域来进行投放

我们就以服装类目来说，由于测款的很多时候是集中在换季初期，很多地域会因换季的差异而有所区别
。就拿春装来说，南方地区在2月份就已经开始出现在市场上了，而东北地区则需要在4月份左右才会逐
渐有市场需要。因此，直通车投放也可以根据这一规律有所选择地进行投放，按地域的需求来投放。



4、定时进行投放

由于现在测款的投入减少了，因此我们在投放的精准度上要求会更加高。还是拿女装来说，上午的时候
上网的人较少，流量相对会较慢，而下午4点之后，流量较为集中，自然流量就有优势很多了。因此，在
该类目下，为了补足自然流量的不足，我们可以把淘宝直通车推广时间定在上午，而在下午则批量来积
累流量。

5、数据分析

最后我们在测试一段时间后，我们用得到的数据可以用来分析，这个时候，我们最需要的就是关注淘宝
直通车推广时间的产品趋势。如果产品的自然流量有所提高，转化也会随着增高，访问时间长了，跳失
率也会有所降低。若有这样的情况，该款产品一定会有优势和发展的潜力，这时打造热款就合适了，如
果相反的话，那么我们就需要在组织一下继续测。

其实精准测款需要考虑到宝贝的关键词、主图，同时再开通直通车来操作，分不同的地域进行定时投放
等，最后再根据投放后的数据来进行分析，这样才能够得出比较精准的款式。
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