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产品名称 旅行社分销战略 红河旅行社分销 广东游小云

公司名称 广东游小云信息技术有限公司

价格 面议

规格参数

公司地址 广东省广州市海珠区琶洲大道东8号广州国际采
购中心1215室

联系电话  18922358791

产品详情

如何辨别在线分销系统哪个好

在线分销系统哪个好?如果企业想搭建在线分销系统的话，这个是一个非常严肃的问题。因为专业的在线
分销系统是企业成功做分销的基石，能够解决很多在系统层面上的问题。

1、快捷搭建分销渠道

在线分销系统必须具有强大的功能满足了企业的各项需求，快速搭建分销渠道，实现线上分销，更是为
商家做好品牌的奠定了基础，帮助商家吸引更多的消费者。PC端分销商城与移动端分销相结合的分销系
统，全网布局，开启了全网无线分销新模式，带给商家良好的市场前景。

2、低成本分销

在线分销系统哪个好?在线分销系统不需要企业投入过多的财力物力，齐全的功能和简易操作的后台管理
，简化了企业的分销。完全独立化的分销商城不仅使消费者的体验得到提升，对商家而言增加了一个品
牌展示与分销的渠道。在线分销系统能帮助企业布局移动端分销渠道，快速完成拓展移动电商市场分销
业务的目标，真正实现将商家的商品铺到每个角落。

3、线上线下一体化，包罗全网分销市场

现如今，各行各业都逐渐重视微信平台的建设，搭建属于自己的流量入口。而个性化、智能化的网购体
验是无线电商未来发展趋势，从用户、商家和社交电商三个角度看，游小云SAAS云分销为商家搭建技术
平台、为用户提供全新的购物体验，并在社交电商的探索上实现突破，完成线上线下一体化，包罗所有
分销市场。

依托于SAAS云分销，红河旅行社分销，顾客可以自由在每个分销商的独立网上分销商城、触屏版分销商
城、微信商城进行购物分享和商品的交流，逐步形成社交电商分销市场的雏形。消费者购买完商品，通



过分享能够便利其他用户进行购物决策，发现更多有价值的商品，通过对同品类商品的交流，在整个分
销渠道的同步贯通，不仅让商家能够全息顾客需求，同时推动后期的关系营销。

4、全民营销体系

在线分销系统的分销体系，支持各大服务端口的三级分销模式，博纵旅行社分销，快速建立会员体系，
让每个客户都变成企业的业务员，实现全民营销。

在线分销系统哪个好?其实对于企业来说，除了系统应该具备强大的功能之外，更加需要好的运营方案。
分销网店系统运营对于企业是重要的，所以建议企业在搭建在线分销系统后，一定制定好自己的运营方
案。

土巴兔开线下的体验店配合线上平台提高销量

近日，互联网家装平台土巴兔线下的体验店将在年内五十座城市铺设，来配合土巴兔线上平台商城的销
售。此次，土巴兔的线下的体验店是为了配合线上平台提高销售量。那么作为同样分销平台，旅行社分
销协议，怎么做才能提高销售量呢?

土巴兔线下的体验点的模式

土巴兔体验店兼具体验与销售功能，其入驻品牌与线上相一致，以家居、建材为主，消费者可在店内下
单。土巴兔体验店拓展初期将以一二线城市为主，后期将逐渐向三四线城市下沉，最终目标是覆盖全国2
00多个城市，目前已完成北京、上海等五座城市的铺设。土巴兔方面透露，体验店启动资金均来自平台
自身业务所得盈利，并未动用先前所获得的融资，选址方面也是与土巴兔在各地的分公司一致，即“一
边是体验店，一边是办公室”。

分销平台怎么提高销量

一、用户为什么要从你这里买产品

首先，是用户为什么要从你这里买产品。在这种情况下，你所提供的产品或者服务与竞争对手相差不多
，用户为什么要从你这里买而不从其他网站买呢?尤其是你在商城建设时，面对虽不是很强大但也有一定
基础的竞争对手时，很多人这时往往想到的是价格，有些站长为了进入市场开始对产品降价打折送礼券
，当然这作为短期内营销手段也是无可厚非的。

二、从哪里可以寻找独特卖点

然后，是从哪里可以寻找独特卖点。对于站长电商来说，独特卖点在理论上的观念大家都是赞同的，但
在实际运用时，很多商城网站却往往流于形式。所以，如果有人对你提出了所谓的独特卖点，那可能只
是一些宽泛雷同的口号而已。所以，想要吸引用户的目标，就得想出一个真正和别人不一样的注意，也
就是独特的卖点，这个特殊卖点可能很微小，但必须要做到别人没有。关于这方面，澳环给出了一些自
己的想法，仅供各位站长参考。

1、市场的1个

任何事情的1名都是最吸引用户目光的，就不如奥运会金、银、铜三个牌子，旅行社分销战略，大家都会
记住金牌得主，而银牌得主哪怕成绩与金牌只差一点点，被记住的可能性就会更小一些。



2、创造和拥有新的产品特性

在所有的产品都趋于同质化时，任何一个新的产品特性都会使你的产品与其他竞争产品区别开。

分销平台可以通过游小云SAAS云分销帮助企业实现微信分销、朋友圈代销、淘宝代销、线下批发、连锁
加盟等多条业务渠道布局。同时全平台业务统一管理，摆脱传统业务模式，轻松开拓移动电商市场!

世界旅游业的发展概况：2015年10月，入境旅游人数1182万人次，同比增长4.4%；外国人258万人次，增
长1.6%；香港同胞674万人次，同比增长3.2%；澳同胞197万人次，同比增长12.5%；台湾同胞53万人次，
同比增长5.5%。其中入境过夜旅游人数520万人次，同比增长2.8%。1-10月累计，入境旅游人数1.11亿人
次，比去年同期增长4.4%。 今年以来，入境旅游人数已连续10个月实现增长。前10个月外国人入境人数
排名前十位的国家分别是韩国、日本、越南、美国、俄罗斯、蒙古、马来西亚、新加坡和印度。

世界上出国包价旅游的开端：1841年7月5日，库克利用包租火车的方式，组织了一次团体旅游。1845年
，他开办了旅行代理业务，成立了世界上一家旅行社。1855年，组织了由伦敦前往巴黎的一次跨国旅游
，全程采用了一次性包价。

世界旅游业发展特点

2014年，我国入境旅游市场态势平稳，入境游客超1.2亿

2014年，中国入境旅游市场保持平稳发展态势，综合效益持续提升。2014年我国接待入境游客12849.83万
人次，同比下降0.45%。2014年我国接待入境过夜的游客5562.20万人次，同比下降0.11%，市场规模总量
位居世界第四，仅次于法国、美国和西班牙。

国际旅游需求及其入境旅游者多以投资、贸易、经商为目的，而且发展缓慢。建国后：1949～1963年来
自原苏联和东欧各国家的占其总数的80%左右；1963年后，来自西欧、美国等国家和地区的旅游者占80%
以上。

中国入境旅游市场的基本状况，主要集中在亚洲随着苏联的社会变化，俄罗斯也从过去的潜在市场转变
为来华的现实市场。

旅行社分销战略-红河旅行社分销-广东游小云由广东游小云信息技术有限公司提供。广东游小云信息技
术有限公司（www.yuoun.com）在旅游服务这一领域倾注了无限的热忱和热情，广东游小云一直以客户
为中心、为客户创造价值的理念、以品质、服务来赢得市场，衷心希望能与社会各界合作，共创成功，
共创辉煌。相关业务欢迎垂询，联系人：周伟锋。
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