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最适合微信分销系统的人群与产品是什么？

2019，微信内部的大整顿，一大批不规范的微信商家微信号被封号。也就在这个时候，微信分销系统应
声而起。可是，你知道什么人群，什么产品是最适合做微信分销系统的吗？今天，小编就来跟大家聊一
聊这个问题。

      一、微信分销系统适合哪些产品

      1、高毛利：保证有50%的毛利，甚至越高越好。低利润的产品比如牙刷、茶杯，花费同样的时
间精力，当你卖出100件时所收获的还不及黑枸杞一盒所带来的利润就算了，这样只会让你中途放弃。

      2、竞争少：如地方特产，衣服，鞋子建议不要在微信上销售，因为太多了。

      3、质量可控：朋友圈销售卖的其实是人品，一但货物质量不行，影响的是你整个人的信誉，所
以在选择销售哪种产品时，一定要对该产品知根知底，哪怕前期辛苦点，多去“蹲点查访”，换来的是
对自身产品的信心和人品背书。

      4、大众需求：大家都可以有需求，如吃的产品，人人都愿意尝试，如果是衣服，嘉峪关民宿软
件，鞋子，要不不满意款式，要不就是不合适等，后期将会花费你大量的时间去退换货，将直接导致朋
友不满意，透支你的朋友圈。

      5、易传播：在微信上不方便写太多字，放太多图片，所以产品能再200个字以内说清楚是更好的
，也方便大家记住。

      二、哪些人适合做微信分销系统及微信分销商



      1、大学生

      大学生空闲时间多，头脑灵光，对网络应用得心应手，非常适合做微信分销商；

      2.初创业者

     
微信创业风险小，只要能有点收入，就会很开心。开通个人微信号，需要的只是些时间和用心；

      3.有单品货源的小商户

      有货源，但只有单个产品，无法各方面满足客户群，不能进行产品组合营销，微信产品联盟可
以做到产品组合促销，深度定制，比如朋友圈有人要结婚，他需要：红酒、蜜月旅行、招待用茶、特色
婚装、个性定制的戒指等等，你能提供的是戒指，而其他的需求你无法满足，这时你可以向他推荐比如
红酒、招待用茶、蜜月旅行套餐等等，价格便宜而且质量非常好，对方何乐不为，你在其中获得的是除
戒指带来的受益外，还有其他打包产品的提成，民宿软件有哪些，并且其他产品的微信号也能推送你的
服务，增加销量。

      4.自由职业者

      不少资源职业者喜欢上网发微博玩微信，而且喜欢寻找一些志趣相投的圈子，其实这也是资源
而且是非常优质的资源，好好维护好这个圈子，为后续产品落地做好铺垫；

       5.特别喜欢聊天的女孩子

      微信分销，最核心的部分其实是互动，当你是个擅长沟通的聊天达人时，再加上女性身份，你
开展的会比其他人顺利的多。

      6.白领和家庭主妇兼职

      有许多上班的白领和家庭主妇会在业余时间经营一个淘宝店，一个是兴趣爱好，一个是想赚点
零花钱，我在这不讨论淘宝的优劣，微信分销系统是非常适合这类人群的，没有复杂的产品上传下线，
不需要一直盯着旺旺服务询问的客户，一部手机在手，所有销售轻松搞定。

      相信看到这，很多人已经对于如何选择产品，什么样的人适合做微信分销系统及分销商有了一
个具象的认识。希望这些能帮助大家更好的认识微信分销系统，做好微信分销系统。

什么是移动电商时代的分销武器？民宿软件

2015年是移动互联网正式涉入电商的一年，PC端一条腿走路的时代已经过去了，移动电商时代来了!什么
是电商转型路的出口呢?非微信莫属，民宿软件哪个好，商家如何占领微信平台开展微信分销之路。

占领移动端的小屏幕，分别部署PC分销丶微信分销丶线下批发代销的难度不大，市面上有很多产品可以
满足建站需求，但很少有产品具备传统批发行业一体化电商的功能。各个终端虽然卖着同样的商品，却
需要不同的后台进行管理，企业在经营中，为了在多个渠道上货丶设价丶库存统计，必须在不同的后台
之间来回切换，常常顾此失彼，无法将各终端整合成为一个整体，也
不能对客户的消费行为形成统一有效的管理和数据分析。



针对这一行业痛点，游小云日前推出了微分销微信分销系统，该系统为通过多层级分销盈利模式，将人
脉直接转换成销量，引爆朋友圈;支持分销商无限开微信分店，最快速帮你拓展微信分销渠道。传统批发
行业一体化电商解决方案，搭建PC分销丶微信分销丶线下批发代销等多渠道分销平台。用户只需在的一
个后台里进行操作，就可以实现对商城的多个终端渠道进行统一上货丶设价丶库存丶分销商管理。

企业电商之路遥遥，但是行业仍需共心其力，共同奋斗在移动电商的朝晖时期，顺利构建多渠道分销通
路，让分销商离不开不你!

2019年旅游的行业SaaS应用愈演愈烈

自办发〔2018〕15号关于促进全域旅游发展的指导意见后，结合互联网技术的高速发展催动时代的飞速
变革， 5G的发布、宽带服务的普及，云计算的覆盖都为企业级SaaS发展提供了基础条件。旅游企业纷纷
向信息化和数字化靠近，而旅游企业想要提高信息化和网络化的程度，就得借助企业级SaaS服务。全球
调研机构Gartner分析师预测，2019年SaaS市场将继续繁荣发展，增长率为17.8%，市场规模为851亿美元。
旅游SaaS应用是云计算市场的大细分市场，2019年将有更多旅游企业将其应用内容平台转移到SaaS方向。

旅游企业选择SaaS云平台应用的动机有很多，旅游企业用户越来越接受团队已经使用的工具能便捷集成
在一套系统。旅游企业选择SaaS云平台应用首先来自对内部运营管理效率的动机，SaaS应用程序可以更便
捷的在浏览器中使用工具，允许旅游用户从任何地方访问核心业务应用程序。因此，旅游用户对旅游企
业应用程序的看法发生了积极的变化。在2019年及以后，智能应用程序将通过减少企业和用户必须克服
的障碍来测试他们可能使用的旅游产品及旅游服务，既简单又便捷，从而实现高效能的运营管理。

面对互联网旅游新兴业态，其实，越来越多的旅游企业将在SaaS云营销模式进行营销升级，相比于无需
安装、快速交互、操作简单、数据安全的云营销服务，过往营销工具颓势渐显，旅游营销云服务是一个
必然趋势。旅游企业数字化转型依旧是旅游企业云营销最强大的驱动因素，SaaS云营销更加注重企业个
性化的需求，将旅游资源沉淀转化为数字资产，将原有用户实现以老带新的裂变，通过SAAS云营销建立
核心的品牌资产，民宿管理软件，并能将市场份额占比持续扩大。

以“”旅游营销数字化服务平台“作为品牌发展愿景的游小云旅游Saas云，作为旅游营销SaaS云服务生态
的开创者，从旅游SaaS云产品操作简便、易用开始，为旅游的行业打造互联网全网营销系统的赋能，帮
助旅游企业将互联网运营管理以“积木式”应用一样简单、快捷，即便非互联网专业的人也能3分钟实现
后台创建，1小时完成整个业务推广布局，游小云旅游营销Saas云服务定位全域旅游全网营销，借助SAAS
应用趋势，与旅游企业创新驱动，互助共赢！。

广东游小云(图)-民宿软件哪个好-旬阳民宿软件由广东游小云信息技术有限公司提供。广东游小云(图)-
民宿软件哪个好-旬阳民宿软件是广东游小云信息技术有限公司（www.yuoun.com）今年全新升级推出的
，以上图片仅供参考，请您拨打本页面或图片上的联系电话，索取联系人：周伟锋。
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