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产品详情

土巴兔开线下的体验店配合线上平台提高销量

近日，互联网家装平台土巴兔线下的体验店将在年内五十座城市铺设，来配合土巴兔线上平台商城的销
售。此次，土巴兔的线下的体验店是为了配合线上平台提高销售量。那么作为同样分销平台，怎么做才
能提高销售量呢?

土巴兔线下的体验点的模式

土巴兔体验店兼具体验与销售功能，其入驻品牌与线上相一致，以家居、建材为主，消费者可在店内下
单。土巴兔体验店拓展初期将以一二线城市为主，后期将逐渐向三四线城市下沉，最终目标是覆盖全国2
00多个城市，目前已完成北京、上海等五座城市的铺设。土巴兔方面透露，体验店启动资金均来自平台
自身业务所得盈利，并未动用先前所获得的融资，选址方面也是与土巴兔在各地的分公司一致，即“一
边是体验店，一边是办公室”。

分销平台怎么提高销量

一、用户为什么要从你这里买产品

首先，是用户为什么要从你这里买产品。在这种情况下，你所提供的产品或者服务与竞争对手相差不多
，用户为什么要从你这里买而不从其他网站买呢?尤其是你在商城建设时，面对虽不是很强大但也有一定
基础的竞争对手时，很多人这时往往想到的是价格，有些站长为了进入市场开始对产品降价打折送礼券
，当然这作为短期内营销手段也是无可厚非的。

二、从哪里可以寻找独特卖点

然后，是从哪里可以寻找独特卖点。对于站长电商来说，独特卖点在理论上的观念大家都是赞同的，但



在实际运用时，很多商城网站却往往流于形式。所以，如果有人对你提出了所谓的独特卖点，那可能只
是一些宽泛雷同的口号而已。所以，想要吸引用户的目标，就得想出一个真正和别人不一样的注意，也
就是独特的卖点，这个特殊卖点可能很微小，但必须要做到别人没有。关于这方面，澳环给出了一些自
己的想法，仅供各位站长参考。

1、市场的1个

任何事情的1名都是最吸引用户目光的，就不如奥运会金、银、铜三个牌子，大家都会记住金牌得主，而
银牌得主哪怕成绩与金牌只差一点点，被记住的可能性就会更小一些。

2、创造和拥有新的产品特性

在所有的产品都趋于同质化时，任何一个新的产品特性都会使你的产品与其他竞争产品区别开。

分销平台可以通过游小云SAAS云分销帮助企业实现微信分销、朋友圈代销、淘宝代销、线下批发、连锁
加盟等多条业务渠道布局。同时全平台业务统一管理，摆脱传统业务模式，轻松开拓移动电商市场!

揭秘：如何利用移动分销平台来获取移动订单

进入2014下半年了，各大平台的节庆活动也会陆续增多，面对商家的销售高峰期，通过移动端利用移动
分销的能力来获取订单是再好不过了的。这就取决于你的宝贝详情页的制作了：

手机端的宝贝描述重要是做好一点，简洁明了，一目了然，在尽可能少的屏数里表达完卖家所有的意思
。卖家要去掉糟粕信息，让客人一看就明白，这个产品怎么样，是否适合自己。

可能很多亲还不知道手机端宝贝描述的具体尺寸，我这里先介绍一下：

(1)手机端宝贝描述支持音频、图片、纯文本输入;

(2)手机端宝贝描述总图片大小≤ 1.5m;

(3)单张图片图片尺寸： 620 ≥宽度≥ 480 ，酒店分销系统，高度≤ 960;

(4)1个详情页只允许有1个音频，音频大小≤ 50k ，支持mp3格式，单通道，8khz，存储格式支持MP3;

(5)文本总字数≤5000，全球酒店分销系统，单个文本框输入字数≤500;不区分中英文字符。

规范不多，要求也简单，但是我们如何在满足这些要求的同时又满足我们诉求，再让客人喜欢呢?有的亲
会说，这还不简单，PC端的描述已经那么详细了， 手机端的直接缩小一下放进去就好了。不知道这样做
的亲有木有试过直接去看看那些缩小后放进去的宝贝描述?一般不是字看不清楚，就是描述太长，手机端
的客人 根本没有那个耐心去看你的长篇大论。

所以，我们在做宝贝描述的时候，一定要站在客人的角度去看，怎么做客人才愿意看呢?

总之，手机端的宝贝描述重要是做好 一点，简洁明了，一目了然，能在尽可能少的屏数里表达出卖家所
有的意思。卖家可以去掉一些不重要的描述，做好主要的宝贝描述，比如：宝贝的实拍、宝贝的 细节、
快递、售后服务等一些客人比较关注的问题，让客人一看就明白这个产品怎么样，是否适合自己。



微信庞大的用户数量让人吃惊，更引起不少旅游商家的兴趣。伴着该社交软件对人们生活的改变，当然
包括购物习惯的改变，这让旅游商家看到了其中蕴含的商机。这种新营销模式的出现，让不少旅游企业
难以淡定，纷纷打算从这里入手去捞金。作为管理商城的工具，旅游分销系统得到了旅游企业的重视。

大家都在关注如何运营好旅游商城分销系统，下面就让游小云分享一些经验给大家。

一、挖掘客户真实需求

作为商家需要做的就是不断挖掘客户的真实需求，这才是提升商品销量的关键所在。然而，真正的客户
需求是什么?哪些商品才是客户需求的?作为商家需要借助微信等渠道广撒网调查，将自己经营的商品相
关做成调查报告，发起朋友圈投下票，利用这些策略采集客户的信息。

商家从这些信息中找出客户的真实需求，再通过旅游分销系统当中商品与价值的优势分析，找出客户的
关注点。这样才可以赢得客户的心里想法。借助这些信息点，运营者可以提升旅游商城分销系统当中的
服务品质，还可以做更细致分销，如此便可以实现多方收益。

二、找对旅游分销品牌商品

要想运营好旅游分销系统，找对品牌商品是关键。大品牌有着成熟的宣传，良好的口碑，因此后期推广
会省心。而对于小品牌则不同，酒店分销系统的基本结构，它有自己一套生存条件和发展空间。因此对
于旅游分销系统就是要选择有发展空间的商品，这样运营系统才会更有效果。

三、借助多渠道进行外推

大多企业、商家都看重旅游分销系统，毕竟该工具在运营分销模式方面有着太多的优势。该工具既可以
是出色的吸引粉丝神器，也可以不断拓展营销渠道。旅游分销系统大多是有二维码功能的，航信酒店分
销系统，可以实现线下扫码关注功能，把线下用户转到线上。此外，分享功能也可以不断发布信息，吸
引粉丝的加入。

四、合理的互动是运营的保证

互动问题是很多旅游企业关注的焦点，也是赢得运营成功的关键所在。如何让更多的商家与客户参与到
旅游分销系统中来是旅游企业必须要深入研究的问题。借助系统来搜集客户的购买信息，加以互动提升
客户的满意度，这样便会得到客户的信任，商城生意也会越好。

总的来看如何运营好旅游商城分销系统是很多旅游企业都在思考的关键，因为提升销量就看系统的功能
和运营者的能力了。

全球酒店分销系统-酒店分销系统-广东游小云由广东游小云信息技术有限公司提供。广东游小云信息技
术有限公司（www.yuoun.com）坚持“以人为本”的企业理念，拥有一支敬业的员工队伍，力求提供好
的产品和服务回馈社会，并欢迎广大新老客户光临惠顾，真诚合作、共创美好未来。广东游小云——您
可信赖的朋友，公司地址：广东省广州市海珠区琶洲大道东8号广州国际采购中心1215室，联系人：周伟
锋。
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