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广东游小云

公司名称 广东游小云信息技术有限公司

价格 面议

规格参数

公司地址 广东省广州市海珠区琶洲大道东8号广州国际采
购中心1215室

联系电话  18922358791

产品详情

国内2017年旅游出行研究报告

随着人均可支配收入的不断增长，国内居民旅游需求爆发，截止到2016年交易额达到3.94万亿元，大的酒
店分销平台，同比增长15.2。旅游市场规模也逐年增长，16年国内旅游出行人次达到44.4亿，同比增长11
%。截至2017年全国A景区近万家。其中5A景区共249个，17年新增22个。

中国旅游星际酒店规模

2016年旅游总投资接近1.3万亿，其中景区项目投资规模大，文化旅游投资比重继续领跑其他业态。文化
旅游、生态旅游、乡村旅游等新型业态将进一步成为进一步成为全域旅游、旅游投资发展的重点。

国内旅游需求持续释放潜能，观光游和自助休闲游初步显现出并重的态势，散客化、自由行趋势明显，
国民收入不断提高，国民多样化旅游需求的增强，未来在观光+自助游基础上，将进一步衍生出更多细
分线路和产品，包括各种形式的特色游、网络制定游等，深度体验将是未来旅游出行的主旋律，当前在
经济发达地区这趋势已经逐渐明显。

2017年的热门旅行人群中，25-34岁是出游主力军，18-34岁占比基本的达七成。随着越来越多游客选择在
线预定旅游出行，OTA企业近年来快速发展壮大，同质化明显，差异性亦有之。全域旅游被写入政府工
作报告，借政策东风将持续火热。全域旅游已成为当下最为热门的旅游词汇，当下无论是在线旅游龙头
企业还是传统景点景区，都在积极探索和实践旅游的各种发展模式。

编者注：本文内容来自游小云旅游SAAS云系统采集，如有侵权请联系删除!

最适合微信分销系统的人群与产品是什么？



2019，微信内部的大整顿，一大批不规范的微信商家微信号被封号。也就在这个时候，微信分销系统应
声而起。可是，你知道什么人群，什么产品是最适合做微信分销系统的吗？今天，小编就来跟大家聊一
聊这个问题。

      一、微信分销系统适合哪些产品

      1、高毛利：保证有50%的毛利，甚至越高越好。低利润的产品比如牙刷、茶杯，花费同样的时
间精力，当你卖出100件时所收获的还不及黑枸杞一盒所带来的利润就算了，这样只会让你中途放弃。

      2、竞争少：如地方特产，衣服，鞋子建议不要在微信上销售，因为太多了。

      3、质量可控：朋友圈销售卖的其实是人品，一但货物质量不行，影响的是你整个人的信誉，所
以在选择销售哪种产品时，一定要对该产品知根知底，哪怕前期辛苦点，多去“蹲点查访”，换来的是
对自身产品的信心和人品背书。

      4、大众需求：大家都可以有需求，如吃的产品，人人都愿意尝试，如果是衣服，鞋子，要不不
满意款式，要不就是不合适等，后期将会花费你大量的时间去退换货，将直接导致朋友不满意，透支你
的朋友圈。

      5、易传播：在微信上不方便写太多字，放太多图片，所以产品能再200个字以内说清楚是更好的
，也方便大家记住。

      二、哪些人适合做微信分销系统及微信分销商

      1、大学生

      大学生空闲时间多，头脑灵光，对网络应用得心应手，非常适合做微信分销商；

      2.初创业者

      微信创业风险小，国旅酒店分销平台，只要能有点收入，就会很开心。开通个人微信号，需要
的只是些时间和用心；

      3.有单品货源的小商户

      有货源，但只有单个产品，彭山酒店分销平台，无法各方面满足客户群，不能进行产品组合营
销，微信产品联盟可以做到产品组合促销，深度定制，比如朋友圈有人要结婚，他需要：红酒、蜜月旅
行、招待用茶、特色婚装、个性定制的戒指等等，你能提供的是戒指，而其他的需求你无法满足，这时
你可以向他推荐比如红酒、招待用茶、蜜月旅行套餐等等，价格便宜而且质量非常好，对方何乐不为，
你在其中获得的是除戒指带来的受益外，还有其他打包产品的提成，并且其他产品的微信号也能推送你
的服务，增加销量。

      4.自由职业者

      不少资源职业者喜欢上网发微博玩微信，而且喜欢寻找一些志趣相投的圈子，其实这也是资源
而且是非常优质的资源，好好维护好这个圈子，为后续产品落地做好铺垫；

       5.特别喜欢聊天的女孩子

      微信分销，最核心的部分其实是互动，当你是个擅长沟通的聊天达人时，再加上女性身份，你



开展的会比其他人顺利的多。

      6.白领和家庭主妇兼职

      有许多上班的白领和家庭主妇会在业余时间经营一个淘宝店，一个是兴趣爱好，一个是想赚点
零花钱，我在这不讨论淘宝的优劣，微信分销系统是非常适合这类人群的，没有复杂的产品上传下线，
不需要一直盯着旺旺服务询问的客户，一部手机在手，所有销售轻松搞定。

      相信看到这，很多人已经对于如何选择产品，什么样的人适合做微信分销系统及分销商有了一
个具象的认识。希望这些能帮助大家更好的认识微信分销系统，做好微信分销系统。

商家都知道，现在都是移动端的天下，那么做分销有货源的供货商就没有出路了吗?小编认为这完全取决
于自身系统的强大里，全国酒店分销平台，通过B2B2C分销系统网罗移动端和PC端的全部流量入口才最
为重要。小编认为可以从以下十点长期为维护：

1.百度贴吧

贴吧也是个非常精准同时也很活跃的鱼塘，里面充斥着很多优质的软文，大家没事可以在里面学习学习
。以自己的微信号注册个贴吧用户名，准备一篇以个人经历为内容的软文，比如“减肥5年心酸路，我终
于瘦了”类似这样的标题，同样不能广告痕迹太重，而且也不能直接留微信号，否则很容易被删。

写的尽量真实，语气接地气点，然后分段发布，这类帖子一般反应会比较热烈，你在最后可以来一句，
感兴趣的加我微信(贴吧用户名称)，一篇帖子加个十来个人不是问题，如果能持续顶在前面，会天天有
人加你。

2.大号推荐

和互推一个道理，就是借力。

关注和你目标客户比较接近的自媒体人，绝大部分的自媒体人都提供广告业务，观察他的真实流量，付
给他一笔广告费，会为你带来可观的粉丝。

参加圈子，贡献价值，想办法和牛人产生关系，搞定了牛人，他的粉丝也会变成你的粉丝。

3.原创文章

这是很多高手常用的一招，分享干货，只要有价值会在网上广泛传播，会为你带来大量粉丝。

4.论坛引流

这个不用多说，发布软文，在文章中间巧妙地插入微信号。

但是帖子一定要写的好，标题夺人眼球，价值感强，同时要给读者足够的想象空间，让他来加你。

有几个要注意的事，一定要发在对应的论坛，这样才能防止被删，引流来的粉丝才会相对精准。那种50
块钱发3000条的就不要考虑了，完全瞎胡闹。

5.群文件引流



QQ群这个大鱼塘，会玩的引流高手有很多种玩法，其中有一种我觉得是比较轻松的，就是做一篇价值类
的文章或者文档，做成PDF格式的，带上你的微信号，上传到群文件。

如果标题设置的足够引导，会有很多人来看，在内容里留下鱼饵，自然会有人来加你，但是要设置的足
够巧妙，否则也会被管理员删掉甚至直接踢你出群。

另外一个前提是量必须要大，至少要准备上百个群，这样，一次引流几十上百个人应该不是问题。

6.手动添加好友

严格来说，主动加人不算引流，但是这个工作是每天都要做，虽然一天加不了几个，但是日积月累，力
量也不可小试。

客户微信号从哪来呢?QQ群。

做网络营销的都知道QQ群是精准鱼塘，你只需要导出对应QQ群的群成员QQ号码，每天挨个加就行了
，微信里面添加好友有3种方式，微信号，QQ号或者微信名，所以，有了QQ号码也就等同于微信号。

7.百度文库

和论坛引流一样，只不过文章的名字要注意，根据目标客户的搜索习惯来确定合适的关键词。

8.互推

如果你的朋友圈人数达到一定的级别，这个时候可以找一个同样级别的人互推一下，交换一下粉丝，一
人一千粉丝，交换一下每人变成2千，还是有很多人愿意做的，主动去收集一些大号联系方式，想办法搞
定他。这个效果应该是最明显的，但是粉丝不一定精准。

9.邮件

准备大量精准客户邮箱，在正文里留下诱饵，吸引他加你微信!

10.微信群

和QQ群一样，微信群同样也是鱼塘，所以引流的方式大同小异，一种方式是在群里勤互动，多贡献价值
，吸引别人主动加你，另一种方式是推广，准备大量的微信群，用小号发软文吸引客户加大号，这种方
式的前提是要准备大量微信群。

以上十条常见方法，商家可以依照自身行业的特色和经验手法实际入手。并不是生搬硬套上去的。要知
道，找准合适B2B2C分销系统的方法，来引精准流量，大量的精准客户才是我们真正的宝藏。

国旅酒店分销平台-彭山酒店分销平台-广东游小云(查看)由广东游小云信息技术有限公司提供。广东游小
云信息技术有限公司（www.yuoun.com）实力雄厚，信誉可靠，在广东 广州 的旅游服务等行业积累了大
批忠诚的客户。公司精益求精的工作态度和不断的完善创新理念将引领广东游小云和您携手步入辉煌，
共创美好未来！
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