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微信小程序社区涨粉技能大全都在这里啦~~~

 小程序+公众号，红利一键收割

通过文章底部设置跳转“关注公众号”按钮，一键引导用户关注公众号，实现小程序与公众号双向渠
道用户流量互通，共享微信11亿用户，助力商家提升销量。

具体场景：当商家在发布某件商品的预售活动时，可以先在公众号内发布商品推荐文章，并插入小程
序卡片，引导用户进入小程序。同时在小程序内直接一键导入公众号文章和创建互动话题，增加互动热
度，吸引更多用户参与预售。

 小程序+广告推荐，小程序开发费用，品牌快速曝光

当商家想要推广活动、商品、公众号、文章、话题等信息时，可以在小程序社区资讯列表页以及详情
页设置广告推荐位，

 快速实现曝光与转化。广告形式主要有自定义广告和微信广告两种。

 01、微信广告

 活动推荐，提升活动参与量.商品推广，提升商品销量公众号推广，实现流量互通

 02、广告推荐



增加文章、商品曝光量，进一步促进用户转化；小程序+个性推荐，轻松实现转化；小程序社区资讯
体系通过推荐体系打通即速应用所有功能模块，商家可通过推荐商品、优惠券等全套的服务，大幅缩短
用户转化路径。

 03、商品推荐

包含轮播商品推荐、列表内商品推荐、话题内商品推荐3种形式，商家在发布商品推荐文章或话题时，
可以直接推荐相关商品，促成用户直接购买，微信小程序开发制作，缩短用户转化路径。

 04、优惠券推荐

当商家在发布新品介绍资讯或者活动资讯时，可以在文章下方设置关联优惠券，刺激用户领取优惠购
买，提升门店营收。

线下的吸fen场景:下线的吸fen场景“di推、沙龙、实体店“这三种场景是比较常用的。di推可以在小程
序定位人群的场地，粉丝可以扫描关注，这时候我们可以设置一些线下粉丝专享的活动。

如果我们有实体店，就可以在店里做小程序的宣导、可以引导粉丝分享小程序活动和相关内容到自己
的社交空间（微信、抖音、头条、微博等）做小程序的传播。

网络空间的吸fen场景:网络空间包含、小程序、公众平台、自媒体、社交空间（抖音、微信、头条、微
博）。用网络扩大吸fen的空间结合线下和社群建立立体的营销场景，让粉丝互聚互通。

微信搜索带来的庞大流量

 目前人们只会想到百度、搜狐、搜狗等，但是大家都不知道，其实微信也有搜索引擎且功能很强大！
微信搜索不仅可以像百度一样进行内容搜索，同时还支持社交搜索和应用搜索。意思就是不仅可以像百
度一样搜索到你要查找的内容，同时还可以直接查找和添加好友，还可以直接进入应用进行体验。

 而且微信搜索支持精准搜索、模糊搜索、关键词搜索。这就意味着当人们形成以微信搜索为主的上网
习惯之后，用一个好的名字+合理的关键词，就可以让10亿的微信用户有机会看到你的产品和企业，小程
序开发，哪怕只有其中极shao一部分愿意查看和买单，带来的收益也是非常可观的。这些流量，你还想
错过吗？

1.打通线上线下，连接人-商品-服务

传统的线下实体门店大多都是等客上门完成交易，然后顾客离开，就再无联系。而小程序不仅可以用来
沉淀客户、唤醒客户，还能锁住客户。



设想一下，客户进店扫码进入小程序，选择商品下单，然后可能很长时间就不在进店，这时候，商家就
可以利用活动噱头用群推访客给沉淀的客户推送优惠消息，唤醒客户到店消费。不仅提高用户购物体验
，而且大大降低了线下门店的流失率。

 线上引流、沉淀、唤醒客户，线下到店消费，真正打通线上线下，做到连接人-商品-服务。

2.助力贯穿整个销售场景

小程序可以通过售前、售中、售后与用户联系起来，助力完成整个销售场景。

售前在宣传时，可以多使用拼团、砍价、限时购等营销活动吸引用户进入小程序；售中环节利用群推访
客行进洗nao销售，比如单独推送单品优惠劵，让用户感觉占到便宜，勾起购买欲。最后售后，可以吸引
用户成为超级会员，锁住客户，持续影响客户，增加客户粘性，提高店铺复购率。

结语

不得不说，在当今流量越来越难获得的时代，小程序确实为很多行业带来了很多希望，也成功的让很多
企业、实体商家死而复生。所以对于实体商家来说，小程序可以更轻松的承载线上线下，是很多传统实
体商家转型线上的shou选，小程序开发需要多少钱，相信用不了多久，小程序的生态会更加完善，同时
也会成为更多企业、实体商家的标配。

小程序开发需要多少钱-小程序开发-云派电商由云梦电子商务有限公司提供。
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