
互融云社交分享式电商系统，拼团分销系统

产品名称 互融云社交分享式电商系统，拼团分销系统

公司名称 北京互融时代软件有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 北京市朝阳区领地OFFICE1号楼A座1403

联系电话 400-090-3910 13263308067

产品详情

社交电商系统开发，借助社交关系迅速开拓市场，打造基于社交网络的分享推广，进行流量裂变，实现
快速拓客，重塑人货场关系，助您抢占社交电商市场红利！

通过社交分销，轻松引爆流量。社交分销0成本、碎片化、门槛低的特点，适用于多种客群，无论是朋友
、亲人、员工都可以进行分销。

互融云社区分享式电商系统，通过”去中心化“，砍掉了流量购买这一环节，做一类似式购物平台， 注
重卖家与买家之间的交流和沟通，每个人都是流量中心，主动用户和被动用户两者各司其职：主动用户
负责寻找商品，
开团后分享给朋友，而被动用户则在微信上看到主动用户发了链接看到物美价廉的产品，这种模式下， 
用户的参与感就很强，基于熟人社交的电商模式，并充斥着情感账本的营销策略。 系统利用平台效应
的叠加战略，通过微信的流量、社交电商化，拼多多还将“砍价、拼团、秒杀、红包、小程序”这几个
模式运用的惟妙惟肖， 进而实现“拉新>促活>留存>转化>传播”，导入流量，消费者跟风购买并对产
品本身做背书的参与度强。 

当下传统的电商模式均大同小异，拥有相同的行业难题，那么如何摆脱传统电商的痛点，脱颖而出呢？
 邻里信任感推动，客源稳定 通过邻里关系建立团购微信群，信任感强，售后无忧，消费能力强，客
源稳定且消费持续。 群内互动+快速分享，复购率高 商品线上图文展示，从产地到规格，内容应有
尽有，边聊天，边购物，复购率高。 无中间损耗、抬价，利润更高 商品可以从供货源头直采，通过
团长分享卖给居民，无中间环节损耗与抬价，无需囤货空间，利润更高。 以预售+团购形式，0风险盈
利 先收款再进货的业务模式，让社区团购企业毫无资金周转压力，没有库存积压的风险。 以拼购+
分销模式，店中店拼购平台 通过分销奖励，刺激分销商发展自己的分销商，实现裂变分销、全员推广
，裂变分销的店中店拼购系统。 多模式满足企业运营需求 1）拼购模式 2）社区团购模式 3）拼多
多模式---基于社交分享式电商 拼团是一种基于微信社交的新型拼团社交分享模式，采用“拼团+分销
”，佣金实时到账，对接群裂变/个人裂变， 赚钱+吸粉，且支持发放电子劵，线下核销，多引流方式，
依靠朋友圈的飞速传播不但能迅速提升品牌影响力还能促进消费者以分享， 平台及商家可以发布各自拼
团商品。 基于微信：基于微信转发开启拼团+分销，通过微信访问、传播、支付。 拼团：新型团购



类电商，顾客分享转发拉朋友一起低价组团购物。 社交化电商：通过社交关系，形成 自主化传播，信
任度和购买转化率更高。 4）拼团+分销吸粉模式，引爆流量 用户拼团砍价，借助微信流量、社交电
商分享化、产品用户生命周期及小程序把用户群下沉到三四线及以下城市，
并通过低门槛促销活动来抓住用户、刺激用户，将传统的“人找货”，转变成了“货找人”， 通过"拼"
的模式，迅速裂变并聚集消费需求，实现B2C向C2B的逆转，已此完成销售裂变的电商模式。 粉丝变渠
道，燃爆朋友圈 平台通过邀请好友
、激励粉丝主动分享、全网分销、支持二级裂变；设置邀请奖励、佣金自动结算、生成邀请卡片、 好友
一起燃分销，让您轻松引爆朋友圈。 多级分销,让分销商无线裂变 通过分销奖励，刺激分销商发展自
己的分销商，实现裂变分销、全员推广。 

发展至今，互融云凭借行业领先的技术功底及经验积累，业务已覆盖供应链金融、区块链应用、数字货
币、现货交易、网络贷款、社交IM、电商应用、征信对接、类金融、消费金融、汽车金融、民间金融、
理财投资、互联网金融等十四大领域，凭借一流的产品及贴心的服务，已为上千家客户提供了专业的软
件系统及金融解决方案。

随着互联网技术的不断发展，社交电商企业创造的价值不断上升，社交电商所蕴含的巨大价值不可估量
。当下，社交电商应充分整合自身用户流量资源，发挥其社交优势，为消费者创造更多的客户价值。 
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