
微商起盘服务规划和系统开发

产品名称 微商起盘服务规划和系统开发

公司名称 云科技有限公司推广部

价格 .00/个

规格参数 微商起盘规划:微商起盘
微商起盘系统:微商起盘系统开发

公司地址 深圳市前海深港合作区前湾一路1号A栋201室（
入驻深圳市前海商务秘书有限公司）（注册地址
）

联系电话  158****626

产品详情

微商起盘服务规划和系统开发，林小姐：135.3509.8836微电，微商起盘系统开发，微商起盘服务规划。

微商起盘服务包含什么内容？

1.起盘前期调研

运营情况调研、起盘资源流程

2.起盘方案设计

主打层级、招募门槛、时间节点、福利政策

3.招商文件制作

品牌介绍

品牌定位、品牌理念、品牌价值

产品相关

产品生产、产品展示、产品优势、产品功效

代理政策

代理返利制度



平级返利、跨级返利、顶层分红

常规政策

市场管理政策、提货补货政策、考核政策、保证金管控

4.线下沙龙策划

沙龙定向

流程设计成交设计

5.起盘海报设计

品牌相关、产品相关、政策相关、宣传造势、活动物料

期盼软文编辑

海报文案撰写、朋友圈文案撰写、招商邀约、线下活动新闻稿

做微商如何起盘

一、选优品

相信传统企业和工厂老板等手上都不缺产品，但也不是什么产品都是做微商的。这里为大家列了三类需
要选择的产品。

主打产品：需要考虑产品质量、市场价格、利润空间、快消品、针对人群、高复购率、高性价比、市场
空间大等等因素，这都是起盘前期需要做好准备的注意事项。

备用产品：以防考虑不周出现意外状况，未雨绸缪。

引流产品：用来赠送的产品，可以帮助代理商进行引流。

二、定模式

制定整个代理模式体系，这其中需要考虑到顶层代理模式设计、设置级别数量、区分各级别价格区间、
制定升级模式、核算利润空间、制定终端零售价格、设定返利模式、选定奖励内容等等事项。

三、起盘方案

关于起盘方案的制定，你需要这些主干内容来充实。招募种子代理商、打通联合招募宣传渠道、选定联
创大礼包、撰写联创招募软文、邀请大牌微商大咖背书、策划并确定新品发布会召开流程、设置招募时
间节点、设置联合创始人最低门槛、设立联创名额锁定模式、制定联创高级权限内容、打造联创线下内
训课程设置、对微商学院进行包装。

四、营销方案

确立新品开盘最佳时间，设置卡位模式，锁定门槛，吸引第二级别代理商，设计增盘方案，为优秀代理



商提供旅行奖励，制定合适的代理商裂变方案，设置聚合代理商培训方案等等。

五、运营团队

运营团队则是微商企业背后的支点，负责微商相关的一众事宜，往往包括视觉传达团队、文案编辑团队
、招商引流团队、会议讲师团队、物流客服团队。因此，起盘前期，就需要找好各方面专业人员，组建
起一个互相配合流畅的运营团队，专人专事更高效。

六、宣传与裂变

宣传是微商在推广中的主要目的，如今已是互联网的时代，宣传推广裂变更多的是在网络上进行，无视
了时间地点的限制，沟通无障碍，直击目标意向人群，能够更好的节约成本。这其中包括软文宣传、自
媒体宣传、名人背书，借势引流、网络引流、百度360付费推广，最精准，更容易转化。招商网站推广，
覆盖大批意向群体，便于后期转化。

在后微商时代，无论是个体微商从业者，微商团队长，还是小规模的微商总部都将被这一轮的社交新零
售所冲击下被洗牌，绝大部分都要成为平台型社交新零售的一部分，这是一种趋势。既然这样，越早转
型反而在新体系下越早占据有利位置，获得先发优势。

无论社交新零售还是微商模式，都是一个平台或总部通过招募无数的人成为加盟者，然后给予加盟者利
益驱动，激励他们通过社交媒体去推广信息，然后吸引更多的人来加盟或购买产品。
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