
微商复合模式后台管理系统

产品名称 微商复合模式后台管理系统

公司名称 云科技有限公司推广部

价格 .00/个

规格参数 APP开发:15818166626

公司地址 深圳市前海深港合作区前湾一路1号A栋201室（
入驻深圳市前海商务秘书有限公司）（注册地址
）

联系电话  158****626

产品详情

微商复合模式 微商复合模式后台管理系统找黄经理:158.1816.6626/电微
微商复合模式起盘策划顶层设计开发公司  微商复合模式起盘策划服务 微商复合模式系统 
后台管理d代理系统 

小编认为目前微商模式主要有5种，分别是层级微商、直营微商、平台微商、社群微商、实体微商、复合
型模式；一共6种模式；结合我们的实践，认为这个归纳维度、表述比较准确。

一、微商复合模式后台管理系统；做层级微商可以获得如下利益：

①按照自己所在等级的价格进货，零售出货获得价差；

②推荐代理成为自己的下级、平级乃至上级，可以获得奖励；

③当业绩达到一定区间，上级或者品牌方可能额外还有奖励；

④其他奖励等

二、复合型就是结合了上面两种或以上的微商模式。详细看了我上面的描述和分析就知道，没有一种模
式是完美的，各有利弊，各具所长。在资源和运营能力允许条件下，品牌方可以组合一下模式，实现利
用他们的优势，摒弃弊端，那么就可以探索出全新的微商模式。

三、微商复合模式后台管理系统；关于发展方向

①今天整个微商环境是怎样的，发展的趋势是怎样的，我们可以把握的机会点是什么？比较适合的发展
路径是怎样的？



微商未来几年发展势头还是不错的，更多传统企业会进来，而且更多人接受微商这个行业。可以把握的
几个机会点：线下流量、会内微商合作资源、直营代理混合制微商。比较适合的发展路径是营销上积累
种子用户，然后再裂变，扩大用户量。势能上打造个人IP，吸引代理团队加入。

②微商当下面临的最大问题和挑战是什么，对我们这些新进入者意味着什么，我们如何面对？

最大的挑战是代理流量的获取。这一点大部分是产品力以及运营能力来驱动。微商复合模式后台管理系
统；产品好，口碑扩散快获取流量就相对容易。产品力一般就需要靠运营从互联网上获取流量来弥补。
新进入者需要利用好自己的资源优势即可。其他可不必太在意。

四、微商复合模式后台管理系统；关于微商模式，B端囤货制+会员分销制是当今品牌方选择的大主流。

①高粘度的代理商囤货制模式：

层级销货模式是最早的模式，它是根据产品的零售利润分配设置的代理级别，由利润的丰厚、运营的效
率来确立的。

这个模式里面所蕴含的代理拓展代理进行奖励的裂变机制，通过代理的成长路径能够容纳庞大的代理团
队，上下级之间具有高粘度和利益共同体的强关系。

②高渗透度的会员分销模式

会员分销模式是一种品牌方需要负责商城搭建，一件代发，直接面对分销商招募、培训、服务的模式。

选择这种模式的品牌方一般来说除了需要管理系统管里会员以外，还需要配备一个如小商城一样的分销
平台，让会员可以最好地分享体验，让代理轻松去分发商品信息、链接，同时完备的分佣机制等。

微商复合模式后台管理系统；按照模式初衷，分销代理是从会员、消费者的分享中转化过来的，分销商
资格的获得一般门槛较低，展业也很轻松，非常有利于品牌方进行团队的裂变，扩大品牌的渗透度。

③异军突起的复合模式

微商高效率、强执行力带来的市场爆发力，以及天生的社交属性、互联网属性是有目共睹的，在这其中
所蕴含的融合性和灵活性也是不可忽视的。

微商近年来的发展，已经逐渐变得理性和有序了，随着起盘的门槛会越来越高，并且在《电子商务法》
即将实施的多重约束下，在资源和运营能力允许条件下，越来越多的品牌方选择复合模式进行微商运营
。

④B端囤货制与会员分销的复合型模式

任何一个新模式新业态都有一个从野蛮生长到自我净化、自我进化的过程，微商模式的交融，层级与分
销的复合优势显而易见。微商复合模式后后台管理系统咨询小小编。
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