
屏幕卫士系统开发

产品名称 屏幕卫士系统开发

公司名称 林美鑫软件APP系统开发

价格 .00/个

规格参数

公司地址 天河区东圃镇

联系电话  18028510282

产品详情

消费者越来越精明，被割韭菜的次数越多，警惕心理只会越来越强，所以，优惠促销的影响力，已经没
有当初的那么有号召力，所以，再深入洞察一下消费者的诉求，看看他们需要的到底是什么？传统营销
的促销形式主要有四种：广告、销售促进、公关与宣传、人员推销。网络促销是在虚拟市场上进行的促
销活动，其促销形式可以归纳成四种：网络广告、网络直销、网上促销和网上公共关系。

屏幕卫士系统开发找林楠：180-2851-0282微/电同步、屏幕卫士系统开发、屏幕卫士系统开发软件、屏幕
卫士系统开发模式、屏幕卫士系统开发介绍及模式详解、屏幕卫士系统开发费用、屏幕卫士系统开发软
件定制

随着移动互联时代的到来，未来不是互联网企业淘汰传统企业，而是新商业文明淘汰旧商业文明。人类
从农业经济到工业经济，再到现在的数字经济，新技术、新思维、新模式构成了新商业文明。这里的新
模式，从狭义的角度可以称之为“商业模式”。商业模式近几年的风靡全球，正是顺应了这种经济升级
的需求。尤其对于中小企业、创新类企业，商业模式以其结构清晰、逻辑清楚、定位明确的方式把一件
事儿说明白，不像战略那样宏观博大、资源配置模糊，无从下手。苹果靠iPhone横跨硬件、软件两大神
界，逐步打造其生态帝国，谷歌的搜索逐步扩展到智能帝国，马云的免费淘宝、支付宝发展到商业帝国
，小米的极致性价比延伸到铁三角生态、滴滴解决了打车难、共享单车解决了最后一公里、拼多多靠C2
M、社交电商快速崛起⋯⋯凡此种种，这些企业都是顺着移动互联的大技术潮流、大文化潮流，依靠商
业模式树立了自己的江湖地位，各自划界而治，形成跨区域、跨国界、跨行业的国际巨擘。

一、屏幕卫士系统方案模式解析：

39元购买一套升级为会员?

PS：同时每个月可免费领取1套，一年可以领取12套；

1会员:销售一1套，提成10元



2代理:团队累积10套

销售提成15元，团队利差5元

3金牌:团队累积100套

销售提成20元，团队利差10元

4导师：团队累积800套

销售提成25元，团队利差15元

5总代:团队累积3000套

销售提成30元，团队利差20元

6董事:团队累积8000套

销售提成35元，团队利差25元

原来是价值链，现在是生态链，原来是苏宁国美做商场，现在不做商场做平台，淘宝、京东、拼多多。
从价值创造端制造商到价值使用端用户之间的链条不断缩短或者优化，降低整体社会成本。与之相关的
各环节参与商，其所有权，表决权，经营权，分红权，增值权相分离。过去有了所有权就拥有所有的权
益，但现在不同了，有了所有权未必有百分百其他的权益。阿里的合伙人，京东的AB股，华为的虚拟股
，温氏的管理平台，海澜之家的托管，都是新兴的商业模式带来的权益分离和变化。由价值链重构、权
益分离引起的变化，我觉得对内叫管理变革，对外叫商业模式，但整体是不可分割的。因此，商业模式
必然带来管理变革和利益再分配，所以谈事业合伙人或者阿米巴等管理变革，也必然先谈商业模式创新
，业务决定管理，管理支持业务。从宏观的角度讲，商业模式创新是顺应时代发展潮流的必然产物，从
微观的角度来说，商业模式创新是为了淘汰落后的经济模式、落后的产业、落后的组织，最终都是为企
业、为客户和为社会创造价值。iPhone的横空出世，直接颠覆了手机、PC、通信、相机、影视、音乐、
游戏、支付等数个行业，开辟了全新的苹果帝国，由此带来的也是数码相机、MP3播放器的淘汰，PC、
电视的弱化，通信、银行、音乐、影视话语权的没落。
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