
旅游软件开发需要多少钱 广东游小云 易门旅游软件开发

产品名称 旅游软件开发需要多少钱 广东游小云
易门旅游软件开发

公司名称 广东游小云信息技术有限公司

价格 面议

规格参数

公司地址 广东省广州市海珠区琶洲大道东8号广州国际采
购中心1215室

联系电话  18922358791

产品详情

2019年旅游的行业SaaS平台应用元年

2019年旅游的行业SaaS应用愈演愈烈

自办发〔2018〕15号关于促进全域旅游发展的指导意见后，结合互联网技术的高速发展催动时代的飞速
变革， 5G的发布、宽带服务的普及，云计算的覆盖都为企业级SaaS发展提供了基础条件。旅游企业纷纷
向信息化和数字化靠近，旅游软件开发公司排行榜，而旅游企业想要提高信息化和网络化的程度，就得
借助企业级SaaS服务。全球调研机构Gartner分析师预测，2019年SaaS市场将继续繁荣发展，增长率为17.8
%，市场规模为851亿美元。旅游SaaS应用是云计算市场的大细分市场，2019年将有更多旅游企业将其应
用内容平台转移到SaaS方向。

旅游企业选择SaaS云平台应用的动机有很多，旅游企业用户越来越接受团队已经使用的工具能便捷集成
在一套系统。旅游企业选择SaaS云平台应用首先来自对内部运营管理效率的动机，SaaS应用程序可以更便
捷的在浏览器中使用工具，允许旅游用户从任何地方访问核心业务应用程序。因此，旅游用户对旅游企
业应用程序的看法发生了积极的变化。在2019年及以后，智能应用程序将通过减少企业和用户必须克服
的障碍来测试他们可能使用的旅游产品及旅游服务，既简单又便捷，从而实现高效能的运营管理。

面对互联网旅游新兴业态，其实，越来越多的旅游企业将在SaaS云营销模式进行营销升级，相比于无需
安装、快速交互、操作简单、数据安全的云营销服务，过往营销工具颓势渐显，旅游营销云服务是一个
必然趋势。旅游企业数字化转型依旧是旅游企业云营销最强大的驱动因素，SaaS云营销更加注重企业个
性化的需求，将旅游资源沉淀转化为数字资产，将原有用户实现以老带新的裂变，通过SAAS云营销建立
核心的品牌资产，并能将市场份额占比持续扩大。

以“”旅游营销数字化服务平台“作为品牌发展愿景的游小云旅游Saas云，作为旅游营销SaaS云服务生态
的开创者，从旅游SaaS云产品操作简便、易用开始，为旅游的行业打造互联网全网营销系统的赋能，帮



助旅游企业将互联网运营管理以“积木式”应用一样简单、快捷，即便非互联网专业的人也能3分钟实现
后台创建，1小时完成整个业务推广布局，游小云旅游营销Saas云服务定位全域旅游全网营销，借助SAAS
应用趋势，与旅游企业创新驱动，互助共赢！。

旅游软件开发要怎么推广

旅游分销系统推广怎么做?旅游分销系统建设完成好，最烦恼的一个问题就是旅游分销系统如何推广出去
，让大家参与进来，下面分享旅游分销系统推广策略。

一、旅游分销系统日常网站推广

1、网站SEO优化：将旅游分销系统这个网站一些核心词优化在搜索结果的一页

2、论坛推广：每日一主题，全国100家论坛发布推广

3、博客推广：建立20大门户博客，一星期两篇原创软文推广

4、邮件推广：每周收集整理1万用户邮箱，发专题内容

5、软文推广：每周两篇原创软文，到相关的网站和软文平台发布

6、友情链接：每月交换50个友情链接

7、问答网站推广：在一些知识类、知道类网站，回答别人的问题或者自问自答。

二、旅游分销系统常用推广方式

1、导航类网站推广，加入各大网址导航站

2、谷歌百度竞价排名推广

3、到猪八戒、任务中国等任务网站发布征集logo或广告词的任务，提高知名度带来流量

三、旅游分销系统效果付费推广

通过cps联盟通过成果网、亿起发等第三方CPS联盟推广产品，并在合适时期自建CPS联盟，使促销推广
活动效果最大化。比如购物网站、导购、折扣类网站通过与比较购物网站的合作，让利于一些会员，可
以起把网站的知名度打出去和把销量提高的作用。再利用一些比较成熟的客户把自己的购物体验发布到
一些导购网站，起到口碑传播的效果。同时还可以跟这些比较购物网站、导购和折扣类网站搞促销活动
，并通过发放优惠劵的形式吸引更多的客户到网站上进行购物。

四、旅游分销系统线上线下联合推广

1、赞助一些行业内的线下会员活动，提高产品曝光度并产生品牌信任感

2、在一些旅游社景区酒店合作商放置旅游分销系统网站的广告牌



3、举行特价促销、节日促销等聚会活动

五、利用旅游分销系统内置的推广方式

游小云SAAS云分销微信端好友砍价营销功能(支持多规格商品砍价，多流量入口);分享商品链接召唤所有
小伙伴一起砍价，既能低价成交又能吸引眼球;多种多样的特色营销手段，大转盘、砸金蛋、刮刮乐等应
有尽有，多种营销手段助力品牌推广。旅游分销系统推广策略上面介绍算是比较详细了，其实选对旅游
分销系统问题就迎刃而解了。游小云SAAS云分销旅游分销系统铺货全网，打造全网分销体系，还怕不能
推广出去吗?

分销模式一直是目前商城系统销售模式之一，也是因为这种以人为主口耳相传的方式降低了商家成本，
同时能够迅速展开市场。所以商家做分销系统开发，应该要注意哪些问题呢?

分销系统开发要点

1、总部与经销商、加盟店之间建立一个覆盖全的交流体系平台，保持两者之间的及时联系，方便双方业
务交流。

2、公司总部要保持自己的强势地位，软件开发旅游管理，不能使下面的经销商、加盟店轻易脱离或自立
门户。始终确立公司总部才是该经营模式的合法拥有者、拥有品牌知识产权，比如商标、专利、包装设
计等全归属于公司总部。

3、经销商及加盟店与总部签定责任书，易门旅游软件开发，规定两者间的责任与义务，两者按规定行使
责权及义务。

4、经销商、加盟店必须按照总部规章制度行事，不能另行一套自己的规章制度。总部与其应及时沟通交
流，使经销商、加盟店保持和总部一致的服务标准及价格体系。

5、经销商、加盟店的店内外要求装修一致、标志统一，不允许随意更换。

6、充分利用分销系统的灵活性

可以通过移动分销平台，生产商把他们的产品直接送到顾客的手上，交易费用也降低了，利润大幅增加
。消费者感觉能控制销售环境，旅游软件开发需要多少钱，生产商也由于能够同最终用户直接接触因而
可以更有效的安排未来的营销活动。这种销售方式，势必会为我们的网购带来不少的便利。

7、利用分销系统搭建中间桥梁

在传统营销渠道中，中间商是其重要的组成部分，因为利用中间商能够在广泛提供产品和进入目标市场
方面发挥高的效率。移动分销系统的出现，可以为彼此搭建一个桥梁。

分销系统开发注意事项

1、体现操作的简便管理的灵活性

分销系统开发要做到面向大众市场，所以后台应该简洁明了操作简单，让商家和分销商一看就懂。同时
基于分销系统的性质，商家销售靠的是渠道。如何帮助商家管理其分销商，在管理方面避免漏洞和误差
，是分销系统开发要注意的另外一个方面。游小云SAAS云分销主打移动OA管理，不管在何时何地只要
有手机和网，就能实时掌控销售动态，处理销售过程中的问题。



2、分销系统模式的合法性

目前对于分销市场来说，模式的层级一直是困扰商家的一个难点，微信是坚持二级分销的，对于PC商城
来说，仿佛还未受到限制。但是由于微信一直紧跟国家的相关政策，为了保险起见，还是以二级分销模
式为主。

商家做分销系统开发的目的就是为了拓展销售渠道，提高货源普及率。分销系统开发商如何选择?选择在
电商行业资历够久的，专做软件开发以及售后服务棒棒哒的那些企业，最关键的还是功能要对产品的口
，这样才能协同合作发挥大的效果。

旅游软件开发需要多少钱-广东游小云-易门旅游软件开发由广东游小云信息技术有限公司提供。广东游
小云信息技术有限公司（www.yuoun.com）为客户提供“旅游分销小程序,旅游分销商城,旅游分销站群系
统”等业务，公司拥有“做旅游分销,用游小云！”等品牌。专注于旅游服务等行业，在广东 广州
有较高知名度。欢迎来电垂询，联系人：周伟锋。
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