
轻奢女装货源华丹尼反季双面羊毛羊绒呢大衣女

产品名称 轻奢女装货源华丹尼反季双面羊毛羊绒呢大衣女

公司名称 武汉爱弗瑞服饰有限公司

价格 .00/件

规格参数 品牌:华丹尼
库存:10000
份数:100

公司地址 武汉市东西湖区九通路15号爱弗瑞服饰批发中心

联系电话  15902751355

产品详情

轻奢女装货源华丹尼反季双面羊毛羊绒呢大衣女

爱弗瑞服饰批发主要经营各大牌女装货源,哥弟服装进货清单,开中老年服装进货渠道

客人对某款服装去信心时，我们的服装销售技巧是要求导购不勉强客人，马上转移到客人别的感兴趣的

衣服上去，力求挽留，继续推荐。上面介绍的这些服装销售技巧只不过是中国服装经营网所总结的一小

部分，其实还有更多的服装销售技巧有待于从事这项事业的您去发现，去总结。促进销售的技巧： 

调整卖货模式，转变进化新模式。为了所谓的风险转移，品牌商将库存风险无限度的转移到那些渠道商

和零售商身上，那些所谓的品牌商的设计团队，猜测着半年之后的流行元素和流行色，提前二个季的订

货会，零售商投入到服装业来，却满盘皆输，为了那些品牌商压的订货指标，有多少渠道商，省级代理

、城市代理，想尽办法，却最终剩下的是那仓库几千上万的库存商品；现在服装店主最烦恼的就是服装

的进货问题。库存的服装大量的堆积，而天气的变化又宣告着季节变化的脚步缓缓到来。没有经验的服



装店主开始为进货而发愁。而有些服装店干脆在淡季玩起了失踪游戏，关起店门去旅游了。换季，服装

店进货需要一些技巧。在夏秋季节，进货的技巧不仅仅能够提升店铺的生意，而且对于服装的后期管理

也很有力。夏季的服装已经不能大量进货，这个道理显而易见。很多夏季服装的库存都没有清理干净呢

，再大量进新的夏季服装就是自己跟自己过去。而秋装也不是销售旺季，而且，这个秋季消费者的需求

还是不明朗。进货秋装也需要稳重，不能大批量进货。现在的策略不能象旺季那样一个款式进好多件，

要卖了再进，宁愿多跑点路。其次，配合季节特点进货，比如夏季要少进长/厚款。再有，适当的淘点下

一个季节的货品作为储备，这时的价格会便宜点。
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