
服装拿货多少贝芙妮连帽双面羊绒大衣毛呢

产品名称 服装拿货多少贝芙妮连帽双面羊绒大衣毛呢

公司名称 武汉爱弗瑞服饰有限公司

价格 .00/件

规格参数 品牌:贝芙妮
库存:10000
份数:100

公司地址 武汉市东西湖区九通路15号爱弗瑞服饰批发中心

联系电话  15902751355

产品详情

服装拿货多少贝芙妮连帽双面羊绒大衣毛呢

爱弗瑞服饰主要经营各冬季服装拿货,服装进货渠道中高端,中国服装进货ApP

有的是针对那些主要销售的品项、重点推荐的品项等，因为少样实物出样而产生的必要性库存;或者是因

为可以预见的某些产品品项的畅销、供应环节的紧张，以及因为销售预测而做出的规模性“经济采购”

的订单预订。也就是说，我们的库存只是因为出样等原因而产生的。调整卖货模式，转变进化新模式。

为了所谓的风险转移，品牌商将库存风险无限度的转移到那些渠道商和零售商身上，那些所谓的品牌商

的设计团队，猜测着半年之后的流行元素和流行色，提前二个季的订货会，零售商投入到服装业来，却

满盘皆输，为了那些品牌商压的订货指标，有多少渠道商，省级代理、城市代理，想尽办法，却终剩下

的是那仓库几千上万的库存商品； 不改变，只能走向灭亡。在服装店的四周选色上必须考虑色彩对色彩

的影响，选用恰当的颜色会使商品增色，才能使色彩达到平衡，色彩用得不当，会毁坏商品的形象。开

品牌女装折扣店进货时间要清楚，在换季以前一定要进货，这个时候不仅成本占了优势，同时也可以招

揽更多的客流量关注，为你也赢得竞争优势。确定顾客对商品本身是否满意，价格是否是一阻碍，认为

商品不值这个价钱与嫌这个价格太高是两个概念。如对商品特定也有质疑，应拿几款不同特色不同价格



的产品相比较介绍，注意要拉开档次;如单纯嫌价格高，则可向其说明商品的优点，突出该商品卖点，突

出价格比，物有所值，而且商品的售后服务，商家信誉等等也是货品价格的组成部分，提示顾客花钱买

服务，买放心，买诚信是十分值得的。可以向顾客介绍同款的其他颜色或介绍类似的货品，但如顾客十

分喜欢这款衣服，我们可以留下顾客的联系方式，请厂家发回一件，及时满足顾客的需求。
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