
社交电商起盘软件-落地运营方案技术团队策划

产品名称 社交电商起盘软件-落地运营方案技术团队策划

公司名称 广州量子云力科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广州市天河区陂东路20号大院内自编4号1楼196
房（仅限办公用途）（不可作厂房使用）

联系电话 15119707084 15119707084

产品详情

社交电商起盘软件开发详询吴经理：180-2235-5560可微或电，社交电商起盘模式策划，社交电商起盘平
台搭建，社交电商起盘奖励机制（悦丹系统开发）。0成本5天100万销售额，社交电商的风口你抓得住吗
？社交电商起盘软件过去几年一直存在，只是最近两年才得到资本认可。在电商发展进入瓶颈期，运营
成本日渐增长的大前提下，社交电商起盘软件却能逆风翻盘，让用户裂变模式不仅让流量获取成本低，
还解决了用户留存率及复购率低的难题。

一、社交电商起盘软件第一步：定价

微商界有一句话是这么说的：定价=定天下。价值体现价格

1.微商产品有多少利润，能不能撑起你的代理层级，最后都由定价来决定。一款微商产品我们去定价的
时候，合理性是非常重要的。一个产品的价格多少是由产品的价值感去体现的。定价和利益分配是息息
相关的，合理的定价策略能够让团队有强大的驱动力。让代理和公司赚到钱，是定价最基础的准则。

2.一个合理的定价，才会有一个合理的利润空间，才能支撑起一个优秀的代理制度，一个优秀的代理制
度，社交电商起盘软件可以促使代理商自己疯狂的升级、裂变。

3.微商竞争的本质就是制度的竞争。如果微商品牌不懂定价，不懂制度，导致项目短短几个月就草草收
场。定价与代理制度的设计一定是层层递进的。一个合理的定价，才会有一个合理的利润空间，才能支
撑起一个优秀的代理制度，一个优秀的代理制度，可以促使代理商自己疯狂的升级、裂变。一个优秀的
代理制度会让公司留有足够的利润，去做推广营销以及顶层代理的返利。由此形成健康的循环体系。

4.微商产品的定价一般有两类，大众化产品——100到300元的零售价区间；略高端的产品——300到600元
之间的一个零售价。当然，具体的价格还是需要分析市场上同类竞品的价格，在根据消费者属性，消费
环境制定出最适合公司产品的一个价格。微商作为一种电子商务形式，在整个的运作过程之中包含着一
系列的隐性成本。如何合理的定价是每一个微商人都要认真思考的问题。



二、社交电商起盘软件是什么？

1.社交电商起盘软件之社交电商，其实就是电子商务在社交媒体环境下的一种衍生模式，可以说是社交
媒体与电子商务的一个结合体，具体来说就是通过社交媒体的形式来获取用户并且互动，对产品进行展
示和分享等。从而引导用户完成电商购买的一种模式。社交化的新商业形态是未来商业交易场景的主流
形态。于是乎，衍生了一系列词汇：社交化电商”“私域电商”“社群电商”。

社交电商起盘软件成交消费订单的主要前提是信任的重建。现在的消费逻辑是，一个消费者，在某个圈
层的意见领袖那里获得了某种内容价值，而且是持续的（比如自媒体大咖和社群领袖和课程老师）。从
而建立了信任关系，同时建立了懒惰行为，也就是消费者懒得动脑子，懒得思考要买什么品牌，只要老
大推荐的，只要信任的人推荐的，就是他要买的。

三、社交电商起盘软件在大趋势里，你要当韭菜被割吗？

1.社交、社群、社区电商，是趋势，而且是大趋势。社交电商起盘软件终究是微商品牌起盘的刚需。

2.主动把握机会称王者，可以掌握好社交电商起盘软件的玩法结合产品创造更大的财富。然而，在推进
的过程中，被征服者只是小白韭菜，为某某品牌的社交电商起盘软件贡献自己的消费能力。

社交电商起盘软件开发详询吴经理，社交电商起盘模式策划，社交电商起盘平台搭建，社交电商起盘奖
励机制（悦丹系统开发）。社交电商起盘软件只社交电商的一个本质价值点就是降低企业运营成本，降
低品牌到消费者中间的交易成本，同时获得低成本的传播和低成本的渠道。社交电商起盘软件之社交电
商是用户思维，以人为中心，产品多样，核心是打造个人IP，通过输出优质内容与用户建立信任，从而
认可我们这个人，最终接受我们的产品。
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