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在店铺的运营过程中，卖家们多少都会遇到一些问题，今天要讲解的就是关于一些淘宝降权的问题，相
信有不少卖家遇到过隐形降权的问题。遇到降权问题会给店铺带来很多不好的影响，所以我们要如何挽
救店铺隐形降权呢？

关于如何挽救我们店铺的权重，我们需要注意最关键的是迅速的把热销指数做上来，并且是精准的热销
指数。什么是精准的热销指数：就是你真正的目标人群迅速的帮你把销量做起来。这样店铺的综合质量
得分才会迅速上来，原来失去的流量和排名才会稳定回来，这里介绍几个方法吧：

1、直接送。

店铺内的宝贝客单价都比较低，主要购买人群就是年轻人，消费层级比较低的人群。这种人群很多，所
以可以采取直接送的方式。产品成本+包装物流成本，可以控制在15元左右，送出去500单。刷单都能刷
上几百个，还不如直接送。送朋友圈，朋友的朋友，500单应该不难送。购买的时候，刷二维码购买，或
者淘口令都行，不要用什么关键词。然后微信全额返现。

2、直通车。

找精准的关键词，建立精准的计划，你要注意一点，保证每天能够有50个左右的收藏和加购。不管通过
什么方式，但绝对不能刷单，尤其是绝对不要随便放在平台上刷。

3、送老客户。

以前肯定积累了很多老客户，来点儿累的，直接给这些人打电话，免费送，只要原价拍就行，然后微信
返。

4、店铺的自然搜索优化布局



比如说一个店铺目前店铺内有32件宝贝，6件宝贝没有销量，也就是滞销率在20%以下，这还不错，但是
店铺内有很多的宝贝都有销量只有一件，对于这种低客单价的商品来说，这样是影响店铺综合质量得分
的。

很好理解，你的东西那么便宜，还有很多东西卖不出去或者卖的不好，这不是浪费资源么?另外店铺以前
是有自然搜索流量的，但是占比不多，主要的流量来源是直通车，这说明当时的自然搜索布局不好。在
这里，提这样几个建议：

(1)处理滞销商品

没有销量的商品直接删除，销量低的商品分析一下原因，如果有市场就冲一下销量，把销量至少做到每
个月50笔左右。

(2)分析一下冲到首页所需要的销量

袜子属于低客单价的商品，所以销量因素在自然搜索排序中所占的比重至少是现在还是比较高的。所以
我们可以简单的分析一下，在目前的售价下，冲到首页所需要的销量大概需要多少，如果需要的太多，
压力比较大的话，可以调整一下产品的SKU。

(3)标题可以重新梳理一下

找一些搜索人气比较高的二级词重点突破，每个标题布局一两个这样的二级词，重点突破。

5、多做做活动

说这话一点营养都没有，估计肯定会被喷，但是还是得说，多做做活动，把销量冲起来，站内站外的都
可以，因为销量对于自然搜索权重的提高，帮助确实很大。
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