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产品详情

快鲸社交电商系统2.0版本来了!

警告：本销售模式是公司正常签劳动合同的员工和部门的激励模式，严禁用于非法用途。

移动互联网时代，品牌效应衰弱，用户增长乏力，有钱都买不到流量，互联网流量开始进入到存量博弈
的阶段。加上新一轮的消费升级下，营销方式越来越多元化，一方面企业获客成本攀高，一方面消费者
对品牌不够信任，需要多重筛选，购买决策成本上升，还有的消费者(下沉市场)根本就不会搜索，电商
越来越难做。电商平台们，有的 all in 转型，有的仍在试探性尝试。

与传统电商的红利期褪去形成鲜明对比的是，微信生态圈却风生水起。据统计，微信月活人数达11.12亿
，可以说是一款真正意义上的“国民级”应用，新的流量机会摆在平台面前。

在这样的大环境下，依托微信社交流量平台以及熟人推荐购物网络传播的社交电商产生了。

数据显示，预估到2020年，我国社交电商商户规模将达2400万户，市场规模将突破万亿元。

相较于集中头部效应的平台电商、自营电商，社交电商这条赛道还处于早期阶段，万亿市场中，头部平
台仅占了不到5%的份额。意味着基于社交电商这个生态，还会有更多刚需节点生长出解决方案，围绕着
交易模型、流量组织模型还将有很大创新的空间，还将有很多创业机会。

社交电商的本质，熟人经济+分享经济。以人为中心，通过人的链接，建立信任，沉淀到自有体系中，
较高的用户触达，再进行卖货，找到固有种子用户，之后再引导扩散。

社交电商，目前比较流行的是分销模式。微信分销成为了各电商平台的标配。中国创业最大的红利期，
可能就是在“无法可依”的时候。随着行业发展的规范化，三级分销模式得到认可，在这基础上，很多
社交电商平台又出现新的玩法—礼包分销。

快鲸(微信ID：kuaijinghui)电商系统近期上线礼包会员功能，也就是礼包分销。通过“礼包+分成”的模



式，帮助商家与用户形成自上而下的链接、裂变。用户购买礼包之后即可成为会员，就与商家建立了联
系，利用强关系、兴趣、地域交集等形成相关性扩张，带来了新一轮的拉新转化。

“礼包会员”对商家来说有什么好处?

礼包会员，能够让平台先赚钱再承接流量，利于资金流转;通过设置购买门槛，保证销售人员亲自体验并
认可产品，同时帮助商家筛选种子用户，并将其沉淀到自己店铺，高效触达用户，降低运营成本;将高昂
的流量成本省下来让利给销售人员，调动其积极性，不断分享裂变，将雪球越滚越大，搭配团队管理培
训津贴，能够充分提升每个节点的主观能动性，穿透力充足，销售人员赚得盆满钵满也就不足为奇了。

快鲸电商的礼包会员功能优势：

01、会员招募设门槛，拉新促销相辅相成

设置会员招募申请条件。如购买礼包商品缴纳398元，即可开通会员。

开通会员，立即享礼包商品、会员自购折扣、包邮等超值权益。

开通会员后，在会员权益页面展示，可通过分享优惠劵、新人商品、直接分享小程序等方式，邀请新人
。

02、”自购省钱，分享有奖”的理念，带来新一轮的拉新转化

社交电商基于分享经济模式，通过分享形式，发展自己的粉丝，获取收益。也就是通过佣金生钱，分享
越多，返佣越多。高质低价超划算，能够低成本持续获取精准用户。

自购省钱：就是自己购买能享受大额优惠。

自己购物享会员折扣-会员差价，领取优惠券。自己消费，拿返利。

分享有奖：多分享多奖励。

前期铺垫越足，团队越大，可以赢得的利润比越高，也就是后期所谓的“躺赚”。

03、灵活多变的会员奖励模式，全方位拓展渠道

全面而彰显个性的会员奖励制度，快速全方位拓展渠道，实现裂变传播。不同的奖金制度，相同的目的
，极尽所能地帮助商家完成商城、品牌的推广和销售额的裂变。

会员奖励在快鲸电商系统后台社交电商-本店商品-分销设置中进行设置。

奖金类型支持三种，绩效名称默认业绩奖金、分销奖金、人才推荐奖金，可自定义别名。

设置业绩奖金(直推分润)：成为会员后，自己购买和非会员购买，获取商品零售价百分比的会员差价。

设置分销奖金(分销分润)：比如：销售员工销售一个礼包，销售员工可以获取业绩奖金100,销售经理获取
200-100=100,销售总监获取250-100-100=50

设置人才推荐奖金：推荐新人，可得到相应佣金。

佣金结算(微信红包、企业付款)



商家通过发放微信红包给分销商结算分销佣金，免去分销商手动提现，做到及时结算佣金，同时起到增
强分销动力作用。

收益稳定：可专科兼灵活赚。

通过招募优质分销员，采用分销代理的策略分享裂变、带动销售。

前期铺垫越足，团队越大，可以赢得的利润比越高，也就是后期所谓的“躺赚”。这种平台式就业，让
个体价值得以最大程度发挥。

设置会员权益计算器，明晰分销分佣细则。

04、管理津贴

分润交易数据明细。佣金等级明细。帮助社交电商高效引流、轻松管理订单。

05、培训机制，激励销售人员提高业绩

基于社交电商这个生态，会有很多刚需节点生长出解决方案，如顶层设计、代运营、培训等。

前期进入需要购买个创业大礼包(比如398元)，根据后续推广人数，将会员分为三个等级：普通员工、销
售经理、销售总监。可自定义别名，级别依次由低向到高。

每个阶段，除了购买产品的佣金，还会有不同层级的团队培养奖励。之后用户的获益方式为“拉新+分
佣”。

销售人员通过“联系客服”，经客服审核通过后，就会被拉入分销员社群中，社群提供分销技巧的培训
，分享分销素材以及活动宣导。教大家如何在朋友圈、微信群里推广产品，并发布推广文案、买家秀、
短视频等，帮助分销员开单。

分销员会按分销水平，针对现有的问题进行业务培训。

例如，销售员工主要存在操作的问题，培训时更偏重分销操作方面，如怎么分销商品、怎么转发分享;销
售经理更多存在拓客的问题，培训时就主要讲解“如何加人”的问题。

再比如培训团队，教他们转化时，应注重用户思维，不要让用户觉得“我把你当朋友，你却把我当流量
”，应给予充分尊重、理解，把用户关心的产品，从各个维度进行比较分析，提供最实惠的购买决策。
对于用户来说，这才是有实际价值的。

06、多种裂变工具，实现销量爆发式增长

通过设置预约、拼团等裂变工具，持续给店铺引流，通过销售人员的传播分享，促进引流新客、拉动成
交。

礼包会员如何设置

快鲸电商系统后台-社交电商，选择礼包分销模式;

快鲸电商系统后台-社交电商-
角色设置，设置不同等级名称，目前最少支持3级，默认销售员工、销售经理、销售总监，可自定义;



快鲸电商系统后台-社交电商-
礼包分销，设置奖励类型名称，默认业绩奖金、分销奖金、人才推荐奖金，可自定义;

快鲸电商系统后台-社交电商-礼包分销，添加礼包商品;

快鲸电商系统后台-社交电商-角色晋级条件设置，目前支持支持购买礼包数、直销礼包数、直销普通商
品销售额、团队销售礼包数、团队销售普通、商品销售额，下属会员升级量、团队人数八个晋级条件。

设置不同奖励类型对应的奖励力度，达到晋级条件，升级到对应级别的会员，享受相应的分润力度;

快鲸电商系统后台-社交电商-
引导设置，对礼包分组在小程序端权益页面和会员开通页面相关引导和信息进行设置。

销售人员将想要分享的商品，分享生成二维码，分享给朋友，朋友圈，引导他们购买使用。同时还设置
了分销奖励现||金(到微信零钱)，进入相关页面体验。

具体分销流程

接下来，我们来看用户详细的购买以及分销步骤：

1、找到你要分享的商品，点击“分享”按钮，可选择【分享给好友】或【分享海报】。

2、点击分享给好友，即可自动跳转到微信群或好友。点击分享海报，即可一键生成海报。

3、长按保存图片到手机相册，分享商品海报到群或者朋友圈。

4、朋友收到你的分享海报或者朋友圈分享成功购买，就可获取分成金额，奖励金结算成功。

5、用户购买商品后，会员可到菜单栏点击“会员权益”，可提现||金额页面点击收支账单进入，申请提
现。

礼包会员，这种会员制社交电商，可以说是一种创新的零售电商商业模式。想脱颖而出，还必须精细化
运营，将赚钱这件事情流程化。未来人带货是大势所趋，社交电商，是个个体崛起，塑造个人品牌形象
，积蓄私域流量池的好机会。

快鲸社交电商平台礼包会员功能即将上线，敬请期待。快鲸一直在致力于为用户提供时下火爆的营销功
能，实现完善的功能优化，我们一直在不断优化更新，如果有相关问题可登录快鲸电商官网咨询客服小
姐姐。

快鲸新零售，是线上线下多门店一体化新零售电商分销系统,全渠道引流顾客沉淀会员,并基于智能会员管
理和大数据会员营销,为零售业大幅提升销货量和复购率,支持私有化部署。

服务热线：400-893-5552 /0551-65371998 企业QQ800033550;800022936 微信号：kuaijinghui

快鲸新零售系统源码出售，免费试用体验。
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