
渔具天猫代运营服务

产品名称 渔具天猫代运营服务

公司名称 杭州唯品淘电子商务有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 浙江省杭州市拱墅区祥园路30号12幢1106室（注
册地址）

联系电话  18368161063

产品详情

渔具代运营公司服务

淘宝运营公司没加公司都会有自己的收费标准，收费也是根据自己公司的实际情况定的，例如杭州有一
家叫杭州唯品淘的他们的收费标准是这样的，收费模式是+佣金提点，呢是按照淘宝天猫或者是京东收
取的，淘宝京东是1.5万每月的用，而天猫店铺呢，则是要收取2万每月的用，提点方面主要是考虑到客
户的具体利润，一般不会超过6个点，有钱大家赚，合作才长久！！！

网店代运营行业是一个令商家又爱又恨的存在，为什么会这样，想必很多商家会有同感。一方面，淘宝
大力扶持淘宝代运营公司，以帮助淘宝、天猫网店商家更好地操作店铺，产生更多的业绩，稳固自己的
江山。另一方面，由于市场的盲区，很多浑水摸鱼者悄然潜入代运营这个行业大肆渗透，造成众多商家
的血汗钱付水东流。据不完全统计，全国大大小小的网店淘宝代运营公司多达上万家，其中杭州就占了
大多数。目前淘宝代运营公司主要是什么状况呢？目前主要分为这几类：

一、纯做大客户

代表是上海宝尊，目前已经上市，阿里入股。主要针对国内外一线品牌商，对于一般中小商家，一概不
考虑。 

二、多元化淘宝代运营

这类运营商，同样考虑中小型商家，只要有优质的产品和完善的配合能力即可

根据模式不同，分为4种：

1、纯

这种合作方式只需要商家支付，不含销售额提这种方式逐渐被市场淘汰，因为只收难免让人感觉是通过
盈利，并不会尽心去运作店铺，这也是每个希望找淘宝代运营公司的商家所担忧的。



2、只收提点

这种方式是所有商家都比较喜爱的，因为这意味着前期不需要给淘宝代运营公司任何费用，前期没有风
险，后面店铺有了成绩，再给淘宝代运营公司分钱，是有钱一起赚的一种方式。

这种方式目前在市场上也有一批淘宝代运营公司在做，其中不乏有踏实做事的，一旦商家遇到这种淘宝
代运营公司，那真是赚大了，几乎是可能赚不赔的买卖。不过，大都这种模式的淘宝代运营公司，都不
是很靠谱，因为他们也是要赚钱的，前期没有任何费用，意味着就要压缩成本，这样就很难组建实力强
大的运营团队。如果没有好的团队，那能把店铺做大做强的可能性也几乎为0

3、加提点

这种模式目前是市场主流模式，也是商家比较认可的方式。运营公司给商家配备团队，团队成本运营公
司和商家共同承担。店铺产生业绩，大家也一同分取利润。这是一种合理的合作方式，普遍被众多商家
接受。

4、前期收，后期只收提点

这种模式目前处于市场探索期，很少数运营公司在做。这种模式前期和第3种一样：前期和商家共同承担
运营成本，并收取一个相对较低的销售额提点，经过一定磨合期后，就通过只收佣金点的方式长期合作
，达到大程度的共赢。可能商家又会疑问，如果对于这种服务商，交了钱不做事，那还不是和那种只收
的一样。商家有这样的担忧，也是正常的。对于这种类型的服务商，一般都会有一些操作多年的店铺，
是在深度合作的。如果没有，那只会是骗人的。找淘宝代运营服务商都存在一定风险，没有保险的东西
。那就会有人问，那我怎么判断服务商的好坏呢？是不是认证的好，是不是淘拍档适合我还是规模大的
比较好呢？

认证是否就保险？

是不保险。淘宝代运营服务商认证很容易，只要你有办公场地，交点小钱，就和买菜一样方便，和开阿
里巴巴诚信通店铺流程差不多。

不过，肯定有人会说：代运营百晓生，你说的不对，对于认证服务商是交了押金的，如果客户投诉他们
是要罚款的！

听到这样的回答，我只能说，哥们你还太年轻。

第1：你以为你和他们合作，他们就一定会把你的店铺备案吗？现在其实很多淘宝代运营服务商的备案店
铺数不足实际数量的1/3甚至1/5。如果他们没有良心，是不会去备案的。

第2：对于一些破罐子破摔的服务商，你想去备案很难，即便备案了，后做的不好找他们理论，他们就会
和你比黑道白道谁的能量更大。到那时候，你肯定傻眼了。所以，犯不着去冒这样的险。

第二：是不是只要找淘拍档就好了？

那肯定不是的。

第1：淘拍档是淘宝对服务商的奖励，是针对类目的。如果你是做鞋子的，那么家纺淘拍档，和你没有半
毛钱关系，你还不如找一家有鞋子案例的服务商来的实在。

第2：淘拍档评比主要是看店铺业绩，并没有太多考虑利润。所以，这个你也懂得。业绩固然重要，但利
润才是根本。



第三：那是不是规模大一点的会好一点？

其实也不是这样的。对于传统行业，规模大更多意味着实力强，但对于信心技术行业，也有10几个人的
公司做上市，但几百人的传统企业却入不敷出的。

    渔具代运营公司服务  网站：www.viptro.cn
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