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引言：从专利的视角来看，一篇合格的技术交底书直接影响到专利的保护范围，或者说是专利的价值。
技术交底书又是发明人与代理人的纽带，所以说写好交底书是发明人必要的内容，是核心的要求。如何
写好技术交底书呢？今天就来从技术交底书的概念、技术交底书的四种典型方式、技术交底书的构成这
三个方面来与大家分享本次主题内容。实现技术保护，实现发明人与代理人有效的对接。

内容一：技术交底书的概念

技术交底书是企业委托代理机构撰写专利申请过程中所需提供的最重要的技术文件。代理人所做的工作
不是原始创新而是锦上添花，再神通广大的代理人，也必须以交底书为基础撰写申请文件，因此交底书
的质量直接决定了申请专利的质量的甚至成败。

内容二：技术交底书四种典型方式

第一类：没有技术交底书

没错，就是没有技术交底书。这种情况在现阶段专利市场比较普遍。发明人只提供一个名称，或者是口
述的设想。一般都是应付KPI型，这种情况下就需要代理人以丰富的从业经验搞“原始创新”了，写出来
的专利质量也只能呵呵！这种专利授权后100%都成为了垃圾专利。

第二类：将产品说明书或者设计方案作为交底书提供。

第二类“交底书”比例也是挺高的。一般是发明人确实生产一种产品，又不知道哪些创新点具备可专利
性，就干脆把设计文档交给代理人，能挖掘多少是多少。这种情况一般可以说明两个问题：

①发明人对代理人是比较信任的，否则不会把全套身家叫出来。

②发明人对专利申请比较小白，首先，不明白对产品专利提前布局的重要性，在产品临近投放市场甚至
已经投放市场后才申请专利；其次是缺乏沟通意识，认为委托代理机构就可以作为甩手掌柜等待专利授



权，后期沟通意愿不强。

前两类交底书往往令代理人很无语，但目前国内市场是不允许挑三拣四的，因此也要硬着头皮做。

第三类：提供与申请文件说明书格式接近的技术交底书

这种交底书已经很正经了，说明申请人还是很重视专利申请的，并且对如何进行专利申请有一定的认识
。

但这种交底书也会存在一些问题，比如背景技术交代不够详细，一笔带过；实施例数量极少；只有对技
术方案的描述，缺乏对设计思路的阐述。交底书的分值也还是会在50分以下。

第四类：按照代理人的标准模板提供的详细的交底书。

这种极品中的极品，一定要先认真膜拜一下。能这样做的申请人都是对于专利战略有着深刻认识，以获
得保护为目的的申请人，有别于KPI导向的申请人。

对于一个以专利保护为诉求的公司来说：聘请好的代理人+要求技术人员写比较好的交底书，这两个缺
一不可。一定要认识到前三类是不可取，第一第二类更是不可取的。

内容三：技术交底书的构成

那么好的交底书怎么形成？应该怎么写是好的呢？

详细的技术交底书不但应该包括申请文件说明书中各部分内容，还应该包含对于设计思路的描述，帮助
代理人充分了解发明人的技术思路。并且包含大量实施例，以利于代理人充分概括保护范围。

实际上，代理人被称为“二次发明人”，专利撰写过程中致力于：发明人的创新保护范围是一亩地，把
方案为完整清晰呈现给代理人后，代理人通过撰写给发明人一个十亩地的范围。这样专利价值增加十倍
，这也才是代理人的工作。

如何能够获得这个工作，就需要交底书提供比较好的素材，下面就重点列出。

1、充分描述技术背景

2、准确界定创新点

3、充分公开技术方案，描述设计思路

4、详细描述技术效果

5、足够多的实施例用于支撑保护范围

6、用词准确防止歧义

7、绘制附图补充描述方案
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