
互融云B2B2C电商系统开发，多门店电商系统

产品名称 互融云B2B2C电商系统开发，多门店电商系统

公司名称 北京互融时代软件有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 北京市朝阳区领地OFFICE1号楼A座1403

联系电话 400-090-3910 13263308067

产品详情

为什么会有那么多电商企业选择B2B2C多用户电商模式呢?实则B2B2C电商模式源于B2B和B2C模式的发展
和完善。其自身的供应链系统可以提供统一的服务及平台化的管理，其零售批发可以整合产业链资源优
化交易成本。

 

而一家B2B2C电商企业，所从事的庞大数据电商业务，怎么能少的了一款功能强大的B2B2C电商系统作为
企业创收与安全的后盾。那么这个坚实的后盾便是互融云依靠强大的技术团队为电商企业量身打造的—
—互融云B2B2C电商系统。

互融云B2B2C电子商务平台将企业、个人用户不同需求完全整合在一起，
缩短了销售链，同时将“供应商、生产商、经销商、消费者，各产业链资源整合，
既省去了当当卓越式的B2C的库存和物流，又拥有淘宝式C2C的欠缺盈利能力。”
充分为客户节约了成本（其中包括时间、资金、风险等众多因素）；并建立了更完善的物流体系。
企业供应链管理系统实现在商机、分销、促销、订单、库存、资金、支付等环节无缝对接，
全程化B2B2C平台，为企业提供在线销售信息化服务。快捷的订单处理方式，提高订单和渠道管理效率
。 及时了解商品的交易信息、物流信息、支付信息和资金信息。
平台上核心企业能够及时发布商品信息和优惠政策，经销商、供应商可以在线下单，在线支付，
在线对账和在线融资等。

多系统运营模式轻松管理

1）匹配需求轻松管理

 社会化分销：产品店铺可直接分享也可以通过社交渠道分享产品进行商品传播和社会化分销。

 佣金结算体系：系统设置佣金结算比例及参数，自动扣除相应的费用计算对应的佣金结算。



 多种交易模式：零售+批发+分销模式设置商品起批量、多级批发价格，支持零售价格。

 招商入驻：供应商、分销商在线入驻，选择销售商品类目，后台审核即可开通，发布产品。

 商品管理：商品录入的时候，可以设置商品单价等参数。

 经销商管理：价格体系灵活自定义，品牌方可以根据等级渠道，品牌等自定义折扣。

 分批次发货：经销商下单后经销商和供应商可设定订单的交付批次及每批次的交付数量。

2）联营模式

3）招商模式

整合多方渠道建立线上商城，通过会员、交易、平台和财务管理系统，分别对平台进行管理：

 平台自营：平台可以开设自营店铺 进行销售 ；

 商家入驻体系：商家可以提起入驻平台 的申请，开店卖货 ；

 佣金结算系统：平台设置好商品类目佣 金后，平台方收取佣金 ；

 多种营销方式：会员折扣、优惠券、满减 限时购等 ；

 多种登录方式：账号密码、微信、微博、 QQ等方式 ；

 优化店铺：配套精美模版，满足个性 需求，提高视觉享受，多 种风格装扮 ；

 支付方式：微信，支付宝，银行卡 等多种支付方式，满足 不同人群需求 ；

 物流实时跟踪：对接多家快递公司 ；

 多门店：多种模式，平台入驻商家 能够上传，管理自己的商品 ；

 多端口融合：支持pc、微信、app端。

互融云作为一家技术服务型公司，不单单是技术指标过硬，同时也拥有着更加优质的服务体系，截止目
前，服务客户2000余家，不论未来金融市场如何波动，我们公司都能稳定经营，长期稳定的给客户服务
。我们提供一年期的免费质保服务（具体内容包括：系统正式运行后存在的系统BUG和系统错误），保
证系统的正常运行，不限次数和时限提供系统使用培训和操作指导，通过培训使受训者详细了解系统，
能够熟练准确的独立使用系统。

当下B2B2C电商模式已经可以算作是获取客户并且构筑强大的企业护城河的最有效手段。企业可以快速
、准确地获取消费者数据。了解消费者的消费意愿后，商家可以创造一个更有目的性的企业品牌，为消
费者提供更好的服务。
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