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在加盟小儿推拿项目前，如果不了解加盟的本质，就很容易入“坑”，或者因为期望过高，导致了跟品
牌方之间合作出现问题。我们了解到，加盟小儿推拿的创业者，大多数都是初次创业，他们普遍认为，
既然我掏钱了，总部就应该给我提供无微不至的帮助和支持，说好的保姆式扶持呢？

有这种想法的创业者是很天真的，说难听点是最容易“被骗”的。品牌方不是加盟商的保姆，如果不能
正确理解这种合作关系的话，后期就会产生很多问题。首先，我们先来了解下小儿推拿加盟，也就是特
许经营这种模式，到底是怎么回事：品牌方也就是加盟总部将自己所拥有的商标、商号、专利技术以法
律合同的形式，授予加盟者所使用，作为总部要向加盟者提供经营资源、商业模式，加盟者要按总部的
统一模式开展经营活动，并支付相应的费用。

那么，加盟小儿推拿能不能成为一门好生意呢？如何选择一个靠谱的小儿推拿品牌？在选择小儿推拿作
为创业项目时，应该从哪些角度去做筛选呢？今天我们就来讲一下加盟小儿推拿成功的三要素！

加盟小儿推拿首先要看品牌。品牌是吸引顾客去消费的首先选择要素，可以说，很大程度上品牌决定了
消费者的购买决策。在小儿推拿这个行业，目前消费者更认同的是小儿推拿师本身，对于品牌的认知度
要差一些。但也不排除在未来有强势的小儿推拿品牌出现，能提供专业化、标准化的服务，如果选择加
盟小儿推拿，品牌是一方面，重要的是下面两点。

加盟小儿推拿其次要看系统。加盟很重要的一点就是总部能够提供标准化的系统，顾客能感受到的一切
都能标准化呈现，VI标准化、服务标准化、技术标准化、产品标准化，这套系统来支撑小儿推拿连锁品
牌能够标准化。如果没有体系的支撑，连锁品牌的标准化程度就达不到，也就不可能留存顾客。

所以，在选小儿推拿加盟品牌时，需要关注这个的体系是否健全，如果不健全，加盟后就有很大的风险
。比如，现在很多流行的网红店，绝大多数的网红品牌体系是不健全的，它们之所以称为网红，是因为
突然间的爆发，是切合了现在年轻人的消费习惯和网络传播规律，项目本身并没有经过长时间的积累，
是很多的资源组合在一起了，或者说跨界资源的组合，这种火爆是暂时的，是一瞬间的，如果网红品牌
不去完善体系建设的话，生命周期就很短。



加盟小儿推拿最后要看支持。这个支持更多的是看营销支持和可持续的培训支持，之所以加盟创业而不
是自主创业，就是看中总部多年的运营经验，通过沉淀、梳理、总结，整理出来的一套可以复制的盈利
的方法。从这个角度来说，什么叫一个成功的小儿推拿品牌？ 一个店的成功不叫成功，两个店也不叫成
功，应该在不同区域都获得了成功，最重要的是把成功的经验复制出来给了加盟商。

比如，日常的培训、督导、技术的跟新、新产品的研发、新的营销模式，包括资源的整合，都是应该总
部来做的。加盟商要做的就是服务好顾客，服务好孩子和家长。对于总部支持这块，选择小儿推拿加盟
品牌时，一定不要听品牌方说的如何如何，而是要看他们说的这些有没有落实下来的方案。譬如，搞小
儿推拿加盟的基本都会说我们提供持续培训，每周一次或者每个月两次，那好请拿出以前培训的视频出
来，又或者品牌方说我们提供营销策划方案，那就让他们提供以前做的案例，凡是说有但又无法提供案
例的，基本都是在忽悠，后期根本无法保障。
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