
服装店换季拿货技巧摩多伽格时尚双面羊绒大衣毛呢

产品名称 服装店换季拿货技巧摩多伽格时尚双面羊绒大衣
毛呢

公司名称 武汉爱弗瑞服饰有限公司

价格 .00/件

规格参数 品牌:摩多伽格
库存:10000
份数:100

公司地址 武汉市东西湖区九通路15号爱弗瑞服饰批发中心

联系电话  15902751355

产品详情

服装店换季拿货技巧摩多伽格时尚双面羊绒大衣毛呢

爱弗瑞服饰主要经营各服装买手拿货,服装厂商拿货,服装拿货有什么技巧

香奈尔的店面都是精巧的黑色。亮度、颜色的透明度在服装店设计中很重要。暖色和明亮的色彩给人以

前进的感觉;冷色和暗色给人以后退的感觉。 品牌折扣走份：在品牌服装尾货这个服装细分类目中，品牌

折扣走份批发和传统服装批发市场的打包批发有点类同，但又更加精细！以下用举例的方式，来让大家

了解什么叫走份批发    走份批发的份额说明及分货方法：    走份批发的品牌折扣服装，在

大货回货之后，货品均打包成份，并按份出货；一般来说，一份货的数量的大小，是根据厂家提供的实

际的产品结构比例而定（一般小份100件左右，大份至1000件之左右，同行分流货2000-5000件左右）。选

货的时候千万不要贪图便宜，往往便宜的衣服不是质量不好就是款式早已过时，拿回去也是砸在手里了

。在找店面的时候和那些店主聊天时，差不多都能将进货渠道弄清楚，起一个大早到服装批发市场去转



转，看看服装的款式.市场店面装修很简单，很多人都是沿用之前店主的装修风格， 自己无非是摆个收银

台，这个时候多问问旁边的店主，受益良多.旺季抓销量，淡季抓市场。但是追求单纯的量是没有意义的

，或许一部分认为促销就是打折，打折就是促销的。错误的。我个人不建议也不提倡以损失利润为代价

而追求销量。没有利润的企业和组织是不健康的，不主动追求利润的企业和组织是耍流氓。所以，要认

清促销并不就等同于降价打折，我们常见的满多少送多少，全场5折，全场2折起，虽然最终也是有利润

的，但是我不太喜欢这样的方式，这样的促销对于消费者也并没有多大的吸引力，因为，他们见得太多

了。所以，促销需要一些新的创意。
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