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联系电话  18833005578

产品详情

本文来自：简单说跨境（erp0120）欢迎观看本期文章。

做过电商的朋友应该都知道淘宝店群，亚马逊无货源店群就是一种店群模式，但与传统电商不一样的是
，它不需要自己囤货、备货，有买家下单，通过ERP系统采集货源发至中转仓或是亚马逊官方仓库FBA让
专业的人事帮助打理，操作更加的方便。那么，这种模式有什么样的优势呢？

不需要刷单、开直通车引流，亚马逊对于新品都是有流量扶持的，纯靠自然流量来吸引顾客。不需要囤
货、备货，减少可能出现仓库积压的风险，减少成本输出。店群复制化运营，翻倍盈利，一键上架，轻
松赚钱。

了解这种模式之后，大家更多关心的应该还是利益和如何做成功的问题，至于亚马逊店铺的利润如何，
小编在之前的文章中都有介绍过，这里就不再介绍了，接下来我们来聊一聊影响亚马逊成功的因素都有
哪些：

1、亚马逊推动顶级创新

亚马逊79%的高层，包括CEO贝佐斯在内都认为亚马逊运营最大的重点是创新，并且贝佐斯已经找到了
创新的方法，他把大量的时间都花在了观察未来世界3、5、10年的发展，专注于两年后第三季度的业绩
，把工作确定规划好未来发展的路线，将公司带到他想要的位置，按照计划准时的进行。

所以，作为亚马逊的卖家我们不要只限于眼前的利益，要做好长久发展的计划，规划好之后的发展路线
，然后严格执行，相信你的店铺会越做越好。

2、创意是资产



相同的商品相同的价格，别人为什么要选你而不是对手卖家？原因很简单，或许是你的某个点是对方所
没有的，而这一点也恰好是吸引顾客的地方，所以顾客就选择了你。不管做什么都不是一成不变的，不
一定非要按照前人的观念来行事，适当的添加一些自己的创意更能吸引客户，获得更多的订单。

以上就是小编（erp0120）所有的内容了，我们下期再见！
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