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产品名称 福建泉州做袋还APP如何选择？？

公司名称 泉州市二力网络科技有限公司

价格 621.00/个

规格参数

公司地址 泉州市丰泽区津淮街富临天下别墅D23

联系电话  15059859423

产品详情

福建泉州做袋还APP如何选择？？

创业项目，各类H5,传奇，仙侠网游，微信，支付宝，抖音，小程序，游戏源码，直播，社区团购，外卖

餐饮，跑腿，区块链，区块狗，分销拓客裂变，人人分销，软件开发制作，各类资金盘成品,各类程序，

企业系统定制开发、外包，淘客详细咨询我

，跟您详细讲解并发演示案例。本地福建泉州，有需要的可以联系(150-5985-9423)

市面上的袋还系统可以说是非常多了，每个app都有它本身的特点，模式。从市面上看，很有多的生意人

，上班族，打工一族，创业者，都会利用新永卡的机制来进行资金周转，其实这个操作说白了就是你懂

的。当资金周转不佳，新永卡还不上时，新永卡不就要逾期了，将要造成了严重的信用违约记录，袋还

这个理念就出现了。最初是使用POS机来操作的，通过卡里预留的10%的金额来循环刷10次，来填补这个

账单，将这笔欠款。但是这个流程非常的繁琐，不是一天就能完成的，而且POS机非常容易跳码，动不

动就跳到公益类，有时甚至会多地区乱跳，上一会刷卡的商户在北京，下一笔就跑到福建了。这这个账

单就非常的不好看了，有很大的可能会造成新永卡的降额甚至封卡。还有一些专业帮别人养咔袋还的人



，手头上可能有好几百张卡，多的会有上千张卡，那每天的工作量真的可以说是每天除了吃饭睡觉，就

剩下不停的刷刷刷了。所以智能袋还系统就在这个情况下问世了。

很多人也因此看到这个这个市场的商机，越来越多的人也想投入到这个行业去，去分这个大蛋糕。但是

大家都知道，软件也好，APP也好，不是随随便便说做就做的，我们也不是程序员，所以也就有很多的

人选择找软件开发公司来帮自己开发这个系统，但是大家都不是这个行业中的人，不知道软件开发这个

行业的睡有多深，造成了很多软件公司漫天要价，吃了很多亏。今天我就带大家分析一下定制落地袋还

系统，应该怎么去谈。

首先，一个落地袋还系统的好坏肯定是根据它对新永卡的好坏去判定的，如果它能完成按期还款，甚至

提额，那肯定是一款优秀的系统，反之则会造成新永卡的降额甚至封卡，那这个系统你也算是买亏了，

是根本留不住客户的。

当你找到一家软件开发公司时，先别急着问价格，我们得先清楚自己需要什么，不然人家也不知道你要

什么就直接给你报个一万两万的，我相信这家公司的实力也不怎么样。首先，我们先确定自己的需求：

01

我们脑海中的这个系统是长什么样的，一个系统的UI就像他的脸一样，既然我们做平台，那肯定是要有

用户来使用我们的产品，那么这个用户体验度就很重要了，而这个UI界面就是用户打开这个APP的第一

印象，如果UI设计的好，也能提升用户的粘性，让用户愿意使用你的APP。

02

还款模式。市面上有很多袋还的模式，这个模式将直接的影响到平台的资金安全，用户的资金安全，用



户新永卡的安全。我们举几个例子来说一下：

（1）充值-还款模型：当有10万张卡同时绑定并充值到平台，平台的资金达到7000万，这边资金只可能

存在于平台公司对公账户，或者是私人账户上，形成了资金池，没有第三方能监管，对金融管控机构来

说，资金池是严查的对象，一旦开户银行进行冻结查账的时候，或者是平台方挪用这笔资金的时候，就

是客户蕞大的风险。资金走向：卡-平台-卡-平台，最后钱存在平台过夜，卡一直属于空卡状态，资金走

向是先还后刷，经常的有规律的先还后刷，存在t线风险，这样的还款模式难有养咔提额的效果。每笔还

款都是由企业账户或者是私人账户还款至银行，会有遗漏，导致客户还款失败，甚至引起逾期。

（2）借鸡生蛋还款模型：这种模型和充值还款模型大同小异：当有10万张卡同时绑定到平台时，每张卡

被扣走100-120元，平台一样会形成一个资金达到1000万-1200万的资金池，然后平台用这笔钱给客户做消

费还款，这个风险和上钟模型是一样的。资金走向：卡-平台-卡-平台，最后钱在平台过夜，卡一直属于

空卡状态，而且这种还款和消费之间几乎没有间隔时间，资金走向是先还后刷，经常的有规律的先还后

刷，存在t线风险，这样的还款模式难有养咔提额的效果。费率更高，客户成本更高。

（3）信还袋还模式：还款原理介绍:卡里预留5%-10%的余额，以额度为1万的卡为例，比如在卡里留有70

0元余额，把卡绑在平台不收绑卡费，设定计划，按照计划先消费出700元，扣除费率，到账690.5元，因

为银行的结算是T+1的，所以这笔钱实际上还是在银行，我们借助支付公司先帮客户垫付还款至新永卡

，这种模型解决了资金池的问题，同时也解决了客户资金风险问题。资金走向：卡-支付公司-卡，前几

乎所有时间都在卡里并过夜不空卡，是先消费后还款，没有了t线的风险，当一张新永卡一直余额并经常

消费的情况下，银行才有提额的可能。

03

推广模式：大家都知道，做这个袋还的平台，身为平台方，利润肯定不只费率分润这一点，招袋理商这



一块也是平台绝对不能放弃的利润点。这里为了节省篇幅，就不做具体详细的介绍了，对这方面有兴趣

的朋友，可以和我聊聊。

04

是否提供通道：通道这一点，我放到最后来讲，也是因为他是最重要的一点，特别是落地通道，现在越

来越多的用户担心自己被封卡，降额，会希望自己使用的袋还系统能拥有落地通道，这样自己的账单才

会好看，也就是完美账单。通道可以说是支付平台的命脉了，有了稳定的通道，才能留住老用户，发展

新用户，在用户中形成良好的口碑。如果软件公司能提供支付通道，甚至落地通道的话，那么这家公司

也可以从侧面看出是有一定的实力的，而你的平台也能更快的冲入这个市场，越早的冲进这个市场，你

就能越早的在用户群体中树立形象，越早的吸引用户。试想一下，当你的袋还系统不会因为自身原因流

失用户时，用户已经用了你的产品，用户还会再去使用别人家晚出的产品吗？毕竟用户也不知道这个后

来的袋还app是否稳定，是否靠谱，用户心中最重要的还是安全，所以至少大部分用户不会去冒这个风险

去体验一个自己未知的产品。

说了这么多，这篇文章主要的想法还是给各位想冲进这个市场想分一杯羹，但是自己没什么经验怕被坑

的朋友提供一个大概的方向，希望能够对各位有所帮助。如果觉得我这篇文章哪里不对的也欢迎指出

我们公司以互联网+系统的研发及相关解决方案与配套服务的提供为主营方向，目前有技术团队100人以

上，有八条通道，笔笔落地自选有积分，小额费率低至0.29%，大额费率低至0.43%。

创业项目，各类H5,传奇，仙侠网游，微信，支付宝，抖音，小程序，游戏源码，直播，社区团购，外卖

餐饮，跑腿，区块链，区块狗，分销拓客裂变，人人分销，软件开发制作，各类资金盘成品,各类程序，

企业系统定制开发、外包，淘客详细咨询我



，跟您详细讲解并发演示案例。本地福建泉州，有需要的可以联系(150-5985-9423)
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