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  亚马逊一直都是世界第一大电商渠道，走在全球电商的最前哨，亚马逊无货源形式由于不需要囤货和
发货等等，能够让我们再做电商节省了人力和物力，能够说亚马逊无货源为咱们做跨境电商带来了很多
的方便，亚马逊渠道是有一些自己共同的运营方法和额规则的，下面我就给大家介绍一下

  我先给大家解释一下什么是亚马逊无货源，亚马逊无货源是一个跨境电商渠道，咱们就是把国内外的
商品都是咱们自己的货源，而且也不需要囤货的， 咱们能够采集他人店铺的商品上架到自己的亚马逊店
铺中，加价之后赚取跨国之间的价格差，这就是咱们现在所做的亚马逊无货源模式。

  那为什么要去做亚马逊无货源呢？下面由我给大家介绍

  首要先说一下亚马逊的优势

  亚马逊渠道有四亿的用户却只有三百万的卖家，比照国内的电商渠道竞争力一会儿就变得小了。

  亚马逊是跨境电商渠道，面临的是全球的网上购物用户，不仅仅局限于一个国家，商场更大。

  亚马逊在国外的知名度和美誉度是适当高的。

  亚马逊的北美站和欧洲站客单价是最高的，客单价高，利润也会增加。

  是金子总会招引淘金者，亚马逊无货源形式相对于国内的电商红海，招引了许多想让进军跨境电商行
业的创业者。可是一定要当心，凡事有利必有弊，亚马逊有这么多优势，也必然有一些下风，稍不注意
，这些下风就可能把你的创业终结了

  作为跨境电商行业的巨头，目前的亚马逊已经开通覆盖了一百多个国家，支持25个币种，根据数据统
计，目前亚马逊35%的用户来自北美地区，31%的用户来自欧洲地区，24%来自亚太地区。而且亚马逊平



台运营模式并不复杂，从最初的选择产品，然后进行上架，在上架过程中再次进行选择选品，有订单后
走国际物流无货源发货，一套流程下来利润在50%以上。

 总体来说，国内卖家在亚马逊平台运营店铺，赚的就是跨国区域汇率方面的差价，就比如欧洲站，现
在欧元的汇率在7.7左右，我们在国内成本20元的产品，在亚马逊却能够卖到20欧左右的价格。或许我们
认为20欧很高，毕竟要人民币150左右，但对于欧美地区的买家来说，这和我们花20人民币没什么差别，
因为他们国家的物价水平就是这样的。

  我们不仅提供技术，后期的售后服务我们都会维护的。所以选择我们是很贴心的哦。大家想要的保障
我们都可以给您。可以来我们公司考察的。
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