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从各大巨头都在布局小程序的战略上看，未来必是小程序的天下！小程序时代来临，趋势不可阻挡，称
之为顺之者昌，逆之者亡一点都不为过。微信小程序帮你营业额翻一番只要做好这三点。流量要变现才
是有价值的流量，微信小程序的流量这么大，该怎么去变现呢？能不能把线上的流量引到线下成交变现
呢？这恰恰就是微信小程序能够做到的事情！小程序正是微信连接线上线下的利器，只需加强线下或特
定场景里“小程序”的使用习惯，便可撕开一个大的突破口，颠覆一个新的领域。比如说卖家具，我们
就觉得必须在线下才能完成，但现在很多卖家具的商家都拥有自己的小程序，而且销量还不错。以前受
场地的限制，只能将有限的家具展示在店铺内，而做了小程序，他们可以直接用厂家提供的图，将店里
放不下的家具展示在小程序上，用户可选择的东西多了，成交率自然就高了。很多老板在后台跟我吐槽
，你天天说小程序多么好用，怎么我注册了之后，都没有客人主动找上门啊？我一看，他的小程序没有
使用模板、没有营销功能、连支付功能都没开通，只把自己店铺丑的一面展示给消费者，你说顾客还会
上门吗？想要小程序效果好、见效快，就需要老板们充分调动小程序多流量入口优势，然后结合企业商
家自身的业务特点，对微信圈资源的合理调配。只有这样，才能做到既可以让小程序服务质量得到保障
，又能让小程序服务到更多的目标用户。因此，想要小程序达到想要的效果，微信小程序运营就尤其重
要，要做到以下三点：一、找到用户移动互联网时代抓住流量的成本是很高的，特别是的流量更为重要
。而且，只有的用户才能为小程序的转化和进一步推广做出实际的帮助。要做好营销，就需要运营人员
在运营之前对自身业务适用的用户进行用户画像描述。二、让用户留下来做小程序，一定要想明白你的
小程序要解决用户的什么问题，或者给用户带来什么。小程序的“小”其实很重要。很多商家做小程序
做着做着就会陷入做一个大而功能齐全的小程序的误区。小程序的首页应当尽可能采取简洁明了的设计
，好能够给用户对核心业务又一个直接的观感，因为用户进入小程序通常都是有需求的，而用户*眼看到
的就是小程序首页，*印象非常关键。比如一个服装店，主要想用小程序做储值，然后推广自己店里的新
款，但是他的小程序店铺又是卖一些老板代理的微商产品，又是旧款的甩货，根本都找不到新款的影子
。而老板在线下宣传又是说可以在小程序店铺上看新款的信息，那你说顾客来*次找不到新款，第二次他
还会来吗？三、实现裂变传播目前市面上主要的裂变玩法有三种：拼团、砍价、分销。而不同的商品，
适合不同的玩法，这个可不能乱了。比如说那些单价低常用的商品，比如纸巾，就适合拼团；那些单价
高，利润高，但只有部分人群感兴趣的，就适合砍价；那些利润高适用范围广的，就适合分销。如果你
搞个一提纸巾去分销，自己利润也就两三块，那个20%的利润出来，也就几毛钱，谁愿意帮你推？没有
白来的订单，所以想要自己的小程序效果好，还得在运营下功夫。
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