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产品详情

绿美康集成墙面会成为装修材料的主流选择

集成墙面是这几年兴起的一个概念，是一种新型的建筑装饰材料。关于集成墙面，相信一直关注我们的
读者也对这一新兴装修产品的了解也越来越清楚。那么现在问题来了，你认为绿美康集成墙面会成为装
修材料的主流选择吗？

能不能成为主流选择，还得看它具备的优势是否能够满足消费者的装修需求，从整个家居建材行业来看
，集成墙面说起来可能了解的人还不多，集成墙面都有哪些优点呢？成为主流选择的优势又有哪些呢？

一：装修过程简洁，装完可立马入住

室内使用集成墙面装修，从毛坯房到成品，只需要集成墙面材料及相应木工工具，其他材料基本无需使
用。集成墙面安装特别快捷方便，家里做墙面不管是刷漆还是贴砖，都是需要挺长一段时间的，特别是
刷墙漆还需要晾干。

集成墙面相对于这些传统的墙面处理方法来说就方便多了，很快就能完成安装的工作，而且做完之后可
以马上入住，不需要晾干也不需要放味儿。

二：人工成本降低

集成墙面只需两个专业的安装师傅即可，100平米的房子基本可在两个星期左右就可完成，极大降低人工
成本。

三：产品性能完善

集成墙面具有其他同类装修材料的优势，集合环保、时尚、简易、隔热、防潮、抗刮、阻燃等优势于一
身。集成墙面有不同的质感，可以根据自己的喜好去选择光滑或者是有纹理的款式。而且集成墙面不但
美观，还特别结实耐用，集成装饰墙板，防水防火性能都要好过传统的墙面材料。



第四：对于其他装修产品对比性更高

墙纸的容易脱落、无法防潮、难以清洗、不抗刮伤等现象，与油漆相比，突破更高的环保概念和装修前
期工序。

从以上来看，集成墙面成为装修材料的主流选择指日可待，呼和浩特墙板，相信会有越来越多的消费者
装修选择集成墙面，毕竟集成墙面真的很好！

加盟集成墙面厂家的代理商能赚钱吗？

最近几年随着老百姓经济水平的不断提高，人们对房子装修的要求更多考虑的是健康、环保和个性，这
就大大提升了对市场上装修材料的环保的需求，也让前几年就出现的竹木纤维集成墙面逐渐火热起来，
我也相信在未来几年必将达到集成墙面市场的井喷状态，带领市场走向一个新的篇章。 那么正因为有着
这么好的大环境，我们不经要思考一下，到底开一个集成墙面的专卖店到底能赚钱么？集成墙面利润高
吗？它的利润有多少呢？下面我们就简单的分析一下：

那我们就以100平方的房子为例，来计算集成墙面的利润空间，现在集成墙面市场价一般在200-300元每平
方（县城的专卖店），我们取个中间值来计算

100平方的房子，实际装修的面积=建筑面积100x3=300平方（除去门窗等）那么就是300x200=60000

做集成墙面护墙板的成本:

1.县城专卖店100平方的租金：大概在3万左右

2.专卖店装修材料成本：大概在3万（正规的的厂家都会根据店面形象提供相对应的装修补贴）

3.专卖店软装家具部分：大概2万左右（像tscn托斯卡纳集成墙顶的厂家很多经销商都是和其他品牌进行
异业联盟，集成墙板厂家，免费上样进行双赢局面）

4.专卖店的工人安装费用：2个工人，10-15天的工期大概1万的费用。

5.专卖店的广告宣传费用：大概在2万左右（正规的厂家都会有相对应的广告补贴费用）

6.材料的损耗费用：本身集成墙面是尺寸可以定制的，所以厂家一般不做库存，所以专卖店不用设仓库
来囤货，而材料的损耗费用不高可以忽略不计

7.材料本身成本和运输成本和安装工人的费用及辅材的费用：材料成本因为不同厂家出厂价肯定不同也
不好计算也涉及到每个厂家的隐私不好多说，运费因为地域不同也不好计算，辅材的话可能每个城市的
计算方式不同不好统一（有些地方是单算的，有些地方是包含在市场价里的）工人安装费用以30每平方
计算（可能地方不同不能统一），我们这种计算以市场价200的80%做成本包含运费，材料成本，辅材费
用，安装费用等，20%作为利润部分

7.设计费用：正规现在厂家都会提供设计软件

8.人员费用：在经过品牌系统的商业培训后，掌握到了一定销售技巧，可以适当配置几位导购包括店长
。

做集成墙面的利润：



一个100平方的订单利润是300x140=60000x20%=12000，刚开店生意肯定一般，按平均每个月3个订单计算
是12000x3=36000，装修店面可能前后要一个月，一年按11个月计算是36000x11=396000。

按以上计算，开店是打基础和做口碑的，以后几年生意肯定会越来越好的，同样还考虑到每年的315，五
一，集成墙板品牌，端午，国庆，中秋，元旦厂家肯定会做促销优惠活动方案来让利专卖店而专卖店也
会做相对应的活动带来一部分的订单得到可观的利润。

那么按此计算下来一年也有138万以上的销售额，完成了厂家的年度进货目标得到了返点和拿到了相对应
的装修补贴和广告宣传补贴，而这里的费用的几万块钱也可用在平时的应酬交际费用上。

综上所述，开集成墙板的专卖店是有利润的，能赚到钱的，至于每年能赚多少钱这个是没有一个厂家或
者个人能保证的，因为每个厂家的出厂价、招商政策和运营模式都不同的，每个专卖店经营者的个人能
力和实力也都是不同的，不能一概而论。以上数据仅供参考，欢迎大家一起交流探讨。最后加盟需谨慎
，创业有风险，祝大家都能找到一个合适的项目!!!

面对这样的现实，绿美康集成墙板厂家的品牌建设、营销创新就显得尤其重要。当然单单的降低价格与
成本是主要的因素，更重要的是要提升企业整体水平以及发展一些更具实用性及、持久性、特别性、专
一性的高科技型创新企业，将国家的可持续发展战略结合于企业自身，以此才能与民共进与国同步，诸
企业一同向前迈进！

那我们先来了解了解绿美康集成墙板，看看它的优势，再做决定吧！

一、装修过程简洁，人工成本降低

模块式拼接，毛坯房可直接安装，不用现场裁切，快捷高效，施工无噪音、粉尘、异味污染。新家入住
不用等，旧房改造不搬家。而且只需木工即可，基本可在15日内完成，极大降低人工成本。

二、产品性能完善，集众优势于一身

绿美康集成墙板具有其他同类装修材料的优势，集环保、时尚、简易、隔音、隔热、防潮、抗刮、阻燃
等优势于一身，

三、健康家居环境，环保性能突出

绿美康集成墙板组成部分均由环保材料组成，低醛无毒，“零”释放，天然环保，甲醛含量只有E0级标
准的二分之一，远远低于饮用水的甲醛含量，安装后无异味。整体装修过程无油漆工序，解决传统装修
耗时费力、胶水油漆等污染问题，即装即住。

四、产品性价比高，不仅不贵还耐用

在湿度较大的环境像壁纸等材料装修后容易发生变形、发胀、发黑、开裂等现象，而且翻新补墙不仅麻
烦，而且也会影响到墙面的整体美观，绿美康集成墙板的耐用性高，而且寿命也是装修材料中长的，保
养得当的话三十年不成问题。

安居美实业(图)-集成墙板品牌-呼和浩特墙板由广州安居美实业发展有限公司提供。广州安居美实业发展
有限公司（www.tz1288.com）位于广州市花都区花东镇北兴工业区兴景路二号02。在市场经济的浪潮中
拼博和发展，目前安居美实业在装饰建材代理中拥有较高的知名度，享有良好的声誉。安居美实业取得



全网商盟认证，标志着我们的服务和管理水平达到了一个新的高度。安居美实业全体员工愿与各界有识
之士共同发展，共创美好未来。
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