
服装进货整手拿货吗俪亨国际日系双面羊绒大衣毛呢

产品名称 服装进货整手拿货吗俪亨国际日系双面羊绒大衣
毛呢

公司名称 武汉爱弗瑞服饰有限公司

价格 .00/件

规格参数 品牌:俪亨国际
库存:10000
份数:100

公司地址 武汉市东西湖区九通路15号爱弗瑞服饰批发中心

联系电话  15902751355

产品详情

服装进货整手拿货吗俪亨国际日系双面羊绒大衣毛呢

爱弗瑞服饰主要经营各服装进货需要多少钱,原单货服装货源,原单服装货源

库存的服装大量的堆积，而天气的变化又宣告着季节变化的脚步缓缓到来。没有经验的服装店主开始为

进货而发愁。而有些服装店干脆在淡季玩起了失踪游戏，关起店门去旅游了。换季，服装店进货需要一

些技巧。在夏秋季节，进货的技巧不仅仅能够提升店铺的生意，而且对于服装的后期管理也很有力。夏

季的服装已经不能大量进货，这个道理显而易见。很多夏季服装的库存都没有清理干净呢，再大量进新

的夏季服装就是自己跟自己过去。而秋装也不是销售旺季，而且，这个秋季消费者的需求还是不明朗。

进货秋装也需要稳重，不能大批量进货。实体零售商们正在绞尽脑汁地想要让消费者进店消费。问题诊

断“喜欢的话，可以试穿”和“这是我们的新款，欢迎试穿”这两句话几乎成了中国服饰店铺销售中老

生常谈的经典用语。有的导购只要看到顾客一进店或者开始触摸衣服就这么大声招呼，让顾客听得耳朵

都起老茧，但其实说的都是废话，因为顾客买衣服肯定要试穿。“这件也不错，试一下吧”，则是由于



导购自己缺乏专业知识，未能向顾客推荐适合的款式，只要看到顾客看哪件衣服就说那件不错，导致顾

客不信任导购的推荐，可以说是我们导购自己的表现让顾客不把我们的建议当一回事。服饰门店销售应

该有创新意识，不能总是用一成不变的语言与思维去应对顾客不断变化的需求和越来越挑剔的要求。要

想在竞争激烈的服饰市场争夺更大的市场占有率，就必须在很多细节上做得与你的竞争对手不一样，这

其中就包括沟通中与顾客的语言应对。
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