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产品详情

     上世纪60年代，人们获取信息的方式是通过报纸；90年代，伴随信息传播的发展，人们可以通过
电视、杂志、户外广告、报纸、广播获取信息；10年前，人们获取信息的方式，除了电视、杂志、户外
广告、报纸、广播外，还多了一个，那就是PC互联网；如今，在互联网快速发展之下，不仅可以使用PC
互联网获取信息，还可以通过移动端获取信息，即手机。

     移动互联网的快速发展，加快自媒体的兴起，有别于由专业媒体机构主导的信息传播，自媒体是
由普通大众主导的信息传播活动，由传统的“点到面”的传播，转化为“点到点”的一种对等的传播概
念。同时，它也是指为个体提供信息生产、积累、共享、传播内容兼具和公开性的信息传播方式。

能爆发出如此大能量的自媒体，企业全网营销模式，自然被传统中小型企业列入移动推广当中，但在运
营的过程中，往往会出现成本高，或者因为没有专业的团队而导致慢。腾鸽信息自成立以来，专注于为
全国中小型传统企业提供以互联网、移动互联网为核心的全网营销外包服务解决方案。

【seo优化方案】挖掘潜在用户访问网站提升转化率

1、使网站的着陆页简短而紧凑。尽量使用简单清晰的图片，用很简洁的信息将很重要的信息传递给用户
，不要把事情复杂化。 

2、了解你的访问者的需求，仔细分析你的访问者的需求，为什么你要访问你的页面，网站的着陆页面副
本为用户提供好的解决方案，没有内容作为载体，网站的着陆页面是虚拟的。  

3、网站的着陆页面是一个交流页面，一个交流页面，而不是一个广告页面。不要把你的着陆页面变成纯
粹的广告页面，而是把有价值的信息传递给你的访问者。  

4、使用清晰醒目的电话，让读者更具反应力。确保你为你的访客提供了一个惊人的反应机制，让他们了
解更多的细节，使他们更容易注册或购买东西。  



5、网站上有很多着陆页面。注意规划，把重要内容放在首屏。总是有人懒得动鼠标滑轮。优帮云平台建
议，首屏必须包含比较有说服力的内容。  

6、着陆页面的加载速度对转换有很大的影响，着陆页面是网站的关键转换页面，因此优化整个页面的速
度更为重要，除了网站整体速度的相关因素外，着陆页面的单页还应注意图片、代码等因素。  

7、如果网站的着陆页面需要一个注册表格，不要让它太复杂，只是一些项目，其他信息可以由用户稍后
添加。  

8、把一个大段落分成几个小段落，每个段落不应超过五行，不要做大文章。网站的着陆页面需要掌握关
键点，以比较快的速度用各种元素向用户显示信息。过于密集的文字会使他们无法完全阅读。  

9、如果有一个段落将图片与文本结合在一起，请将重要图片放在文本的左侧。  

10、在写一个副本或着陆页面的口号时，用第二个人来写，企业全网营销的优势，这样用户就可以感觉
到他不是面对一个网站页面，而是一个与自己交谈并给自己建议的人。优帮云建站平台提醒你不要忘记
，你的目标是做一笔交易，不要向人们展示你的文学才华，所以你需要用尽可能平实和清晰的叙述。  

11、在段落开头清楚地描述关键点和卖点。现在大多数用户都是简单的扫描，所以让首段尽可能简洁，
长句分为几个短句，这样你的内容更容易阅读和查找。  

12、将不重要的元素放入侧边栏或直接删除它们，关注关键内容，让用户关注你的主题，别让其他事情
引起他们的注意。  

13、重要的网站着陆页面不应制作多页广告或弹窗广告，网站着陆页面的主要目的不是推荐，而是改造
，因此，出售本页面产品或服务的关键是不要添加一些无关紧要的干扰广告。  

14、网站着陆页面应积极响应用户的问题和需求，在此之前，我们需要增加页面的在线通讯功能，方便
用户快速查询产品或服务，也方便客户服务人员与用户沟通。  

总之，优帮云平台认为，我们必须首先明确网站着陆页面的目标是什么，促进销售还是引导注册？网站
着陆页面必须把握这个目标，所有的优化都要围绕这个目标进行，这是值得优化的，其次，您需要不断
分析用户的需求，在最后的分析中，陆页面面比较关键的部分是内容。因此，这一内容必须与用户十分
关心的问题结合起来，满足用户点击和触摸用户的痛处的需要，只有这样，着陆页面的目标才更容易实
现。  

很多企业在选择全网营销推广时，有时候不仅仅是为了提升企业网站的排名、流量和转化，更多是注重
品牌形象的塑造及品牌潜在价值的提升。毕竟，对于一家企业而言，品牌形象的提升至关重要，直接关
乎到企业全网营销推广的成效。那么如何利用全网营销推广提升品牌形象呢?

利用全网营销推广提升品牌形象：

1、利用互联网无可替代的优势

想要快速提升企业的品牌形象，就必须充分重视互联网所蕴含的巨大市场潜力。只有积极地通过网络和
用户沟通，利用全网营销推广进行互动，才能吸引他们对品牌进行关注，赢得他们的青睐，进而实现品
牌形象的提升。

2、利用互联网的双向传递性



在全网营销推广过程中，信息传递是双向的，企业通过网络向用户传递信息，企业全网营销优化，同时
用户也可以通过网络获取信息，网络的双向传递性让品牌知名度及行业地位更容易得到提升。通过全网
营销推广可以为企业建立品牌形象提供了有利的条件，加速了信息的传递、增强了与用户的沟通、创造
了良好的舆论环境。

3、利用全网营销推广的各种渠道

通过利用论坛、博客、分类信息、知名百科、门户媒体网站?、问答平台⋯⋯等各种渠道，企业全网营销
，利用全网营销推广的各种渠道进行帮助企业进行提升品牌形象。用户可以通过这些内容了解品牌信息
，更深入地理解企业的业务属性，为树立品牌形象打下基础。

值得注意的是，企业品牌形象的树立是一项长期的营销策略，并不是通过一次活动就可以完成的，不会
有显著的效果，因此，对于一些短期目标并不能全方面衡量全网营销推广效果。

腾鸽信息(图)-企业全网营销的优势-企业全网营销由深圳市腾鸽信息技术有限公司提供。深圳市腾鸽信息
技术有限公司（www.tenggexinxi.com）是从事“网站建设,网络推广,SEO优化,小程序开发,公众号开发”的
企业，公司秉承“诚信经营，用心服务”的理念，为您提供优质的产品和服务。欢迎来电咨询！联系人
：魏小姐。
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