
互融云B2B电商供应链系统，分销商管理系统

产品名称 互融云B2B电商供应链系统，分销商管理系统

公司名称 北京互融时代软件有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 北京市朝阳区领地OFFICE1号楼A座1403

联系电话 400-090-3910 13263308067

产品详情

据业内人士估算，B2B市场在整个中国GDP的占比超过40%，到2020年市场规模有望达到几十万亿。而中
小企业历来是中国经济最富活力的发展动力极，随着劳动力成本上升推动下的经济转型以及万众创业的
深入展开，中小企业信息化升级及采销网络化有望加速。在此背景下，中小企业B2B电商有望迎来高速发
展。

互融云多年来的技术服务经验为电商量身打造B2B供应链电商系统，帮助电商企业深度改革，提升管理水
平，优化采购流程，节约交易成本，有效提高商户的运营效率！

互融云B2B电商供应链系统是一款解决供应商、采购商线上交易信息、数据网络化的产品。系统主要以订
单处理为核心，实现在商机、分销、促销、订单、库存、资金、支付等环节上无缝对接的全程化B2B平台
，改善客户采购体验，降低企业成本，提高企业渠道建设与管理，为企业提供在线销售信息化服务，解
决企业交易网络化难题。

主要为解决供应商和采购商直接达成线上供求的交易为目的。供应商方便寻找渠道，以销定产，为企业
提供在线销售信息化服务，解决企业交易化、网络化难题。快捷的订单处理方式提高订单和渠道管理效
率，海量数据，为企业管理提供决策依据，决胜互联网新时代。帮助企业及时了解商品的交易信息、物
流信息、支付信息和资金信息。平台上供应商能够及时发布商品信息和优惠政策，采购商可以在线下单
，在线支付，在线对账和在线融资等。

互融云B2B电商供应链系统能解决采购商和供应商的供求链接问题；可供选择，可议价，公平，公正，可
视化消费平台；平台上能对供应商和采购商双向管理，供应商能及时看见商品的库存量，订单管理及物
流信息；采购商与供应商直接商议，可节省中间商差价的问题，获利多多；并且可以解决采购商及供货
商的短期资金问题。

1）商的痛点：



找买家困难，难以对外销售；

决产品滞销问题；

决资金周转问题，进而购买原材料；

直接了解采购商的需求，调整生产方向；

台上对采购商管理，更有安全保障；

2）商的痛点：

价比高的供应商中介费贵。费时，费钱；

下资源（供应商）得不到有效利用；

法获取精准的供应商信息，继而影响物资补给质量和安全隐患；

3）区域痛点：

供应商及采购商，提供无缝的线上线下促销，购物服务体验；

一交易管理和支付管理，告别距离远，解决区域限制的问题；

决区域性采购商库存的管理，以免浪费物资，为企业降低生产成本；

4）业务痛点：

道采购业务没有线上经验；

务价格体系、合同、发票、账期等问题错综复杂，无从下手；

应商、经销商、门店多，情况无法集中管控；

理全渠道订单，帮助企业轻松构建基于移动化的全渠道经营场景；

5）模式痛点：

目生产导致库存积压；

金回款不及时，导致企业资金周转率低；

产信息与订单信息不对称，导致成本增加；

工操作效率低下，企业竞争力降低；

6）痛点：

法预知的痛点；

不及防的问题；



时紧急的情况让人头痛不已；

互融云根据您的需求定制高保真原型，UI设计图，前端开发和后端开发，测试，每个阶段我们的项目经
理都会严格要求设计人员工程师高效率高质量完成，确保交付的系统质量有保证。我们提供专属项目经
理现场需求调研、专业需求分析，快速部署任务工作，全组联动协作。另有行业资深顾问、管理专家提
供平台运营经验。

近年来B2B的重新崛起是因为整个行业进入到一个正常的市场经济环境过去大宗商品是一个标准卖方市场
，而从2012年开始，所有的大宗商品领域全部进入到产能过剩的时代，在产能过剩的时代里面，就从一
个卖方市场转型到了买方市场。这个时候代表了最先进生产力的电商模式就出现了一个快速发展的机遇
。
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