
金融证券业大客户商务皮具礼品套装/汽车品牌会员积分兑换礼品/电
力会议活动商务套装/IT互联网企业高端客户商务回赠礼品

产品名称 金融证券业大客户商务皮具礼品套装/汽车品牌
会员积分兑换礼品/电力会议活动商务套装/IT互
联网企业高端客户商务回赠礼品

公司名称 广州搜礼贸易有限公司

价格 面议

规格参数

公司地址 广州市荔湾区花地南路西朗麦村北约55号712房
（仅作写字楼功能用）

联系电话 020-81607843 13392111839

产品详情

 

2011年7月8日品牌礼品供应商多美礼www.dumeli8.com 客户最大的痛苦： 不能迅速找到最合适的礼品?
不能准确判断哪个是最合适礼品? 不能立即分辨合适的礼品的与众不同?

不能迅速准确判断供应商的良好信誉? 不能迅速找到礼品领域最专业的供应商?
多美礼为你解决这些痛苦！！
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更多选择请来电咨询和线上QQ咨询免费赠送价值1000专属礼品方案杂志 TEL：13392111839
QQ：1280593813  1554227609  www.dumeli8.com
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