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产品详情

2018年车市暗淡，2019年润滑油行业何去何从？

山东帝航石化股份有限公司是一家对经济、社会、生态负责的股份制企业，企业向来以其卓越的革新研
发能力及高品质相关产品称著于业界，始终坚持“匠心制造，精益求精”的产品理念，优选进口原料，
并与全球添加剂雅富顿强强联合，产品涵盖车用润滑油、自动变速箱油、农机油、工程机械专用油、工
业润滑油、防冻液、车用尿素等数百个品种，主要供应于汽车、船舶，电业、机械、纺织、钢铁、制药
、电子等行业，为车辆和设备提供高效的润滑养护一体化解决

2018年国内车市遭遇冰河时代，车企谈销量色变，经销商望库存兴叹；2018年，也是转变的一年。国家
把新能源作为下一步战略目标，并把日期提上日程，蔚来，特斯拉，一汽，比亚迪等新能源汽车陆续交
付，并不断在销售量做突破。

持续高涨的中国车市在2018年突然跌落拐点。2018年前11个月，我国汽车产销分别完成2532.5万辆和2542
万辆，轿车、MPV同比均呈现不同程度的下滑，就连此前一路高歌猛进的SUV也变得疲软。

从长远来看新能源汽车成为了未来发展趋势，车用润滑油代理，部分车企开始掉队，未来能否熬过寒冬
也未可知。

润滑油行业在2018年也结束快速增长期，许多润滑油厂家销量下滑，市场开拓不力，利润降低成为2018
年润滑油市场的普遍情况，在面对这车市严冬的情况下，润滑油市场同样面临这行业阵痛，面临着新一
轮行业调整的洗牌。

首先在宏观经济放缓，三四五线城市消费力下降；而一二线城市对车辆的需求不再热烈的情况，消费者
消费也日趋理性，润滑油招商代理，导致对车辆的保养需求也在逐渐的降低，从每年的5000公里保养到7
500公里保养到1万公里的保养，导致机油的需求量也在降低。



于此同时，国外润滑油品牌降价销售开始针对国内润滑油品牌争夺市场，国内润滑油品牌竞争日渐激烈
，价格争夺日趋激烈，导致润滑油企业的利润空间进一步压缩，运营成本确在日渐增正，未来一年是润
滑油企业面临困境最多的一年，也是行业面临洗牌的一年。

2019年润滑油行业如何面对市场的变化？

山东帝航石化股份有限公司向来以其卓越的革新研发能力及高品质相关产品称著于业界，始终坚持“匠
心制造，精益求精”的产品理念，润滑油加盟代理，优选进口原料，并与全球添加剂雅富顿强强联合，
产品涵盖车用润滑油、自动变速箱油、农机油、工程机械专用油、工业润滑油、防冻液、车用尿素等数
百个品种，主要供应于汽车、船舶，电业、机械、纺织、钢铁、制药、电子等行业，为车辆和设备提供
高效的润滑养护一体化解决

随着2019猪年来临，新能源汽车不断加大研发力度，借着国家新能源的春风，新能源的新技术不断推陈
出新，续航历程不断延伸，政策红利的不断偏移，新能源即能获得政府补贴、购置税减免，同时还不限
牌、不限行。对于非能源汽车来说，受到各方面的冲击，新能源汽车，环保政策，政策的影响，非新能
源汽车的销售越来越困难。

润滑油市场也是跌宕起伏，各家润滑油公司纷纷开始新营销模式的推广，各级企业开始不同方式开拓市
场，例如，在天猫，淘宝运营，合伙人等不同的营销模式精彩纷呈，市场也开始从新整合，润滑油行业
开始了新一轮的洗牌，不断有人掉队，不断有人在新一轮的行业调整中被淘汰掉，未来汽车场整合精细
化程度会越来越高，细分领域做大做强也成为润滑油发展的新趋势。

如何保证自己在润滑油市场发展中，跟上发展趋势，如果在抱残守缺，那对于企业来说面临下一步的淘
汰是不可避免的，帝航润滑油只有紧跟时代的浪潮，才有可能在波澜跌宕的时代中存活，不断的开拓新
的思路，新的营销手段，新的销售模式，不断的尝试，走出舒适区，才能在时代的浪潮中存活下来。

润滑油代理商如何快速建立市场，厂家通过哪几个方面帮助润滑油代理商快速的展开营销，润滑油产品
从厂家到代理商，再到汽修店，最终到达我们的车主朋友手里，离不开润滑油代理商整体的渠道推广和
产品营销，通过线上和线下互动的营销活动，形成良好的循环，才能实现我们的我们整体的策略。

1.渠道营销，绕不过这几个环节，经销，分销，零售，终端，整体上来说是都是营销的渠道，每个环节
都需要渠道营销，润滑油代理，所以也要求我们润滑油厂家和代理商在每个环节上面都有一定的政策和
促销，从上面一直到下面都有通道，这样才能保证润滑油产品从厂家到车主流动的顺畅性。

2.利润营销，无论各个环节都是至关重要的，那个环节出现问题也会导致产品流动性的堵塞，所以润滑
油产品在代理，经销，分销，零售等环节上面要有整体的利润分成，只有整体的利润分配合理，整体的
环节才能打开，营销的目的提高产品销量，利润空间大。

所以，无论从何种方式开展营销，润滑油代理商一定要牢记，渠道从上到下整体的顺畅性，润滑油产品
的渠道营销，也要做到每个环节，这样才有利于润滑油产品的销售和整体市场占有率的提升，品牌知名
度的提高。

润滑油代理-帝航润滑油-润滑油招商代理由山东帝航石化股份有限公司提供。“润滑油,柴机油,汽机油,自
动变速箱油,车用润滑油,工程机械油”就选山东帝航石化股份有限公司（www.dehol.com.cn），公司位于
：济南市历城区机场路11366号，多年来，帝航润滑油坚持为客户提供好的服务，联系人：吴经理。欢迎



广大新老客户来电，来函，亲临指导，洽谈业务。帝航润滑油期待成为您的长期合作伙伴！
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