
红包墙的特点和优势

产品名称 红包墙的特点和优势

公司名称 杭州黑斑马信息技术有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 杭州市滨江区长河街道滨和路1174号2层（托管
：0043号）（注册地址）

联系电话  13386531520

产品详情

任务模式7.任务模式用户扫码后，需上传一个完成任务的凭证，商家审核通过后才可领取红包。你叫客
户给本店发个朋友圈后给红包，客户会理你吗?找人不要成本吗?客户不要面子吗?所以得靠爆客红包。例
子:小王到一家火锅店消费后，老板给了一个红包，小王扫码打开，见分享朋友圈后截图上传即可领取*10
元红包，就把拍的火锅照片发到朋友圈并完成了任务，老板这时收到一条模板消息打开看到小王完成了
任务并上传了凭证，点击同意发送红包，小王收到了红包。同理， 淘宝店、外卖店、大众点评店要好评
，可以用爆客红包，微店、各种店要朋友圈宣传也可以靠爆客红包，一切涉及到复杂执行的活动都可以
用爆客红包奖励完成。颜值PK8.颜值PK模式一种能加深对老板印象、增加一桌人互动、或拉家人朋友帮
忙PK的模式，就有裂变效果的模式例子:我在某餐厅吃饭，老板发了我们桌一个红包，说是如果比他帅就
可以获得爆客红包红包，我们一桌人都来扫码PK都没PK过，分享朋友圈增加次数后被那个*丑的人PK过
了，我很不甘，不过看到红包的份上原谅他了，我看见老板好像很开心的样子。9.14内容更新分享模式
题10.分享模式运营建议更多模式及定制我们欢迎我们的客户给我们提供各种现实中的需求以及更大的脑
洞来让我们共同的事业得到助攻。亮点功能介绍：红包联盟当我们洞悉商家发红包的需求时发现大多数
商家都希望红包能帮助他们提升客户的到店或复购率，于是在发红包的时候附带一张卡券，再合适不过
了。举个例子:正常情况下商家发1000个红包能附带发出1000张卡券，如果转化率有1%，那么就有10位客
人到店消费，看上去你有可能赚钱也有可能亏本。当然宣传目的是达到了，但成本有点高。如果加入我
们的商家联盟，你发1000个红包可能发出去10000张卡券，你是否愿意呢?这个联盟里任意商家发红包，都
会把其他商家的卡券一同发了出去，既降低成本互导客流又提高了品牌附加值。
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