
宁德KTV共享充电宝代理 咻电科技

产品名称 宁德KTV共享充电宝代理 咻电科技

公司名称 四川咻电科技有限公司

价格 面议

规格参数

公司地址 四川成都市金牛区蜀西路52号2A座14层

联系电话  18788923756

产品详情

共享充电宝除了各品牌公司的努力外，还少不了那些不怎么引人关注却真实存在的代理商们

4月18日，咻电科技对外公布，截止今年3月底，咻电在全国已覆盖21个城市大中城市，3月份直营城市日
均订单环比增长195%，日均设备使用次数超过一次，峰值日订单突破31万单，从今年3月投放开始至今，
累计用户数突破1000万人。在刚刚过去的8月，已经完成了35万台机柜在北上广深、杭州、长沙、成都等
全国70个以上城市范围内的铺设，充电宝数量达到344万，较7月增长了76%，微信端粉丝数也已经超过10
00万。

共享充电宝品牌快速跑ma圈地后的成绩瞩目，这其中除了各品牌公司的努力外，还少不了那些不怎么引
人关注却真实存在的代理商们。

咻电科技

   咻电科技有限公司是一家专业从事高新技术研发和智慧场景社交为主导的创新型企业。我们坚持以
卓越的服务品质、专业安全的技术服务实力，为不同群体的用户提供更好更优质的服务。

   公司拥有百人专业技术团队经过长时间的努力与发展终于研制出一款方便用户使用、符合大众创业
万众创新的共享充电宝——咻电。全国拥有21个市场运营分公司，KTV共享充电宝代理商家，1000人以
上的市场运营团队。

共享充电宝会不会昙花一现？它又如何盈利呢？

共享充电宝可能泄露隐私 技术升级确保安全



虽然有资本的加持，和共享充电宝企业紧锣密鼓的布局，但是有互联网这么多的风口在前，我们不禁要
问，宁德KTV共享充电宝代理，消费者的认可度究竟怎样，共享充电宝会不会昙花一现？它又如何盈利
呢？

目前共享充电宝企业的盈利模式还较为单一，主要有租赁费用、押金、广告收入、周边产品售卖等，现
阶段由于大部分企业仍在投钱抢市场，短期内都是亏损。业内人士认为，未来的盈利模式是要建立在产
品使用频率足够密集的前提下。

咻电科技在2017年上半年推出大机柜共享充电宝，主要布局在商场等地方。但与来电大机柜不同的是，
云充吧的大机柜是立体升降柜（脑洞不够的可以联想下立体升降式车库），里面装有100台充电宝设备。
该大机柜成本在2-3万，其中充电宝占成本的1/3，而机柜本身占2/3。

其外形萌呆可爱是独特的亮点。咻电的大机柜酷似，也更加吸引人。芝麻信用600分以上即可免押金扫码
获取充电宝，KTV共享充电宝代理价格，而其充电宝的出机口正是大机柜“小黄人”的“眼睛”，确实
十分有趣和好玩。归还的办法也很简单，在两只眼睛之间有一块“感应区”，只需要充电宝在上面一感
应，“眼睛”的入口就会张开，把充电宝“吸”进去。

但由于大机柜成本太高，投资回报周期太长，从2017年下半年云充吧开始布局小机柜共享充电宝产品。
其小机柜产品为半开放式，主要布局在酒吧、KTV、电影院、餐厅等地方。获取方式和大机柜相似，微
信或者支付宝扫码即可获取。此外，在其机身的侧面还有两个数据线接口，可以供用户免费充电。

无论是大机柜还是小机柜，咻电的共享充电宝是一样的。其容量为5500mA�h，自带安卓/苹果接口数据
线，无需用户自备数据线，使用更加方便。此外，我们还了解到，云充吧目前采用场景定价法，KTV共
享充电宝代理企业，即在不同的场景推出不同的定价策略，比如目前酒吧大概每小时2元，而商场、餐厅
等场景1小时内免费，之后每小时收费1元。

公司拥有百人专业技术团队经过长时间的努力与发展终于研制出一款方便用户使用、符合大众创业万众
创新的共享充电宝——咻电。全国拥有21个市场运营分公司，1000人以上的市场运营团队。

   咻电，咻咻一下就满电。咻电不仅是一款使用方便、充电迅速、质量过硬的共享充电宝，更是一款
多功能、多用途、多盈利的社交场景平台，智能广告投放系统+智能营销系统+OA管理系统+共享互联网
+经济，让这款产品更有市场潜力，更有发展投资潜力。

   公司拥有百人客服团队为您全程售前、售中、售后服务，完善的服务体系，让用户使用放心、让投
资者更安心。

宁德KTV共享充电宝代理-咻电科技(推荐商家)由四川咻电科技有限公司提供。宁德KTV共享充电宝代理-
咻电科技(推荐商家)是四川咻电科技有限公司（www.xiudianer.com）今年全新升级推出的，以上图片仅
供参考，请您拨打本页面或图片上的联系电话，索取联系人：贺经理。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

