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产品详情

近年来，许多白酒企业都遇到了营销瓶颈，尤其是一些地方性的小型白酒企业更是如此，白酒营销策划
中，怎样做到重点运作自己的区域抢占一部分销量，在自己的主场站稳脚，那么白酒宴会市场就成为不
可或缺的重要渠道。

宴会市场用酒量是非常巨大的，如：婚宴、寿宴、满月宴、升学宴、乔迁宴、庆祝会、年会等，市场规
模不可估量。然而，宴会市场也存在着目标消费群体的多元化和分散化，白酒企业的经营也面临挑战。

1. 宴会的促销费用逐年增加。

宴会酒是白酒行业大批量采购的重要市场，在同质化的影响下，为了获得订单，刺激消费者购买更多，
只能多种形式加大促销力度，促销成本也会增加。

2. 投入与产出不成比例

促销费用增加了，但是品牌方却发现，基于宴会用酒的销量并没有明显的提升，一些白酒公司的销售额
甚至比前几年有所下降。

3. 酒席亮点，用户易流失

由于酒后驾车、健康意识等关键因素的影响，现场喝酒的人不多，参加宴会的人大多对桌上的酒视而不
见，事后更不记得喝了什么酒，"宴会引爆市场" 的目的 "无法实现"。

4. 后期难回流

传统的企业促销方式是基于线下、互动成本高、缺乏互动方式、无法获取消费者数据等因素，宴会促销
基本上没有回头客，也没有后续的跟踪服务和互动。



一物一码营销技术怎么解决这些问题?

1、一码多奖，嗨翻全场

对于喜宴，尤其是婚宴，中国人一般都有一种 "沾喜气" 的习俗，所以在新郎新娘的名义下，“发红包，
沾喜气”本身就是一种美好愿望的诉求，现场的参与度很高。

以前的方法是撒红包，能抢的到的就抢，抢不到的就不抢，所以很多客人心里都有一种失落的感觉。

那么，为什么不把发红包环节换成是“全民扫红包”环节，到这个环节，在主人的指导下，所有的客人
都拿出酒商提供的瓶身吊牌或奖品卡，每桌的扫码次数按照入座大概人数而定，宾客按照座位顺序扫码
，然后在游戏的指定时间内将其视为有效的扫描码。扫描码可以获得微信红包、电话费、流量、实物礼
品等。每一位客人都可以得到，避免抢红包的混乱，也能让所有的客人感到快乐和乐趣，也能帮助新婚
夫妇增添喜气，一举多得。

2、 摇一摇，戳戳戳，顺应潮流

如今，每个人都有一部智能手机，微信用户已经达到 8 亿，从春节春晚摇红包，到现在扫二维码红包，
消费者早已得心应手，乐此不疲；另外，"摇一摇，戳戳戳" 完全满足了消费者的爱玩心理，本身就是比
较流行的团体互动方式，摇一摇，戳戳戳不用说，这些方面都增强了客人的体验感和参与感，特别是一
些 "抢红包高手" 和一些活动人士拿出几部手机抢红包，大大提高了现场的热闹程度，营造了现场欢快的
气氛，做到宾主尽欢。

3. 以一传十，口碑传播

所有婚礼现场约70%的潜在宴席用酒消费者，而除开婚宴以外更是所有消费者都会用到的。这种创新的
宴会活动直接触及和激发了他们的潜在需求，形成了口碑。试想：婚礼的新人年龄都在23岁，那么所宴
请的宾客60%都是即将结婚年轻人，亲身体验过这种品牌的酒推出了这种扫码送红包，当然也想在自己
的婚宴中使用。

白酒行业必以一瓶一码、一码多奖的方式引领白酒市场营销，企鹅码了解白酒的各种应用场景，目的是
更好地帮助白酒企业将终端营销做到极致，增强消费者的体验感。

广州北极熊网络科技有限公司搭建企鹅码平台（防伪防窜货产品追溯二维码营销平台），服务行业涉及
：快消食品、酒水行业、茶叶行业、家电行业、母婴行业、美妆行业、3C数码、农牧行业、保健品行业
、日用品行业等。

火热招商中， 企鹅码提供零成本技术平台：

加盟费：0元，免收加盟费

保证金：0元，免收保证金

开户费：0元，免收保证金

生码费：0元，免费电子码

想了解更多功能，体验真实的“企鹅码”，赶紧联系我们吧！
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