
河南小小微系统开发平台

产品名称 河南小小微系统开发平台

公司名称 广州微码互联科技有限公司业务部

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广州市天河区

联系电话 13480273125 18122468543

产品详情

實体门店与网络零售的协同经营已成为了未来发展趋势。从经营战略、经营流程与经营策略三个方面对
连锁超市的协同经营进行了分析与研究。小小微排队返现系统开发找吴悠180-2854-8832微/电，小小微排
队免单模式开发，小小微排队全返小程序制作，小小微软件开发定制，小小微制度解析。

在经营战略上，线上线下协同经营战略可以采取服务提升导向、市场渗透导向、商圈拓展导向、区域开
拓导向和经营范围拓宽导向；在经营流程上，可以采用“门店+网络”、门店与网络并行和门店与网络
互加三种协同模式；在经营策略上，连锁超市需从商品策略、价格与促销策略、沟通与宣传策略和服务
策略上进行线上线下协同。服务提升导向是指当连锁超市线上线下面对相同的目标市场时，利用线上线
下不同的功能与特点为目标消费者提供更好的服务，从而提高连锁超市的竞争优势。连锁超市经营的商
品大多属于快速消费品，消费者对这类商品的需求具有稳定而又重复的特征，购买频率高，购买决策迅
速，希望一站式购齐，在购买的过程中追求便利性，相同的条件下，会选择就近购买。随着网络购物的
兴起，消费者在不同的情况下选择不同的渠道来采购。时间允许时，会选择到实体店亲自挑选，而不能
到店时，一部分消费者则会选择利用网络渠道完成购买。对于服务提升导向的连锁超市，可利用网络超
市可随时、随地查询与购买并送货上门的便利服务，满足消费者随时购物的需求，而利用实体店的商品
展示满足消费者现场挑选的欲望，用实体店的售后服务解除消费者网络购物的后顾之忧。市场渗透导向
是指连锁超市线上线下面对同一商圈中不同细分市场时，利用线上线下不同的功能特点为不同的目标市
场服务，从而达到进行市场渗透的目标。连锁超市实体门店的商圈中，其消费群体呈现出不同的类型。
除其目标群体外，还有一些群体可能由于各种原因，很少或从来不到门店购物，如随着网络购物兴起，
转到线上购物的年轻人、宅一族以及行动不便的老人群体。对于这些群体，可利用连锁超市的网络零售
由门店送货来满足其日常购物需求。

小小微排队返现模式平台介绍：

平台有商家，消费者，代理三种身份

市场代表模式：共享链，付一下，付队长

小小微排队返现模式规则：



平台招收一个代理，代理招商家入驻到平台，每个商家都有自己专属的商家收款二维码

假如商家设定的让利比例是20%，代理返佣比例是20%，顾客在该商家的门店消费100元

商家会直接收到80元，其中20%即20元留在平台作为消费鼓励金，这笔鼓励奖里面的20%即4元返给代理
，剩下16元进入小小微排队免单奖金池.

第二个消费者消费100，同样的20元作为鼓励金，16元进入小小微排队免单奖金池，等到第7个消费者消
费完，小小微排队免单奖金池就超过100元了，平台将这100元奖励给个消费者。

小小微排队免单的优势：

(1)数据显示，小小微排队免单模式的确可以让消费者更愿意直接来店里消费，也会让消费者成为商家的
忠实客户，更会让店里的营业额翻倍式增长!

(2)小小微排队免单模式基于区块链技术理念而开发，支付即营销，以消费排队奖励的方式，让消费者多
次消费，分享引导别人消费，累计排队奖金池，加速返利进度，持续关注，达到提升商家销量的目的。

(3)小小微排队免单模式，可以让消费者很方便地找到商家，并在线付款，是一种新型的真正的O2O模式!
为每家商家的消费者按消费顺序做返利，刺激消费者消费，帮助入驻商家解决拉新，留存，促活等困难!

(4)小小微排队免单模式可以让平台方短时间获取大量的商家数据，消费者数据。

商圈拓展导向是指连锁超市利用线上突破地理范围限制，达到门店商圈范围拓展的目的。对于实体门店
，由于交通、竞争等各种原因，其商圈限定在有限的地理范围内。而且随着国内汽车保有量的增加、交
通拥堵情况的加重以及超市行业竞争的日益加剧，超市实体门店的商圈也呈缩小之势。如超市行业中的
大卖场业态，在21世纪初，在很多城市其商圈范围为城市当中某个或某几个区域，现在则由于竞争的加
剧及社区超市、便利店等新型业态的兴起，其商圈范围已缩小到某个城区的有限几个社区范围内。连锁
超市可以利用线上超市无地理范围限制和送货上门的特点，成功的弥补远距离消费者由于交通、时间等
因素的限制无法到达门店的遗撼，从而达到拓展门店商圈的目的。
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