
红包墙企业引爆销量

产品名称 红包墙企业引爆销量

公司名称 杭州黑斑马信息技术有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 杭州市滨江区长河街道滨和路1174号2层（托管
：0043号）（注册地址）

联系电话  13386531520

产品详情

红包墙是一种新的营销推广方式，适合专卖店、专营店、特许经营店等开业、店庆、大促等活动推广。
消费者进店消费后便可获得奖励红包一个，消费者可随机选取红包墙上任一二维码，扫码后分享活动信
息到朋友圈获得门店奖励。红包墙企业引爆销量红包墙对门店现场气氛的活跃，活动宣传起到积极的作
用。扫码分享到朋友圈，朋友之间做的推广，让点开看完运动以后各人更轻易担当；刮开扫码领红包、
通过客户的好奇心作怪、拿到红包不点击总以为亏，意见意义性推广，转发吸引新客户，进步一样平常
营销运动推广对用户的吸引力。企业做扫码领红包有什么利益呢?1.消耗者乐意买，提拔复购率扫码领红
包玩法，让你的消耗者乐意购置、乐意扫码，品牌商直接创建互动，极大提拔二次购置率。2.获取用户
大数据，玩营销消耗者扫码领红包，商家可以得到一系列用户信息，包罗：谁扫的，什么时间扫的，通
过哪些渠道扫的...等等，创建用户画像，为营销决议提供依据，有调兵山针对性的举行市场营销。3.品牌
流传产生裂变效应，提拔曝光率像分享挚友有红包模式，消耗者把运动信息转发分享出去，还可以得到
相应报酬如卡券、红包等，这将大大地进步消耗者的运动到场度，一传十，十传百...让品牌实现病毒式
流传，提拔曝光率。4.全民营销，引爆销量

每导购员、促销员每贩卖一个商品，导购扫码送红包，勉励每个导购员优先、自动去倾销你的商品;消耗
者购置扫码，分享链接有人购置，可得到红包嘉奖，让消耗者自动帮你贩卖产物，办理产物销量题目。

微信如今已成为沟通交流的重要平台之一，随着而来的是微信二维码红包系统的广泛应用。商家更是普
遍着迷于红包系统、红包墙来进行促销及拓客活动。就以微信二维码红包墙系统为例，给大家分享春节
期间如何利用微信二维码红包墙进行营销活动！以春节为主题的各种传播、活动一波接一波，小商家在
资源上虽然PK不过品牌商，但依然可以借助地理优势在本地开展春节微信二维码红包墙、红包系统主题
活动。蹭热点是*的方式之一哦，小编将为您全面介绍下操作步骤。??首先，本地商家应锁定春节回家的
“焦虑的年轻人”，借助自己的门店、微信公众号开展春节7天#春节吐槽大会#小专题活动商家可在立返
利平台创建口令红包活动，连续7天每天口令不同，比如春节“请别在春节安排相亲了”、初一��瑣�
得并不多，月入2万多一点”、初二“不穿秋裤，我要靓”消费者进店购物，消费者输入口令抽奖赢红包
！几万的二维码海报，将其当做背景红包墙等形式，消费者进入商场后即可扫描二维码领取金额不等的
现金红包，当消费者分享消息到朋友圈时还可二次领取，从而促使消费者主动为企业活动宣传，并且有
助于活动现场的气氛扫码游戏，愉快参与，轻松领奖?扫码摇一摇：?在家乐园活动期间，消费者任意消
费后可到商城指定地点扫描海报二维码，即可有机会领取现金红包、实物奖品、优惠券等福利。这种营



销方式可以让消费者保持愉悦的心情购物， 从而增强消费者的购买率。?（摇一摇）?扫码抽奖：消费者
在家乐园商城消费一定金额后，即可在指定地方扫码参与幸运大转盘游戏，又或者关注企业公众号，回
复关键词“抽奖”参与刮刮卡游戏，领取现金红包、实物、积分、免单券等奖品。帮助企业公众号积累
大批粉丝并提高了互动率，企业便可对用户数据进行分析，为日后的活动提供更的营销。?（大转盘、刮
刮卡）?积分兑换：?消费者的每笔支付都会获得相应的积分，通过积分商城消费者可以用积分购买商品
，消费一定积分时，还可以活动精美礼品一份。将普通客户升级为会员有效捆绑，增加消费者对企业的
粘性，提升复购率。微信二维码红包墙系统的营销方法就给大家介绍这么多！有兴趣的可以拨打来电咨
询,为您定制属于您的红包墙营销方案!
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