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亚马逊无货源该怎么铺货，ERP可以定制吗？
来自：亚马逊无货源ERP定制开发（DSG199522）

在互联网时代从来不缺的就是机会，但在抓住机会的同时也需要我们为之努力，我们可以

多听多学多看，借助于平台政策以及其他平台的一些运营经验，综合起来，应用于亚马逊

中，如果真能做到这般，其成绩还真的未必黯淡。

亚马逊无货源铺货模式，就是全网采集爆款，通过加价上架到店铺中，赚取汇率差。根据

亚马逊平台的规则合理的上架产品，在一个品类里上大量的SKU，让每一个用户都能搜到

相对应的产品，这个产品不出单另一个产品就会出单。有客户拍单了，从我们直接国内电

商平台采购发到物流仓，通过验货、海关、二次打包，在发往海外。自己不用备货，不囤

货，也不发货，国内的整个电商平台都是我们采购商品的货源。

对于没有任何选选品和运营经验的可以借助ERP系统。通过市面上成熟的ERP系统来辅助



完成，ERP系统本身带的有商品的提取功能和翻译功能，一个ERP系统每天可以发布300-5

00个SKU，在优化上规避一些极限词和品牌名字。此种亚马逊无货源方式可以很快能让店

铺在2-3个月内产生几万的利润。

这里要提到“类铺货模式”。自发货的方式可以适合后期打造爆款，增加发布新品的频率

。一个产品上架，如果产生了订单，很好，如果稳定的产生的订单，那更好，而如果长期

不产生订单，不妨删除后作为新品的方式重新发布，如此一来，几个月可以上到上万个S

KU，而对于销量不好的产品进行重新+反复的发布，算是”类似铺货模式“，市面上也有

很多称作亚马逊无货源、亚马逊自发货、亚马逊店群等多种叫法。对于小卖家，不妨借助

ERP系统去选择开发新的产品，选择亚马逊自发货（无货源）模式去开展国外市场，也有

客观的利润，在赚取利润的同时，也为自己后期打造走FBA精细化运营店铺奠定了坚实的

基础。

对于卖家来说，亚马逊2019年最大的也是最让小资金量的卖家兴奋的政策调整无疑是销售

佣金费率的调整了，2019年2月19日之后，对于低价产品，从原来的最低1美元或2美元的

佣金调整到最低0.3美金，这个调整，不仅仅在于费用的节省，更关键的是，这样的佣金

费率降低，很多低价产品有了存活和发展的可能性。

亚马逊的这次佣金费率调整，则无异于给这些小卖家一个加持和崛起的大好机会。如果是

公司团队和转型企业，相对有些资金实力的，可以投入个50-100万，一年撬动上千万的利

润也是很值得去搞的。开发套属于自己的亚马逊ERP，任何人都看不到你的数据，这样就

安全很多了。
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