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产品名称 生产润滑油厂家 帝航润滑油 润滑油厂家

公司名称 山东帝航石化股份有限公司

价格 面议

规格参数

公司地址 济南市历城区机场路11366号

联系电话 15064078733 15064078733

产品详情

润滑油代理要与厂家建立信任

一方对另一方的支持是暂时的，作为润滑油代理商也不能片面的要求厂家的无限制的给予支持，要知道
合作只有双赢才会走地更远。

 润滑油代理商要用积极的心态做好作好自身本分的工作，要经常保持与厂家的顺畅沟通，准确的了解
厂家的动态，要认同厂家的市场方案又能合理利用厂家给予的协助保持同步发展，能得到厂家的信赖。
厂家在推行活动和促销宣传时，代理商也正是建功出力的时候，一定要积极的发挥自身的实力和优势，
协同厂家一起在市场上攻城拔寨，共创大业的时候。

 代理商是厂家打开当地市场的钥匙。厂商必须同时为共同事业贡献自己力量。厂家在盈利的同时要考
虑代理商的持续发展；润滑油代理商在赚钱的同时要维护好厂家的品牌形象。作为代理商与厂家的关系
是既对立又统一的辨证关系。只有建立一个相互信任关系才能发展市场。只有厂家和代理商双赢才能持
久深化合作。

润滑油代理为什么选择铺货

润滑油市场销售成功的润滑油代理经销商，都有一个共同点就是成功而有效的铺货营销。

既然这些润滑油品牌代理经销商都成功了，就说明铺货是可行也是可以操作的一个事情，而铺货也未必
意味着营销失败。

1、商品效应。 将润滑油产品放在门店里，润滑油产品放在消费者看的见，摸的着，润滑油厂家，产品
则有静转向动态，商品才能不断的流动，流向车主，这样润滑油品牌产品才是有可能创造利润的。



2、广告宣传效应。成功的铺货及良好商品陈列就是不花钱或少花钱的广告，工业润滑油厂家，产品放到
哪里，很多人多会看到，这就是无形的品牌宣传。

 3、利大于弊。 润滑油代理经销铺货是在不断的流转中，我们会看到您铺货铺的越广，越多的人会看
到您的产品，越多的车主会选择您的产品，那产品也就会越快的走向市场。

4、对竞争品牌形成阻击。“终端”阵地的产品陈列，毕竟陈列空间是有限的，我们的
品牌多陈列，占据的陈列空间越大，对其他品牌的影响就会越大。

帝航润滑油签约四川地区工程机械油代理

西南的天府之国的曹经理，成为2019年加入帝航大家庭的第六位润滑油代理商，随着国家西部开发的深
入发展，大西南也迎来了前所未有的机遇，经济发展迅速，各种基建不断开工，西南地区的工程机械想
过行业也随之迎来了极大的发展。

来自四川的曹经理，一直从事工程机械行业，在工程机械行业里面有许多的客户，曹经理经过多次的考
察，综合考虑各方面的因素最终决定与帝航旗下古驰合作。曹经理表示：目前国家在基础工程建设上面
不断的加大投入，工程机械油的使用量不断提升，自己也希望找到一家实力厂家给客户提供的保养，这
次选择与厂家合作，是看到产品过硬，品牌知名度，润滑油厂家代理，售后服务完善等综合方面才决定
加入帝航润滑油这个大家庭。

帝航石化一直以来始终致力于高品质润滑油养护产品的研发、生产与销售，并以提供符合广大中国消费
者需求的润滑油养护产品为己任，积极开拓中国市场。润滑油厂家向来以其卓越的革新研发能力及高品
质相关产品称著于业界，生产润滑油厂家，始终坚持“匠心制造，精益求精”的产品理念，优选进口原
料，产品质量一直过硬，品牌知名度也不断提高，市场占有率也不断提升。也相信曹经理作为帝航润滑
油代理商在工程机械油市场中不断开疆扩土，喜讯连连！

生产润滑油厂家-帝航润滑油-润滑油厂家由山东帝航石化股份有限公司提供。山东帝航石化股份有限公
司（www.dehol.com.cn）在润滑油这一领域倾注了无限的热忱和热情，帝航润滑油一直以客户为中心、为
客户创造价值的理念、以品质、服务来赢得市场，衷心希望能与社会各界合作，共创成功，共创辉煌。
相关业务欢迎垂询，联系人：吴经理。
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