
白酒贴牌定制养生酒贴牌定制

产品名称 白酒贴牌定制养生酒贴牌定制

公司名称 安徽古家百年酒业有限公司

价格 367.00/件

规格参数 白酒贴牌定制:白酒贴牌定制养生酒贴牌定
养生酒贴牌定:养生酒贴牌定制
白酒养生酒:白酒贴牌定制

公司地址 安徽省亳州市谯城区古井镇

联系电话 18805671390 18805671390

产品详情

白酒贴牌定制养生酒贴牌定制，安徽古家百年酒业为你提供化的服务和支持，做白酒贴牌定制，做养生
酒贴牌定制，找的酒厂合作，化服务。

发展趋势

编辑

中国白酒的产量在03-08年几年时间里，从300多万吨到08年的500多万吨，09年到10月就是500多万吨，相
信在未来的3-5年，中国白酒产量可以以每年8%左右的态势增长。估计10年中国白酒产量可以达到600万
吨，白酒的增长速度是2%-3%。

中国白酒业的发展会有六个发展趋势： 一是行业赢利模式将发生新的改变；
二是行业要集中实现新提升； 三是行业竞争将出现新格局； 四是行业流通将呈现新趋势有一个新的发展
阶段；五是资本运作将出现新的阶段；六是企业运作将面临新的挑战。

市场份额

编辑

前两年，听说散装白酒销售颇具规模，主要消
费层在广大农村
。部分市场的散酒零售、批发小有规模，而且散酒营销势态随着渐凉的天气，略有上扬趋势。

一、散酒营销方法、品种、市场占有率情况分析

1、 散酒营销方法

https://baike.baidu.com/item/%E5%86%9C%E6%9D%91/1017518


（1）门市坛装零售：散酒的度数有45°、46°、48°、53°、60°、65°六种档次。而60°、65°一般
直接饮用的客户较少，其大部分销售去处是为个体私有小酒业和造假酒者提供调味基础酒。上述散酒，
经同行品尝，质量优劣各半。而市面大部分散售白酒皆来自于集体和私有小酒坊，酒的发酵周期一般都
不超过二十五天。酒的价格一般在1．2－15元/斤。

（2）塑料桶装销售：塑料桶散装酒的容量规格有5000ml、4800ml、4500ml、3500ml、低不少于1500ml。
桶装酒的度数有45°、46°、48°、50°四种规格。酒的价格一般50°．5000ml大曲酒在12－15元/桶，5
0°．3500－4000ml大曲酒价格在8－11元/桶。

2、 散酒营销价格情况

待定

3、散酒品牌市场占有率情况

散装白酒销售渠道主要为自办直销门市与商店代销零售、批发，且批发规模不大。某些县城虽然有很多
散酒营销点，但县城居民购买消费的寥寥无几，约占总市场4－6%份额。但该地区的人均白酒瓶装消费
水平却在8－12元/瓶左右，并且各类中档品牌销售行情看好。散酒生存的特点是酒的价格便宜，且迎合
当前消费者水平低的情况，所以在农村散酒市场还有一定市场潜力可挖。

二、散酒市场营销现状和未来前景分析

散酒销售市场的兴起，是适应现有经济下滑趋势，满足不同层次社会需求的结果。同时，也是历年白酒
价格大战之中低档酒倾销无利润情况下衍生出的一种新的低档化酒销售方式。如某品牌桶装50°．500ml
酒的价格在12元/桶，去除各项成本其每桶酒的利润不足2元钱。为什么在此利润情况下企业还要经营生
产呢？原因有两个方面：一是有部分消费者和潜在市场机遇可挖；二是散酒经营规模扩大，能扩大企业
形象与品牌声誉，是现时和未来白酒企业再发展不可缺少的基础条件。

如果从国内和国际白酒企业发展道路看，现有散酒营销和生存只是一种短期性过渡行为。因为，散酒市
场的存在和发展条件取决于农村经济和社会经济发展的程度。市场经济不断发展和繁荣，散酒生存空间
就会慢慢消失；市场经济发展迟缓和滞后，散酒市场就会复苏和有潜力可挖。因此，某些白酒企业在经
营散酒销售生产同时，是否要大力开发市场和品牌力度要持慎重态度。另一方面，某些白酒企业经济实
力较好，对散酒经营生产时不可作为主导品牌开发和拳头品牌。目的是预防市场陡变造成企业产品和包
装积压，使企业损失巨大。而且企业在白酒调整组合结束。白酒市场全面复苏情况下，规模化散酒营销
品牌不利于企业形象和品牌价值升级，以致使企业良好的经营状态受控于低档酒的声誉陷阱。

安徽古家百年酒业为你提供的服务和市场支持。。。
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