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产品名称 服装品牌尾货怎么样 弟衣 珠海服装品牌尾货

公司名称 广州卓雅弟衣贸易有限公司

价格 面议

规格参数

公司地址 广州市白云区石井锦东国际服装城B9栋

联系电话  18588582046

产品详情

广州卓雅弟衣贸易有限公司经销批发的女装、品牌折扣尾货畅销消费者市场，在消费者当中享有较高的
地位，公司与多家零售商和代理商建立了长期稳定的合作关系。

公司主营业务：走份品牌女装折扣批发、品牌折扣尾货女装、浙江服装品牌尾货批发、批发品牌服装尾
货、外贸品牌折扣女装批发、品牌服装库存尾货等产品。

定位有这么几种方式：

介绍完了品牌定位之后，我们再来讲一下品牌结构吧，当你知道了自己的定位，你就需要划分一下人群
结构，对应你的人群结构和去划分你的产品结构，在去策划你的品牌结构，如下图。

还是回到，我们如何让一个品牌从零到价值过亿这个话题，服装品牌尾货批发网，如果我接受到了这个
品牌，我会这样去定位。

针对于这些人群和市场容量去开设品牌的结构，更具结构去维护和运营。

好了，有了定位，之后呢？

3. 让社群为你提供价值

第三件重点是什么呢？传统企业会去找代理，找工厂，把这些策划做得很漂亮，说服他们同你一起共赴
黄泉，说错了，共赴未来。



但是我的思路不是这样的，当今社会最难的两件事情:

把自己的知识放在别人脑袋里。

把别人的钱放在自己口袋里。

所以要说服别人需要的不再是漂亮的口水话，而是切切实实的实力。

我会先做社群，任何产品，都有适应它的客户，只要它确实有亮点（它要是一坨屎，那就没办法了），
就会有人爱。我要做到，就是把这些有需求的人，变成铁杆粉。

如果是**童装我会在前期赠送一百，如果资源不足就半价一百件，但是试用者必须接受我们的社群沟通
，（为了防止大家是死粉，可以通过定期返金的方式，如果他在群组里表现活跃积极参与话题，那么就
可以返还他部分金额）。

前期可以通过利益诱惑的方式，但是想要持续保持，还是需要这个社群能够为你持续提供价值，让你感
觉被重视。

一般来说能够构成持续性社群的类型有以下5类：

对产品特别喜爱，希望参与发展，比如小米。

拥有共同兴趣爱好，如羽毛球，桌游。

相同的社会属性，如单亲妈妈群。

拥有联系的感情经历，如同学群。

能够提供辅助，如学习交流群。

当然品牌社群必须是符合品牌定位的消费者，这样的差异化定位角度才能为我们提供重要参考数据和意
见。这样采集到的数据比大数据的更精准。以品牌社群为样本，发掘产品的潜在竞争力，获取用户反馈
。

当你有了这些数据，和用户之后，你还会没有底气吗？

4. 品牌策划

不会，这就是你出具体品牌策划的时候了。

这里的内容太多太杂，简单可以涵盖几个品牌logo，品牌代言人，品牌口号，品牌营销规划，品牌价格
指i定，品牌销售方案，如果涉及到代理商，那就更加复杂了。不过没关系，有了之前的基础信息，这下
细致的规划会逐渐落地。就像是之前搭好了钢筋，现在要往里面灌i水泥一样。这个时候要注意分工，懂
宣传的打通渠道，懂销售的指i定营销方案，懂管理的配备人员，分工明确，且一定要相互合作，这个阶
段一定要多开会，多讨论，共同打造。



那么如果我接手一个品牌，我会把企业文化和产品结构做到极i致，之后选取幸运人士成为我们品牌在中
国的第i一群消费者，产生小规模的社群效应，之后逐步扩大，珠海服装品牌尾货，但是我并不靠这个去
推广。我会寻求代理商，通过这些数据和关系维护区运作我们的品牌，有了全国各地的运营商为底气，
我就进行宣传品牌投入了，通过各种渠道（电视广告、新媒体广告、radio广告等广告途径）去扩大品牌
营销力，同期我会不断优化自己的营销策略让线下销量有起色。

做到这个阶段，你的品牌价值应该可以突破千万。

那么这就是品牌的第四重点步骤。

品牌女装折扣店怎么怎么选择货品？

好多最近想开品牌女装折扣店的总是这样问我，休闲服装品牌尾货，你们怎么拿货，可以挑选货品么，
卖不出去给退么？拿货价格还能便宜么？接下来您一一解答。

ps：何为“分份批发”。某一品牌回货后，为保证所有客户收到货尺码，颜色，款式等大近相同�公司
会根据产品结构，季节，尺码等，分成若干小份且每份件数相同，客户订购件数需是每份内装件数，价
格为统一价格，如（50元*100件=5000元。）

我们的图片全部是实物拍摄，并且不做任何的修饰。所有货品保证100%商场真品，原厂家，10年来我们
秉承“真品质，真品牌，真实惠”的企业定位，坚持不做“假品牌，仿品牌”公司为国内折扣女装先驱
，实力雄厚，四季服装均有售，欢迎实地考察看货。数量有限，如果您有兴趣请及时联系我们。注：图
片只能上传小部分.如有需要可以联系我们。

因为我们的货品都是按照款式，码数均分的，所以没有挑选货品这么一说，服装品牌尾货怎么样，还有
市场上有很多可以挑选货品的，拿货的时候一定要去自己看，因为我们做的是厂家的库存，大部分可以
挑选货品的都是库存中的库存。

想要开一家品牌折扣店首先想的肯定是地址，然后再是货源，最后是名字，这些步骤做好，一家品牌折
扣店算是初步完成了至于怎么样取名字这是很多人苦恼的，因为很多的名字都是被取走了，很难在想到
新颖让自己顾客满意的名字了下面就给大家介绍一些取名字上的技巧。

一点，不一定名字一定是中文名字可以选择一些图形各种图形来凸显出这家品牌折扣店的不同寻常可以
很好的吸引顾客

二点可以用一些近义词的方式来取名这种名字很常见，这种名字网上有很多，实在想不出来的可以去网
上查一些资料来借鉴然后选择自己喜欢的.

三点，可以用一些生活中的图案来组成一个名字，这样子的店名并不常见所以顾客看到了都会觉得这个
名字是不错的。可以取一个简单的名字然后后面设计一个漂亮的标志，让顾客能够准确的记住这个名字
。杭州逸之服饰有限公司，拥有国内数百个一二线品牌库存尾货。同行业排名前三，诚信经营，为客户
带来财富

四点，可以用一些象征性的标志，各种动物啊代表的寓意这些都是很不错的还有一些植物用来当标志都
是十分不错的



各个品牌折扣店所经营的风格是不同的，虽然款式多样但是风格千万不能冲突，所以大家选择名字和标
志也要参考一些本店的特色来去名。

----------------需要品牌折扣女装货源联系广州卓雅弟衣服饰-----------------------

服装品牌尾货怎么样-弟衣(在线咨询)-珠海服装品牌尾货由广州卓雅弟衣贸易有限公司提供。服装品牌尾
货怎么样-弟衣(在线咨询)-珠海服装品牌尾货是广州卓雅弟衣贸易有限公司（www.dier8888.com）今年全
新升级推出的，以上图片仅供参考，请您拨打本页面或图片上的联系电话，索取联系人：谭志龙。
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